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股票市场要约是什么意思，对价股是什么意思？-股识吧

一、金牛男说你要约我呀是啥意思

首先，金牛座很注重金钱利益，肯花钱请你，那就是在乎你了，其次金牛座不会无
缘无故约女生，从不搞暧昧，所以，他喜欢你

二、什么叫要约方式收购股份

收购上市公司，有两种方式：协议收购和要约收购，而后者是更市场化的收购方式
。
从协议收购向要约收购发展，是资产重组市场化改革的必然选择。
那么，要约收购先进在哪呢？ 协议收购是收购者在证券交易所之外以协商的方式
与被收购公司的股东签订收购其股份的协议，从而达到控制该上市公司的目的。
收购人可依照法律、行政法规的规定同被收购公司的股东以协议方式进行股权转让
。
要约收购（即狭义的上市公司收购），是指通过证券交易所的买卖交易使收购者持
有目标公司股份达到法定比例（《证券法》规定该比例为30％），若继续增持股份
，必须依法向目标公司所有股东发出全面收购要约。
与协议收购相比，要约收购要经过较多的环节，操作程序比较繁杂，收购方的收购
成本较高。
而且一般情况下要约收购都是实质性资产重组，非市场化因素被尽可能淡化，重组
的水分极少，有利于改善资产重组的整体质量，促进重组行为的规范化和市场化运
作。
要约收购和协议收购的区别主要体现在以下几个方面：一是交易场地不同。
要约收购只能通过证券交易所的证券交易进行，而协议收购则可以在证券交易所场
外通过协议转让股份的方式进行；
二是股份限制不同。
要约收购在收购人持有上市公司发行在外的股份达到30％时，若继续收购，须向被
收购公司的全体股东发出收购要约，持有上市公司股份达到90％以上时，收购人负
有强制性要约收购的义务。
而协议收购的实施对持有股份的比例无限制；
三是收购态度不同。
协议收购是收购者与目标公司的控股股东或大股东本着友好协商的态度订立合同收
购股份以实现公司控制权的转移，所以协议收购通常表现为善意的；
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要约收购的对象则是目标公司全体股东持有的股份，不需要征得目标公司的同意，
因此要约收购又称敌意收购。
四是收购对象的股权结构不同。
协议收购方大(相关，行情)多选择股权集中、存在控股股东的目标公司，以较少的
协议次数、较低的成本获得控制权；
而要约收购中收购倾向于选择股权较为分散的公司，以降低收购难度。
五是收购性质不同。
根据收购人收购的股份占该上市公司已发行股份的比例，上市公司收购可分为部分
收购和全面收购两种。
部分收购是指试图收购一家公司少于100％的股份而获得对对该公司控制权的行为
，它是公司收购的一种，与全面收购相对应。

三、对价股是什么意思？

对价是非流通股股东为了能解禁，向流通股股东支付的股票叫对价。
每十股获三股的对价，就是向你送百分之三十的股份。

四、要约的概念是什么？邀约的概念又是什么？它们之间有什么
区别

要约：订立合同的当事人一方希望和他人订立合同的意思表示。
要约应当明确，具体，表明一旦受要约人承诺，要约人即受该意思表示约束。
要约邀请是希望他人向自己发出要约的意思表示。
a.要约邀请是指一方邀请对方向自己发出要约，而要约是一方向他方发出订立合同
的意思表示；
b.要约邀请不是一种意思表示，而是一种事实行为。
要约是希望他人和自己订立合同的意思表示，是法律行为；
c.要约邀请只是引诱他人向自己发出要约，在发出邀请要约邀请人撤回其中邀请，
只要未给善意相对人造成信赖利益的损失，邀请人并不承担法律责任，以下四个法
律文件为要约邀请：寄送的价目表、拍卖公告、招标公告、招股说明书。
按合同法第14条，要约是希望和他人订立合同的意思表示。
按此规定，要约在性质上是一种意思表示，其内容是邀请对方和自己订立合同。
但仅仅邀请对方和自己订立合同尚不足以成为要约。
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要约是以和对方订立合同为目的、向对方开列欲订立的合同条款并等待对方接受的
法律行为。
其要件包括：第一，须有和别人订立合同的内容、意思，也就是说，要约须以和对
方订立合同为目的；
第二，内容要具体确定，以便承诺人能不对要约作任何增加、变更直接承诺；
第三，须由特定的要约人向特定的受要约人发出，但此点实践中有例外，如自动售
货机、自选商场标明价格的商品没有注明非卖品、陈列品的，属于对不特定人发出
的要约；
第四，要约须到达受要约人。
要约邀请从合同法第15条的规定看，“是希望他人向自己发出要约的意思表示”，
它和要约都是和订立合同有关的意思表示。
但要约以邀请对方和自己订立合同为目的，要约邀请则以邀请对方向自己发出要约
为目的；
对要约的接受构成承诺，对要约邀请的接受只构成要约；
要约是法律行为，要约人发出要约后受要约的约束，一旦要约被对方接受，合同即
告成立，要约邀请通常不产生法律上的权利义务关系。
两者性质不同，法律后果也不一样，实践中将要约认定为要约邀请，或将要约邀请
认定为要约，势必对当事人的权利义务发生重大影响。
因为追求交易快捷等原因，实践中当事人意思表示的性质往往缺乏明示，而要约和
要约邀请的界限实际上比较模糊，这就使得一些与订立合同有关的意思表示的性质
难以界定，例如，商场柜台内标明价格陈列的商品和发廊标明价格的服务，是要约
还是要约邀请，就一直众说纷纭。

五、什么叫要约方式收购股份麻烦告诉我

协议收购是收购者在证券交易所之外以协商的方式与被收购公司的股东签订收购其
股份的协议，从而达到控制该上市公司的目的。
收购人可依照法律、行政法规的规定同被收购公司的股东以协议方式进行股权转让
。
要约收购（即狭义的上市公司收购），是指通过证券交易所的买卖交易使收购者持
有目标公司股份达到法定比例（《证券法》规定该比例为30％），若继续增持股份
，必须依法向目标公司所有股东发出全面收购要约。
与协议收购相比，要约收购要经过较多的环节，操作程序比较繁杂，收购方的收购
成本较高。
而且一般情况下要约收购都是实质性资产重组，非市场化因素被尽可能淡化，重组
的水分极少，有利于改善资产重组的整体质量，促进重组行为的规范化和市场化运
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作。
要约收购和协议收购的区别主要体现在以下几个方面：一是交易场地不同。
要约收购只能通过证券交易所的证券交易进行，而协议收购则可以在证券交易所场
外通过协议转让股份的方式进行；
二是股份限制不同。
要约收购在收购人持有上市公司发行在外的股份达到30％时，若继续收购，须向被
收购公司的全体股东发出收购要约，持有上市公司股份达到90％以上时，收购人负
有强制性要约收购的义务。
而协议收购的实施对持有股份的比例无限制；
三是收购态度不同。
协议收购是收购者与目标公司的控股股东或大股东本着友好协商的态度订立合同收
购股份以实现公司控制权的转移，所以协议收购通常表现为善意的；
要约收购的对象则是目标公司全体股东持有的股份，不需要征得目标公司的同意，
因此要约收购又称敌意收购。
四是收购对象的股权结构不同。
协议收购方大(相关，行情)多选择股权集中、存在控股股东的目标公司，以较少的
协议次数、较低的成本获得控制权；
而要约收购中收购倾向于选择股权较为分散的公司，以降低收购难度。
五是收购性质不同。
根据收购人收购的股份占该上市公司已发行股份的比例，上市公司收购可分为部分
收购和全面收购两种。
部分收购是指试图收购一家公司少于100％的股份而获得对对该公司控制权的行为
，它是公司收购的一种，与全面收购相对应。
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