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上市公司为什么要外包公司！企业为什么会选择财务外包-
股识吧

一、企业为什么选择外包？

主要原因为降低成本和经营风险

二、为什么企业需要人力资源外包

为什么很多公司都要外包，干嘛自己不生产？
答：1，社会分工细化、生产高度集约化的必然要求。
比如在手工业时代，成衣店有十个徒工，如果每个人每天要做一件衣服。
那么制衣的每一个环节每个人都要学习（企业的培训成本高了），每一个部件都要
学会（员工的学习成本高了），每个部件都要熟练制作（员工的劳动强度高了），
制作的成衣规格不一（生产的次品率高了而劳动效率低了）等等。
但是在社会化大生产的今天，一家即便只有十个人的制衣厂，每天生产的成衣也不
止100件。
因为每个员工只负责生产一个部件，所以其它的环节不用学、不用管（企业的培训
成本低了，员工的学习成本高了，生产中的次品率低了而员工的劳动效率高了） 
套用在企业经营上也是一样，现代企业开发一个产品，全部生产程序不必都要自己
完成，可以把生产流程的各个部分发包给不同的企业来完成，能够使生产效率大大
提高。
甚至自己只掌握品牌的使用权，从产品的开发、设计、生产、流通、销售、售后等
全部交给各个环节的专业的承包方来完成，从而使自己的利益最大化、风险最小化
。
2，规避贸易保护的合法手段 对于以高关税率进行贸易保护（或实际进行贸易保护
）的产品市场，企业一般都会将生产的重要环节或最后的总装环节发包给产品目标
区域，从而可以以“本土化”生产方式生产，合理、合法的规避了高关税或其它贸
易保护政策。
3，降低生产成本的重要手段 这就是上面有朋友说到的，中国代工成本低，发包方
把产品生产流程中的低附加值部分外包给劳动生产价值低的发展中国家来生产，可
以有效降低生产中的人力成本。
4，就近占领产品行销市场的重要策略 在针对类似美国、中国这样的消费大市场，
在目标区域内建立生产基地可以就近提供产品、缩短产品上市周期，便于企业快速
、有效地占领市场。
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三、供应链管理环境下企业业务为什么要外包

中小企业融资难问题一直是中小企业发展的一大困难。
中小企业由于自身规模小，现金流容易出现紧张甚至断裂的情况，因此，如何盘活
资金成为了中小企业最为关注的问题。
供应链金融是以供应链真实交易背景为基础产生的。
它不同于以往的传统银行借贷，能够较好的解决中小企业因为经营不稳定、信用不
足、资产欠缺等因素导致的融资难问题。
传统的银行借贷对企业以往的财务信息进行静态分析，依据对授信主体的孤立评价
做出信贷决策，因此，银行并没有把握住中小微企业真实的经营状况。
相反，供应链金融评估的是整个供应链的信用状况，加强了债项本身的结构控制。
供应链金融在真实交易的前提下，以大企业的信息优势来弥补中小企业的信用缺失
，从而全面提升了产业链中的中小企业信用水平和信贷能力。
供应链金融的本质是信用融资，在产业链中发现信用。
目前供应链金融属于新兴金融，能不能把供应链金融做好，跟服务企业对于产业的
了解，对风险的控制能力，与银行的战略合作关系等等都有直接关系。
比如云图的供应链金融，核心是风控和大数据管理能力。
开展供应链金融必须具备对行业的了解、融资方式的理解、风险的识别、金融产品
和方案的设计等综合能力，唯数据论、唯端口论等都是不行的

四、为什么很多大公司都需要外包人员

大公司不想負擔人事成本及5保一金

五、为什么很多公司都要外包，干嘛自己不生产？比如苹果

为什么很多公司都要外包，干嘛自己不生产？
答：1，社会分工细化、生产高度集约化的必然要求。
比如在手工业时代，成衣店有十个徒工，如果每个人每天要做一件衣服。
那么制衣的每一个环节每个人都要学习（企业的培训成本高了），每一个部件都要
学会（员工的学习成本高了），每个部件都要熟练制作（员工的劳动强度高了），
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制作的成衣规格不一（生产的次品率高了而劳动效率低了）等等。
但是在社会化大生产的今天，一家即便只有十个人的制衣厂，每天生产的成衣也不
止100件。
因为每个员工只负责生产一个部件，所以其它的环节不用学、不用管（企业的培训
成本低了，员工的学习成本高了，生产中的次品率低了而员工的劳动效率高了） 
套用在企业经营上也是一样，现代企业开发一个产品，全部生产程序不必都要自己
完成，可以把生产流程的各个部分发包给不同的企业来完成，能够使生产效率大大
提高。
甚至自己只掌握品牌的使用权，从产品的开发、设计、生产、流通、销售、售后等
全部交给各个环节的专业的承包方来完成，从而使自己的利益最大化、风险最小化
。
2，规避贸易保护的合法手段 对于以高关税率进行贸易保护（或实际进行贸易保护
）的产品市场，企业一般都会将生产的重要环节或最后的总装环节发包给产品目标
区域，从而可以以“本土化”生产方式生产，合理、合法的规避了高关税或其它贸
易保护政策。
3，降低生产成本的重要手段 这就是上面有朋友说到的，中国代工成本低，发包方
把产品生产流程中的低附加值部分外包给劳动生产价值低的发展中国家来生产，可
以有效降低生产中的人力成本。
4，就近占领产品行销市场的重要策略 在针对类似美国、中国这样的消费大市场，
在目标区域内建立生产基地可以就近提供产品、缩短产品上市周期，便于企业快速
、有效地占领市场。
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