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家纺行业股票为什么不涨__某公司的产品很受欢迎但是股
票没有涨？-股识吧

一、我的股票怎么不长啊？

你的股票为什么不涨？原因如下：1
你水平太差，错别字比较多，是涨，而不是长。
不尊重股票术语，所以不涨。
你应该多学习股票知识和交易知识。
去百度文库搜一下我的股票学习的文章，希望能帮到你。
2你的涨的概念是什么？今天买了，明天就涨10%？那肯定不涨。
3股票的上涨是需要时间的。
也许你给它的时间太短了。
4股票投机的原因之一：在正确的时间做正确的事。
5股票不涨可以用时间止损来处理。
希望以上建议能够帮你您。

二、某公司的产品很受欢迎但是股票没有涨？

呵呵 ~��股市反应的是预期，不是现在，在公司产品受欢迎之前股价已经出现上
涨了，所以不要把公司这段时间的行情跟股价严格挂钩！

三、中国在美的一家纳斯达克上市公司，为什么股价一直萎靡不
振

中国在美的一家纳斯达克上市公司，其业绩，每股收益，低市盈率，每股净资产非
常好.相信公司并不差吧。
最重要的是没人关注，股性不活跃。
股票市场本来就是个虚拟的市场，好公司多的是，那为什么有的公司就能涨得好，
有的公司就涨不起来呢。
这就是关系到股性的问题。
可以先想法让股价波动大点，或者出一些不真不假的信息，让股票被关注。
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四、家纺这行业怎么样

论文形式的其实在网上随便找就有N篇宏论，其实作为在这个行业将近9年的我只
是想说这几点意见或建议：1、目前你想投资，那么投资是自己做一个品牌呢还是
做代理？2、是做本地还是做外地？3、做专卖店还是专柜。
首先自己投资的话费用投入是巨大的，而且就目前看来所有家纺企业所有商品均为
自己生产的是没有的。
没有那么多钱？那么做代理吧，现在家纺网上面招募代理商的广告铺天盖地，都说
自己是行业领头人、小投入大回报等等，真正赚钱的只有一些以前和大品牌合作的
代理商们。
现在想进入例如罗莱、富安娜等门槛是很高的。
小品牌的企业主想法很多都接近幼稚，我见过不少企业的头头脑脑，夸夸其谈，但
是当我问到贵司产品的定位时几乎99%的回答都是“中高档”。
其实他们所谓的中高档仅仅是价格，而产品的花型、色彩、包装等等没有跟上，整
个一个南通地摊货。
再者要做家纺要看看目前这个市场进入的人员结构，大多都是没有什么文化的土老
冒，有了点钱就开始做家纺做品牌。
富安娜一个中层最近告诉我他曾经遇到一个印染厂老板，该老板认为自己做家纺没
有任何问题，对于他来说，产品只是弄点布染色、裁剪、包装就可以了，挣钱很方
便快捷。
等对方问他对于宣传成本、租金成本、库存、人员、商场扣点等等想过没有，他只
是木木然而已不知所谓。
可悲的很，而这些可悲的老板在中国太多了。
想想现在商场扣点或者活动有多么可怕吧，刚从杭州回来，现在商场活动为满400
减310，是几折回款？1.75折！！！！你能做么？？好，做专卖店，没有折扣，自己
想怎么做就怎么做，那么租金呢？？现在租金少于40万一年的位置一定是很恶劣的
（好一点的城市），销售估计在200万才能打平，还不算人员薪资、道具费用平摊
、日常水电费、例行宣传等等。
现在如果要做这个行业建议自己去生产厂家直接进货，并且商品是具有一定特色的
，例如去萧山弄点羽绒、去南通或河南弄点皮毛类、去四川搞点牛皮席，然后雇佣
几个人开设多个网店，这样估算下来还是有比较大的回报。
做实体。
。
。
。
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。
劝一句，别做。
不要听那些所谓人士的忽悠，尤其是网络上那些只会动口不会动手的“专家”写的
，“4P、4S”等理念其实很恶心，而那些所谓精英们平时挂在嘴上的不就是这个么
。
对于这个行业的寒心因此我已经更换行业，前期有某个集团公司的家纺事业部找我
做总监都婉言了，就是看到这个行业目前没有什么更好的前景。
这个行业实在是起点太低了。
。
。
。
。
阿猫阿狗都能做。

五、汉庭的股票为什么没有涨

您好，两市没有汉庭的股票，汉庭所属华住酒店，而华住酒店是在美国上市的。
股票代码HTHT

六、家纺行业前景怎么样？

论文形式的其实在网上随便找就有N篇宏论，其实作为在这个行业将近9年的我只
是想说这几点意见或建议：1、目前你想投资，那么投资是自己做一个品牌呢还是
做代理？2、是做本地还是做外地？3、做专卖店还是专柜。
首先自己投资的话费用投入是巨大的，而且就目前看来所有家纺企业所有商品均为
自己生产的是没有的。
没有那么多钱？那么做代理吧，现在家纺网上面招募代理商的广告铺天盖地，都说
自己是行业领头人、小投入大回报等等，真正赚钱的只有一些以前和大品牌合作的
代理商们。
现在想进入例如罗莱、富安娜等门槛是很高的。
小品牌的企业主想法很多都接近幼稚，我见过不少企业的头头脑脑，夸夸其谈，但
是当我问到贵司产品的定位时几乎99%的回答都是“中高档”。
其实他们所谓的中高档仅仅是价格，而产品的花型、色彩、包装等等没有跟上，整
个一个南通地摊货。
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再者要做家纺要看看目前这个市场进入的人员结构，大多都是没有什么文化的土老
冒，有了点钱就开始做家纺做品牌。
富安娜一个中层最近告诉我他曾经遇到一个印染厂老板，该老板认为自己做家纺没
有任何问题，对于他来说，产品只是弄点布染色、裁剪、包装就可以了，挣钱很方
便快捷。
等对方问他对于宣传成本、租金成本、库存、人员、商场扣点等等想过没有，他只
是木木然而已不知所谓。
可悲的很，而这些可悲的老板在中国太多了。
想想现在商场扣点或者活动有多么可怕吧，刚从杭州回来，现在商场活动为满400
减310，是几折回款？1.75折！！！！你能做么？？好，做专卖店，没有折扣，自己
想怎么做就怎么做，那么租金呢？？现在租金少于40万一年的位置一定是很恶劣的
（好一点的城市），销售估计在200万才能打平，还不算人员薪资、道具费用平摊
、日常水电费、例行宣传等等。
现在如果要做这个行业建议自己去生产厂家直接进货，并且商品是具有一定特色的
，例如去萧山弄点羽绒、去南通或河南弄点皮毛类、去四川搞点牛皮席，然后雇佣
几个人开设多个网店，这样估算下来还是有比较大的回报。
做实体。
。
。
。
。
劝一句，别做。
不要听那些所谓人士的忽悠，尤其是网络上那些只会动口不会动手的“专家”写的
，“4P、4S”等理念其实很恶心，而那些所谓精英们平时挂在嘴上的不就是这个么
。
对于这个行业的寒心因此我已经更换行业，前期有某个集团公司的家纺事业部找我
做总监都婉言了，就是看到这个行业目前没有什么更好的前景。
这个行业实在是起点太低了。
。
。
。
。
阿猫阿狗都能做。
一楼的回答我看不太明白，但就我目前知道的馨宜只是南通的一个厂，居然说中国
第一，拜托，不明白就不要复制加黏贴了。
二楼是广告，三楼同样是网络抄的，太没意思的。
没有在这个行业摸爬滚打流血流汗就没有资格说家纺如何如何。
所以建议离开这个行业或者不要进入这个行业。
已经不是当初卖枕头套都能成富翁的年代了。
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七、我的股票怎么不长啊？

你的股票为什么不涨？原因如下：1
你水平太差，错别字比较多，是涨，而不是长。
不尊重股票术语，所以不涨。
你应该多学习股票知识和交易知识。
去百度文库搜一下我的股票学习的文章，希望能帮到你。
2你的涨的概念是什么？今天买了，明天就涨10%？那肯定不涨。
3股票的上涨是需要时间的。
也许你给它的时间太短了。
4股票投机的原因之一：在正确的时间做正确的事。
5股票不涨可以用时间止损来处理。
希望以上建议能够帮你您。
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