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如何开发股票分成客户⋯炒股票如何分成-股识吧

一、在电话中开发客户，指导客户买卖股票的，分成的。怎样才
能让人更容易听你讲话？

声音甜一点就行了．．． 快来采纳吧．．．．哈哈

二、证券公司普通员工怎样开发客户？

以目前的状况就是挖.真正开户的很少.交易量也很少.人际关系是非常重要的.虽然做
不到一年应该也有半栽了吧,应该手上有些客户,多维护.可能从中会有你意想不到的.
另外挖客户要么就拼佣金,要么就谈服务.前者估计比较吸引.因为后者怎么说都是未
来的.未来的话也就是目前"无型"的东西.但也不是没用.如果知识比较专业,能让客户
少亏点钱,在行情好的时候能把握.那应该不少人会找你的.

三、证券经纪人怎么开发客户？

证券经纪人怎么开发客户?这个问题一定是所有证券经纪人以及销售性质的朋友都
会思考的问题。
其实，做个有业绩的经纪人，无非是搞定两个核心问题：找到客户和转化客户。
首先我们说说如何找到客户。
最古老传统的渠道就是，从开发身边熟人圈子开始如同事、朋友和亲戚，再通过他
们转介绍，延伸获取更多的客户资源。
而陌生群体的开发，对于身处互联网时代的经纪人，真的有挺多机会的，你可以加
入一些股友的QQ群、微信群，以及股友活跃的网站社区，如股吧、百度贴吧等等
。
有了客户渠道，那么我们如何取得他们的信任，转化为我们的客户?我总结了几点
。
第一，良好的服务形象和沟通技巧。
经纪人是一份需经常和客户见面和交流的工作，因此端庄正式的服饰形象很重要，
第一眼让客户视觉舒服和感觉靠谱，人家才愿继续跟你聊。
而沟通技巧就是懂得说重点，也容易悟到别人的意思，大家的时间都挺宝贵的。
第二，要有社交的习惯。
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平时多参与同学、同乡聚会，以及高端些内研讨会等，扩展自己的圈子和人脉，身
边的人都是我们的潜在资源。
第三，尤其关键，就是专业知识要过关，对市场趋势要足够敏觉，能给客户带来实
际帮助。
所以，经纪人一定要不断的积累和学习。
有些证券公司在业务培训、营销支持这块还是很到位的，像一创的经纪人学习和从
业平台终极理财师APP，定期有客户管理、技能培训、学习交流等在线课程，内容
都挺实用的。
当你拥有了过人的专业本领，那就是客户主动找上门的时候了。
很多经纪人都有这样的想法，觉得给出低佣金就是拓客的根本，然而这样的想法显
然太短视了。
提供良好的财富增值环境，为客户的资产负责，服务用心专业，才是经纪人走得远
的资本。

四、炒股票如何分成

1、炒股一般是单个股民的行为，很少会多人合作炒股，然后分成的。
炒股就是从事股票的买卖活动。
炒股的核心内容就是通过证券市场的买入与卖出之间的股价差额，获取利润。
目前，网上很多这种炒股分成的大多是骗局，玩的是概率游戏，股民们要谨防上当
受骗。
2、股市是一个弱肉强食的地方，完全靠凭真本事吃饭，所以股市真正的高手很少
，而且大多是独自炒股的，不会和别人合作炒股。
目前，靠炒股分成忽悠股民的伎俩已经在各大新闻网站上都有报道。
3、炒股的费用通常包括印花税、佣金、过户费、其他费用等几个方面的内容。

五、怎样建立股分合作公司？

你们可以成立的是有限责任公司或合伙企业，不能成立股份有限公司（注册资金要
求500万以上）有限责任公司，是具有法人资格的组织，以出资为限承担有限责任
，各股东按各自出资承担亏损或分享利润，由股东会确定董事会和董事长，日常经
营由董事会负责。
具体法律程序请参考《公司法》合伙企业，是不具备法人资格的经济组织，出资人
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对企业事务连带无限责任，一般按出资比例承担风险分享利润，没有股东会和董事
会，由全体出资人一致同意确定事务执行人。
具体规定请参考《合伙企业法》

六、如何开发股票、私募、证券相关业务的客户啊？求大神

2个方面：1）互联网渠道用户需要多在股票社区，贴吧留言，发帖，阐明个人的股
票观点，吸引人气；
2）现实渠道用户需要在股票交易所，对于一些大户进行业务说明等股票相关教育
，积累人脉。

七、同事帮我操作股票，我该怎么分成给他

这位朋友，和你分析一下就可以得出为什么一定是你亏本，他稳赚的啦：前提条件
：10%以内的风险你自己承担，10%以上的由他给你补偿；
操作方式：当购买的一只股票跌到快10%时，安全起见，坚决卖出这只股票，
此时承担这&lt；
10%亏本的是你，也就是说你同事不用亏。
股票升的时 你们则4.6分成，只要控制好一只股票跌时不要超过10%，你的朋友
就永远不会亏钱。
这是借鸡生蛋，或者也叫空手套白狼的原理，只
不过途中加了个“10%以上的亏本由他给我补偿”的小幌子而已。
操作结果： 他：稳赚；
你：看你同事的操作能力，买对了，两方都赚钱，买错了，绝对是 你承担。
股市有风险，入市须谨慎。
任何人都会买股票，但不是任何人都会卖股票；
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