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炒股说的地摊经济是什么~摆地摊卖鞋子说话技巧。-股识
吧

一、第一次去摆地摊，怎么才能排除心理压力啊？

摆地摊，怎么才能排除心理压力一、要放下面子 放下面子是第一重要因数，没什
么可怕的，创业必须得能知道创业的艰苦，必须要有勇气战胜自己能迈出第一步，
只有经历风雨才能见彩虹，假如连摆地摊都害怕，就不要谈什么远大的志向了，什
么要成功都是梦幻。
要有一步一个脚印的精神，就算将来要做大的生意，我想你有地摊的经历那将是你
坚强的心理因素的根源。
如果谁看不起摆地摊的，将来他肯定也无法在商业上有所作为。
二、选择好的切入点 找一个好的有市场的产品，不要做得太杂，不要像卖百货的
一样，你只要卖好一样就可以了。
记住你是摆地摊！不是批发商。
初学者，可以选择市场有少部分人卖，但是你觉得有市场潜力的东西，但又不要跟
风，市场上已经有了很多的产品不要卖，因为已经饱和了，你不可能获得太多的回
头客。
我个人是兼职摆地摊的，所以我不会选择容易积压腐烂变质的货物(食品水果)；
晚上要睡觉，白天要工作，所以我不会选择夜宵食品。
三、选择好的时间段 节假日是个好机会，为了钱你必须舍得放弃这些。
人气是地摊的生命线，你的货出手越快越能赚钱，而不是价格越高越赚钱。
为什么这样说，这一点后面再说。
晚饭后到深夜是销售的好时机，16：30——17：30左右是下班时间人气很旺，可以
销售欣赏类的物品，因为人们工作累了，出来看见了好看的好玩的就自然会停脚看
看产生购买的欲望。
当然食品也可以产生销售的机会，主食夜宵食品差一点，因为这接近的是晚饭时间
，17：30——20：30左右碗饭时间过后人们散布逛街活动开始，各类生活用品，玩
乐休闲用品销售的时机就来到了。
21：00左右开始主要消费的是食品类，其他物品销售力会降低，因为人们都为了赶
快回家无心欣赏和探讨小摊上的商品价格。
四、选择廉价实用质量较好的用品 毕竟是小摊生意，不要指望，你的盈利会达到2
00%以上，一般都在100以下，地摊生意讲究的就是薄利多销，你的商品不要和商
场的比，但是你的商品质量不要低于商场，你可以不是品牌没有关系。
路人能选购你的商品就因为便宜实惠好看，但是路人可不喜欢买来的是劣质产品。
五、地摊销售讲究的就是讨价还价的艺术 要有乐在其中的感觉，不要太势力，不
要太过分，看你用什么方式吸引路过你的地摊的人和你讨价还价。
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其实路人也很喜欢和你讨价还价的，当他愿意和你讨价还价的时候你的商品基本上
可以成交了。
那么怎么赚钱呢?看路过的人的身份，有的看上去很朴素，你可以把价格喊低一点
，如果你看见的路人看上去很果断很有派头，你可以喊高一点价格，这不是瞧不起
人是一种赚钱的艺术。
当然还要根据你卖出去的商品是针对什么人群的。
如果是男的来买女士的东西，你可以喊高一点价格，老太太来买东西你一定要喊低
一点价格。
年轻的人你可以喊高一点价格并且多赞美几句效果一定不错。

二、求摆地摊经验

摆地摊进货
摆地摊做小生意，一定要找市场大，利润高的产品，并且找到一套好的销售方法。
没事可以多逛逛街，转转批发市场，多思考进什么货最好卖，你会发现里面有很多
有用的东西值得学习的开店进货经验。
你会在摆摊的过程中学到很多很多的，不仅可以深刻的解了这个社会，还可以锻炼
自己！想开店创业，没有多少钱，也没有多少开店经验.那就做点小生意，摆地摊
锻炼一下自己！想兼职，挣点外块用，也丰富下自己的生活，那也做点小生意吧，
不错的人生经历！ 一、摆地摊卖时尚女装
到批发市场批点时尚的货，拿个架子，就可以到步行街，夜市去卖了。
这是最常见的，利润在一倍左右，那就看你所选的衣服怎么样，还有会不会卖。
二、摆地摊卖硬币戒指 硬币戒指，当然不是硬币打造的。
进货价在几毛钱，一般卖5元一个。
给它赋予一种价值“硬币打造，永不退色”让人感觉到值，所以火了一段时间。
三、摆地摊卖图书杂志 图书杂志，十元一本，进货价在五元左右，好多超市门口
都有，你要找到一个好地方，可以卖的很不错，也可以卖的久，刚开始投入有点高
。
四、摆地摊卖手机配件
卖手机配件，做手机贴膜，手机现在对一些人来说是必须品了。
投入不多，利润可关，现在从事这个行业的人有很多，所以要用心的做，有和别不
不同的地方，不管是产品，还是销售方法。
五、摆地摊卖健康饮食画册 健康饮食画册，批发价在2元左右一套，一般卖10元一
套，多数在市场门口卖，人们现在越来越重视身体的健康，利润还不错。
但你那里要有市场，并且现在还没有多少人在卖。
六、摆地摊卖歌碟影碟 成本就是空碟片价格，当然要加点手工费。
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价格不固定，有的挣就卖。
好多在市场卖，也可以流动卖，最好买一个音箱。
进货时要了解什么碟好卖在进。
七、摆地摊卖小饰品 手饰小饰品的成本一般不高，就看你能不能拿到便宜的货了
，饰品一定要时尚新颖，最好有个漂亮的包装。
这样你就可以卖的高一点，利润多一点，但不要压太多货。

三、摆地摊卖鞋子说话技巧。

第一、保证质量虽然是摆地摊，但鞋子的质量是绝对不可忽视的，人家拿起你的鞋
子一摸就知道这个鞋子不好了，谁还愿意购买呢？所以摆地摊之前要保证自己卖的
鞋子的质量，就算做到好质量，但是起码也不能是最差的呀。
所以保证鞋子的质量不可忽视，这样还能带来回头客。
第二、最佳位置摆地摊最重要的是位置，一个好的位置是出售效果好的前提。
在摆地摊的位置尽量选在人流量多的地方，在人流量高的地方必然会增大鞋子的出
售率，而且看的人越多就会吸引更多的人前来挑选。
第三、最佳时间选择在人流量大的地方固然是最好的，但是选到半夜去摆地摊固然
是没有人的。
所以摆摊的时间很重要，比如说在上下班的高峰期、在中午人们前往中餐地点的高
峰期，比如说学校下课学生去食堂或者餐馆的路上，或者某一个大型活动的开场时
间之前，人们为了等到开场肯定要找方法消遣，这样就会带来客户。
第四、喊卖有时候购买的人选择看或不看，完全在于你的“广告”中。
这里说的广告就是能有一个可以吸引人的音响效果，就像人家的大促销，拿一个大
音响喊。
这样效果虽然有点吵人，但是还是能够达到吸引行人的效果。
第五、价格消费购买你的鞋，不单单是看鞋子的质量的，价格也是同等的重。
要是你的价格和普通店里面的差不多，那么差不多的价格消费者更愿意在普通店里
买。
所以适合的价格很重要。
第六、服务的态度虽然摆地摊跟普通的店面不同，但是我们所面对的消费者都是一
样的，消费者们也需要自己的在购买产品时，享受良好的服务态度。
假如你在一个店里看到一个你非常喜欢的东西，但是店员对你爱理不理请问你的购
买好愉快吗？相信大多数人会选择放弃购买。
所以，虽然是摆摊但是服务的态度绝对不能忽视。
扩展资料：1． 摆地摊无需交地税、无需交街道管理费、无电费、无员工工资、但
需要解决自己中午在外的伙食费等等开支，基本上卖出的每一件产品除了费用都是
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纯利润来的，只要你的货好，质量好，生意就会有的，古话说得好酒好 不怕巷子
深，以诚信待客，是不会赔本的，如果你租店去做的话，没有经验的人，90%是亏
本的。
2． 摆地摊可以练胆量，摆地摊的人最大的障碍不是没有钱赚，而是你不敢去赚而
已，总会觉得其它人会笑你。
这你就错了，最多人笑的不是摆地摊的人，而是赚不到钱的人，你只要赚到钱的话
，我相信全部笑过你的人都会跟着你做，温州人的经商就是摆地摊开始的。
从摆这样你做什么生意都会比其它人好做很多的了。
摆脱了这个心理障碍，习惯了摆地摊的环境的话，你以后做任何生意都敢干！3． 
可以快速熟悉市场需求，如果你是在一些公司里面或者一些店里面工作的话，你所
了解的市场产品需求状况只是很局部的，只有通过摆地摊，在最多人的地方做生意
才会最快的了解最新的市场需求状况。
参考资料：摆地摊- 百科

四、如果我有一万元 我该干什么？

五、股票是什么东西，什么意思？要最通俗最简单的解释！！

通俗的解释就是：股票就是债券，是一种比较特殊的债券，债券的价格会有波动，
比如国债价格有时会涨，有时会跌，普通债券有期限，比如一年期的国债，三年期
的国债，但是股票没有期限，是无期限的债券，买股票的意思就相当于你买了债券
，你买了后，债券涨了，或者说股票涨了，你可以卖出，你就获利了，这样你就赚
钱了，仅供参考，给个采纳。

六、我想摆地摊卖什么东西比较好？

小百货，最好都是10元以下的，2元左右的小东西最好卖，因为便宜东西又全，路
过的都会忍不住卖一个本来可有可无的东西的。
摆摊当然不能卖吃的了，首先你要买一块漂亮的布铺在地上，然后你要知道逛地摊
的一般是女生喜欢买东西，所以你要进些女生用的，或者情侣用的东西.我也摆过
地摊的，就我所知，可以卖很多东西，你可以去小商品批发市场去批发一些东西，
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最好在一家店买，这样可以打很大折扣，可以卖的东西很多，最好一样进一两个，
样子要多，你可以进些耳环，手链，情侣手机链，可爱的布偶，发卡，围巾，手袋
，个性的皮带，设计独特的可爱的卡通的生活用品，袜子，总之可以卖的太多了，
这样也说不清，你可以多逛逛小商品批发市场，看看什么卖的好，最好进点情侣用
品，女孩子总喜欢买这样的东西的，所以，你还是抽空多观察市场行情吧，这才是
最重要的.祝你好运啊.

七、喜欢一个摆地摊的女孩

最简单的答案，不要去想什么意思 对，不要去想是什么意思
追一个女孩，就要持续，不怕挫折，喜欢就要勇敢
即使失败，也无所谓，那是你一身最美好的回忆之一
追女孩远比和老婆最爱有激情 祝你成功！
但是也需要技巧，先是经常光顾她的地摊，让她记住你的脸
再尝试和她讲话，让她熟悉你的声音 不要买什么衣服 也不要买什么首饰 送超过10
元的东西，在还没开始之前，是非常幼稚的，记住，别急着送东西，特别是10元以
上的，可以经常买她的东西，但是也不要送给她，可以说送给妈妈或者送给姐姐妹
妹之类 你可以跟她讲你也想摆地摊，你编一个，比如卖中国结，比如卖小鞋子钥
匙扣，还有把你的学历尽量说得和她一样（你从她的话中可以分析出她的智商，看
你上面的问题，我也不知道她什么身份，毕竟不知道你什么城市的！）。
让她相信你也想摆地摊，努力多问点东西，然后时机成熟了，你可以摆也可以不摆
，说你放弃，但是她教你这么多，你想和她交朋友，感谢他教你的经验，
当然，最牛B的是你地摊摆在她边上 兄弟加油
我后悔当年没好好追过多几个女孩啊！
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