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股票群如何配合客户聊天__如何与顾客沟通股票电话营销-
股识吧

一、我是做股票销售的，如何与客户聊天的开场白怎么说？

你这个问题不好回答。
第一、不知道你是电销还是面对面销售第二、不知道你跟客户的了解程度一般情况
下，这种开场白以寒暄为主，在这过程中掌握顾客的语气语速语调。
然后模仿，做到基本同步。
你就完成拉近距离的第一步了。
第二部通过开场发问技巧，了解需求。
在挖掘需求。
这个一时半会儿讲不清楚。
给你个链接，里面有资料自己学习。
有个顾问式销售和为什么做销售适合你。
*s：//yunpan.cn/ckyvtM4gPxmXR 访问密码 14cf

二、怎么和别人聊股票方面的东西

如果不仅仅只是想和别人泛泛的聊股票， 首先，肯定是选股方面的话题，
什么类型或哪支股票有潜力，或者有风险；
这是寻找市场机会的基础， 然后就是股票市场的宏观环境，
买卖股票的时机和风险控制， 最后，就是针对不同投资者的实际情况，
具体的买卖策略和仓位控制， 主要的话题无非是这些方面，
当然，还可以泛泛的聊一些市场中的花边新闻和奇闻逸事之类。

三、我是做股票推荐的，假如要跟客户谈合作，怎么谈

你就要跟客户谈风险，谈分析技巧，K线图，以及买卖方面，还有就是自己的判断
能力
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四、如何和做股票的大客户沟通?

只要你能证明自己具有比他们更强的操盘能力，他们会主动找你沟通的。

五、股票销售刚开始怎么和客人对话

股票市网上卖哎，不需要销售人员的呀

六、如何与顾客沟通股票电话营销

呵呵！与客户沟通有很多方式，针对客户资金量的不同，性格，说话，判断对方是
否有合作意向！而且你自己的股票基本知识也要求一定的水平！！交谈时必需做到
礼貌大方，富有专业水准，你的吸引力很关键，另外你如何帮助客户树立信心，如
何相信你，都是很有必要的，关于此类知识很多，就不一一介绍了，必需在实践中
去体会，提高水平！谢谢你提问，这个问题提的很好！！

七、股票咨询顾问怎么打电话和客户勾通来让它放心和你合作

沟通就想合作，基本已不可能．除非你有很好的专业术语．推荐股票是唯一方法．
也很实用．

八、股民朋友怎么一起交流？

第一，加入股票QQ群第二，登陆金融类网站，比如金融界。
第三，登陆各大媒体，浏览各大财经博客。
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