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上市公司医药行业如何细分；医药市场调研分哪些？-股
识吧

一、企业是如何进行市场细分的？

按客户群体，不同群体的用处不一样例如：男性女性；
未成年人、成年人、老年人未成年人：游戏，娱乐，拍照居多成年人：工作，电话
，娱乐居多老年人：电话，看视频居多

二、医药行业产品经理的市场定位分析？

给他们按照产品内别分类。
。
每个人负责不同的药品种类。
就不存在竞争了。

三、医药市场细分有哪些标准?江中牌健胃消食片是如何进行市
场细分、选择目标市场和市场定位的。

upfcpebhfm8437412228市场细分2好多啊，这是不n是你们书6上w或者上c课的例子t
啊？一m般是某项细分0的例子e就写那项。
比4如人e口f细分7，按年龄小f孩爱吃的老人u爱吃的。
地理细分7，按不n同地域饮食习o惯不b同。
应用细分0，分7平常零食，节日2专d用（月4饼啥的）。
市场细分1战略中7不h及h需要识别市场还需要市场做出反8应，既要创造有效需求
。
这是指不k仅1要存在代表购买力j的金钱还需要有购买欲望。
在细分5市场时考虑可衡量性、可进入e性、适应性、稳定性、足量性。
目标市场选择是指企业通过市场细分7确定细分5市场，并为5一b个x或多个x细分7
市场制定出与y之h相适应的市场营销组合。
目标市场选择战略可分1为7：市场集中6化5、选择性专f业化4、产品专p业化3、市
场专a业化5、市场全面化5。
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第二n题，有四个t吗？我知道三c个c。
信息性影响主要指个j体出于r对所在群体成员的信任，在购买过程中7将群体成员的
行为7、观念、意见0当作有用的信息予0以8参考，进而影响自身购买行为8。
比1如朋友z告诉你有新产品上c市，或者说某某种产品好，你就买了q。
规范性影响（或者叫功利性影响）是指由于f群体成员所奉行的道德规范、价值观
和生活方8式往往被个s体当作自身的行为2准则，个u体成员的思想、行为8受到其
影响和制约。
规范所带来的无y形压力s，促使个o体改变自己e的态度和行为0以6符合群体的期望
，从3而获得赞赏、避免惩罚，在很大q程度上h影响着个t体的购买选择。
比2如社会上j抵制日5货，你也l不h买；
07年抵制法国，你也x不k去家乐福。
价值性影响是指个b体在与d群体成员长7期的接触中6受到群体潜移默化1的影响，
从6而认4可并自觉遵循相关群体的信念和价值观，在选择和购买商品时有明显的体
现。
比8如你朋友x都说德国汽车j好，瑞士f表好，你也s买德国车w瑞士d表。

四、2022博时医疗保健基金到底怎样?050026

一直业绩尚可的医疗行业主题基金。

五、医疗健康产业 有哪些细分 行业规模

根据经营类别，医疗健康产业大致分为以下9类：医疗器械、医药、生物制品、保
健品及营养食品、体检、诊疗和代挂号及专家约诊、中医药、陪诊、海外医疗。

六、股票行业分析：怎样对上市公司进行股票行业分

一般软件会有这种功能，但是真正的主营分类很难。
因为各种公司的概念标签很多，所以在股票选择行业概念板块分类后还需要自己一
个一个仔细查看公司信息分辨公司的主营业收入产业是什么！
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七、医药行业产品经理的市场定位分析？

贸然回答一下。
1.这样的人选应该是在市场部，从推广线上去的市场经理基本具备这样的能力要求
。
2.一般处方药会设产品经理岗，当然不排除部分OTC线也会有产品经理，产品经理
又分为重学术推广的和重市场推广的。
如果企业的产品定位是以医院终端为主，那么产品经理主要是偏学术推广的；
如果是走第二终端也就是卖场连锁为主的话，产品经理偏市场推广。
不知道这样的解答你是否明白？下次这样的帖子可以发到行业信息区或者是综合区
职位分析求助，草根区只讨论与每周的主题相关的问题，方便组织大家学习！
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