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云服务上市公司估计怎么算_我文化不高，谁能通俗易懂
地结合实例解释一下什么叫云服务、云计算？-股识吧

一、如何对企业进行估值

市盈率还是比较好的办法，目前很多风投都用。
下文为引用学习到的材料，分享一下。
具体实施时，先挑选与你们可比或可参照的上市公司，以同类公司的股价与财务数
据为依据，计算出主要财务比率，然后用这些比率作为市场价格乘数来推断目标公
司的价值，因为投资人是投资一个公司的未来，是对公司未来的经营能力给出目前
的价格。
所以应用： 公司价值＝预测市盈率×公司未来12个月利润 公司未来12个月的利润
可以通过公司的财务预测进行估算，那么估值的最大问题在于如何确定预测市盈率
了。
一般说来，预测市盈率是历史市盈率的一个折扣，比如说NASDAQ某个行业的平
均历史市盈率是40，那预测市盈率大概是30左右，对于同行业、同等规模的非上市
公司，参考的预测市盈率需要再打个折扣，15-20左右，对于同行业且规模较小的
初创企业，参考的预测市盈率需要在再打个折扣，就成了7-10了。
这也就目前国内主流的外资VC投资是对企业估值的大致P/E倍数。
比如，如果某公司预测融资后下一年度的利润是100万美元，公司的估值大致就是7
00-1000万美元，如果投资人投资200万美元，公司出让的股份大约是20％-35％。

二、怎么估计公司的市值？

对一家上市公司来说，它的股票市场价格乘以发行的总股数。
即为该公司在市场上的价值，也就是公司的市价总值或中演。
例如．有一家公司共发行了1亿股股票，在年底时股价为每股30元，那么。
该公司在年底时的市价总值就为30亿元。
一般未说，公司规模越大，股票在市场上的价格越高，那么该公司的市值也越大�
因此，公司的市价总值，可用来衡量一个公司的经营规模和发展状况。
根据1997年5月底的统计资料，全球市值最大的公司为美国的“通用电气”，其市
价总值达到了1980.9亿美元，显示了其强大的经营规模和竞争实力。
把所有上市公司的市值加总，就可得出整个股票市场的市价总值。
与公司的市值一样，股市的市价总值也可作为衡量一个国家股票市场发达程度的重
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要指标。
截至1997年5月底，全球市价总值最大的5个股票市场分别是：美国、日本，英国、
德国和瑞上它们的市值分别达到66 054亿、21 669亿、12 769亿。
6 051亿和4031亿美元。
股票的市场价格瞬息万变，公司的市值和整个股市的市值也就每时每刻处在变动之
中。
在某些情况下，由于经济或政治形势发生较大的变化，导致股价突然大幅下跌，从
而市值也大量减少“黑色星期一”就是这样的例子。
而在另外一些情况丁，股价可能会脱离经济基础而大幅上涨，导致市值急剧膨胀，
“泡沫经济”时期的日本就经历了这样的过程，1985年末日本股市的市价总值只有
196兆日元，而在4年之后，其股市总市值就膨胀了434兆日元，对经济造成了严重
的影响。
我国股票市场是在经济体制转轨的特殊时期发展起来的，公司的国有股和法人股还
不能在证券交易所上市流通，真正在市场上流通的股票只是发行股本的一部分、称
为流通股本。
至1997年底，流通股本占总股本的比重为32％。
把这一部分股本的数量乘上股价，就得到公司在股市上的流通市值。
随着国企改革的深化和证券市场的不断发展，我国股市的市价总值和流通市值近几
年增长迅速（表6一1为各年年末的统计数据〕，总市值从1991年底的10919亿元猛
增到1997年底的17 529．24亿元，流通市值也增长到了5126．33亿元，充分显示了
作为一个新兴市场所具有的高成长性。

三、刚才看到一家叫轩辕网络的公司，它的企业云服务数据管理
解决方案怎样的，而且想知道他们的官网，谢谢。

轩辕提供的企业云数据服务解决方案，可以帮助企业获取和组织不同的数据类型，
并结合企业现有数据进行分析，从而帮助企业获得巨大的商业价值。
使企业能够通过改进其当前的企业数据架构来整合大数据和提供业务价值，从而利
用大数据一体机的可靠性、灵活性和性能来满足大数据需求。

四、我文化不高，谁能通俗易懂地结合实例解释一下什么叫云服
务、云计算？
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举个通俗的例子来说，你在网上一家专卖手套袜子的企业做IT部门经理。
你发现一年365天里面平时生意不温不火的，但12月份圣诞节到2月份春节这3个月
里，销售量暴涨，原来是冬天到了，要过节送礼和自己用的人变多了，买卖成交量
就上去了。
这三个月期间，你发现有很多用户投诉，说网站上不去啊，点击下单提交没反应啊
，点击之后很久才导向下一个页面啊等等等等。
。
。
这是什么原因呢，是因为你们公司的服务器（就是专门用来服务支持网站运行的设
备）数量不够，在客流量大的时候，不能满足这样集中爆发的客户需求！这时你的
老板要求你解决这个问题，不能花太多钱，但是要尽快把问题解决好。
这个时候云计算就可以帮忙你啦！考虑几点原因如下：1. 云公司呢就是可以理解成
他有好多设备，你需要的时候可以租了用，他们用他们的设备帮你计算，帮你存储
你的用户信息，帮你实现你的用户的访问需求。
2. 快速部署，前期投入资金少：增加设备有几种方法，第一就是自己买设备，一台
设备可以到几万人民币，买个50台，一些小公司就资金流断链儿了。
而且设备来了放在哪儿呢？一般要放在一个数据中心里面，数据中心专门为了各种
企业放置设备，这里的电力和制冷条件极好，比你放在家里啊办公室啊邻居老王家
都好多了，不会因为一般的电力或者水路的中断受到影响让你的服务器断电升温导
致不能继续使用了。
租用数据中心是要花钱的，很多很多钱。
这样看来很不划算啊，又贵，买这些东西到货又慢，咋办？这时候就要考虑云计算
帮手。
提供云计算的公司，他们可以直接卖给你虚拟的设备，虚拟的空间，而且你现在要
恨不得明天就给你部署好了就让你用上。
很迅速。
而且这些虚拟的设备，你可以理解为租赁，一般都是按月付款，比如一台这个等级
的设备50元一个月，你一个月用了10台，支付500元每个月就可以，虚拟的设备不
像实际设备，需要一次性在前期投入大笔资金，好几百万。
这个对于小企业来说大大的减低了资金压力。
3. 弹性云，用多少买多少：现在不少云公司提供了弹性云的服务，这个就好比一年
9个月没啥生意，只用1台设备就够了，但是12月到2月之间，生意好了，几台设备
不够，云公司会自动监测你租用的设备的使用情况，一旦超过全部容量的80%，云
平台就可以自主的为你添加一台新的设备，这些你都不用担心，全部自动发生，生
意好了就多用设备，不好了就少用设备。
这种随着实际需要有弹性的增减的计算服务就是弹性云。
这也可以为你省钱啊，不然你必须租很多设备才行，不然高峰期服务器不够又爆炸
了，网站又登陆不上去啦，但是这样平时多浪费钱啊，根本用不到这么多设备！基
本上就是这样了。
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当然云还有很多可以研究的，例如SaaS， PaaS，
IaaS，还有共有私有混合云，在理解了概念之后可以慢慢深入研究这些问题。
希望采纳！

五、如何给企业搭建云服务平台，并分析云服务给企业带来哪些
效益

市盈率还是比较好的办法，目前很多风投都用。
下文为引用学习到的材料，分享一下。
具体实施时，先挑选与你们可比或可参照的上市公司，以同类公司的股价与财务数
据为依据，计算出主要财务比率，然后用这些比率作为市场价格乘数来推断目标公
司的价值，因为投资人是投资一个公司的未来，是对公司未来的经营能力给出目前
的价格。
所以应用： 公司价值＝预测市盈率×公司未来12个月利润 公司未来12个月的利润
可以通过公司的财务预测进行估算，那么估值的最大问题在于如何确定预测市盈率
了。
一般说来，预测市盈率是历史市盈率的一个折扣，比如说NASDAQ某个行业的平
均历史市盈率是40，那预测市盈率大概是30左右，对于同行业、同等规模的非上市
公司，参考的预测市盈率需要再打个折扣，15-20左右，对于同行业且规模较小的
初创企业，参考的预测市盈率需要在再打个折扣，就成了7-10了。
这也就目前国内主流的外资VC投资是对企业估值的大致P/E倍数。
比如，如果某公司预测融资后下一年度的利润是100万美元，公司的估值大致就是7
00-1000万美元，如果投资人投资200万美元，公司出让的股份大约是20％-35％。

六、如何给企业搭建云服务平台，并分析云服务给企业带来哪些
效益

企业要想在自己本来的业务之外再增加云服务项目，不管其经济目的是什么，企业
开始搭建商业云之前，搭建云服务时，你的责任和那些规模更大的面向公众的云计
算提供商是一样的；
包括数据存储在哪里，如何获得数据，还有任何安全或管理事项。
这就要求你必须了解数据和元数据的物理地点，以及从源系统到承载云服务系统的
集成路径。
选择最好的外部化和管理途径。
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这主要是指服务呈现的机制，包括具体使用什么样的技术。
很多公司都提供API管理技术，既有软件形式的也有云计算形式。
然而，更重要的是考虑这些服务在生产过程中要怎样管理，包括用户接入验证和防
止服务饱和。
服务管理技术可以解决这些问题。
云服务的好处云计算能够为中小企业带来以下好处：一、云计算降低了技术开发成
本大多数中小企业并没有庞大的IT预算开支，处理技术采购方面问题的精力也相当
有限。
我们需要将有限的资金用到真正需要的方面。
这也中小企业的共同点。
使用云计算服务，如icloud，比购买一般的物理硬件要便宜得多，那么中小企业就
可以摆脱很多不必要的开支。
事实上，在icloud拥有的5GB的免费存储空间已经足够的存储相当一部分中小企业
的工作文件备份了，这可以给他们带来巨大的成本效益益。
云计算到底可以为企业节 省多少钱呢？这是一个很难被量化的问题，但我可以大
胆地猜测企业局部IT设备备，可以以每年数百甚至数千的数量增长。
而使用云服务，这部分开支就节省了。
二、数据可以在任何地方被访问“云”带给了更大的灵活性和移动性，使用云，可
以让企业在一台机器上开始工作并且在另外一台机器上完成它。
而这一切不受空间限制。
并且，企业可以将数据访问扩展到多种设备 --台式机、笔记本电脑、平板电脑。
再举个简单的例子，使用Google
Doc，企业可以随时、随地访问、编辑、删除工作文件。
并且，通过发送电子邮件进行实时协作也可以大量节省编辑文件的时间。
三、灵活扩展IT需求当你购买硬件和软件，你需要支付固定的费用，在这些软、硬
件损坏之前你必需一直使用它。
但，使用云服务，企业可以拥有更灵活的选择，企业可以在任何时间并且花费很少
的前提下，停止使用你现在所不需要的东西。
四、云计算使企业经营变得更加轻松在小企业中，你可能身兼数职，而大规模的IT
部署需要一位管理员时刻保持在最佳状态。
云服务可以在管理方面为企业提供高效计划。
如，业务协作服务，可以轻易的判断它在IT方面是不是专家，从而帮助我节省更多
的钱。
五、统一平台中小企业中，可能运行多个设备。
如，桌面是Mac的，笔记本电脑是戴尔公司出产的，和一个iPad平板电脑。
在云服务平台中应用和硬件平台不直接关联，从而消除了同一程序的多个版本的软
件需要。
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七、云服务企业购买域名再销售，如何做账

购买按进货处理。
发货方：确认销售商品收入时，应按实际收到或应收的金额，借记、“银行存款”
等科目，按确定的销售收入金额，贷记“主营业务收入”等科目，按增值税专用发
票上注明的增值税税额，贷记“应交税费——应交增值税（销项税额）”科目；
同时，按销售商品的实际成本，借记“主营业务成本”等科目，贷记“库存商品”
等科目。
企业也可在月末结转本月已销商品的实际成本。
需要注意的是：销售金额应该是这次活动所有的收入（含税）；
成本是这批实际发出商品的实际成本
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