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券商如何拜访上市公司：券商与上市公司的关系是什么-
股识吧

一、券商与上市公司的关系是什么

券商承销上市公司流通股票 上市公司的股票凭借券商交易所的平台进行流通

二、证券营销如何陌生拜访

这个陌生是说你完全不认识这个客户呢还是说互相知道只是一直没有交流过？我个
人觉得第一次最好是电话，第一个电话不用推销自己，简单说明自己是做什么的，
如果以后碰到有问题有需要可以随时找你，就这么简单，然后每天都给这个客户打
个电话，讲一下当天行情及新闻（切忌不需要喋喋不休很书面化的讲，通俗一点，
给对方时间，最好能让客户一起讲） 熟了以后可以更多的聊天，此时碰到节假日
或者其他的事情，可以适当去客户家里拜访，这时候会比较水到渠成滴成为你的正
式客户。

三、证券公司的客户经理如何做陌生拜访？

两者结合起来，应当要先打电话，然后再拜访。
拜访多了，你就了解的多了，打电话也好说话了，而且知道哪些是你该进攻的。
而且证券是复杂销售，如果要谈成生意上门应当是必不可少的。
打个比方，你在网上看到一个女孩子的图片，你是直接取她，还是要先见见面，谈
一谈，甚至多次谈最后.....你想想这个就明白了。

四、证券公司新人如何做陌生拜访？

我也是证券公司的，但我不知道你说的客户经理是指哪种？经纪人还是正式员工客
户经理？两者工作不同的，前者是拉客户为主，后者是服务客户为主。

                                                  页面 1 / 3



股识吧    www.gupiaozhishiba.com
 

求追问~

五、作为一名非金融专业应届毕业生，想要进入上市公司的证券
部，需要怎样的准备，希望专业人士引导

我是2022年7月毕业的学生，经济学专业，当初抱着和你一样的想法进入证券公司
，但是现在的工作并没有像当初想的那样。
客户经理的工作百分之六七十都是营销，这个对有些内向的，或是偏学习型的人来
说是个挺大的考验。
如果你可以去银行当柜员，建议去银行⋯⋯我今后会有机会成为那种可以天天在办
公室研究股票的研究人员么？我觉得基本上不可能，我所在的营业部只是一个小营
业部，都不会用没有门子的小硕做分析师，我是小本，当然更不可能⋯⋯今天看见
你的问题很亲切，像半年前的我。
选择职业并不是我们理所当然想的那样，有时候背景和学历就是门槛，怎么都跨不
过去⋯⋯你再仔细考虑一下吧，祝好！ 我不了解你，不知道你的潜力。
当时我也是报着锻炼人的期待去的，但是我就是脸皮薄，工作起来很不开心，不是
那种迎接挑战的心态去做的⋯⋯但是我知道这个事别人劝都是没用的，必须自己经
历过才能说不适合。
现在的你现在能去银行，而到时候发现你不喜欢证券时还能去银行吗？那时候你不
是应届毕业生了，没有背景进银行很困难⋯⋯建议就是如果你以后有好的后路，那
么你可以去试一下，挖掘一下自己的潜力。
但是如果你只能靠自己来找工作的话，那么学姐我郑重的建议你去银行，因为现在
的你面临的转折点很重要，不要三分钟热血的说自己喜欢挑战。
真正能迎接挑战的人在哪里都一样，我希望你起点能高一点。
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