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如何吸引客户炒股票、怎样去说服顾客来公司买股票啊、
？-股识吧

一、如何拉客户炒股

用赚钱效应引诱，和经济危机威胁。

二、炒股有哪些吸引人的地方

股票是一种特殊的商品，股票操作是种很有意思的投资活动，收益与亏损见效很快
，它的操作有一套完整的游戏规则，如果真想参与这个游戏，靠人帮忙不太现实，
主要靠自学，建议按以下方法系统的走一下比较稳妥和全面，将来真金白银的操作
更保险一些：1、找薄一点的股票入门书看一下前1/3就够了，拿到这样的一本入门
书，基本就知道要学什么了；
2、去游侠股市开个模拟炒股的帐户，进去开战，开战同时消化那本书的后2/3。
如果只是想了解一下证券市场，这已经有了很深程度的了解了，如果想实战操作，
再作以下步骤：3、到证券公司开户，投入几百上千元，就可以正式实战了。
4、有把握再增加投资，最好有个限额，比如为自己收入的1/3，但绝对不能借钱炒
股！这样操作，基本上就是系统自学股票并参与操作的过程了。

三、谁能告诉我怎样才能让客户都做买股票呢?

第一，起码你要有专业的投资理财与专业的投资理念去说服客户．
第二，你要根据客户的要求采取选股与操作方式．
第三，时刻要提防警告客户在股票投资要有风险的投资意识． 第四，在某情况做
出某些操作决定，最主要是要介绍的股票准确率高，把风险降低到最小化．
这样我相信在低风险的情况很多客户都喜欢进来买股票．

四、怎么向客户推股票
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加强自己对股市的学习，了解各方面的信息，否则你很难在证券公司混下去了。

五、么吸引股票客户在平台开户，开户后，怎么吸引客户在

吸引股票客户在平台开户，佣金低通道快还要奖品就吸引

六、怎样去说服顾客来公司买股票啊、？

LOVE 怎样去说服顾客来公司买股票啊、？ 现在要让顾客光临你的公司开户。
其实只有两个最基本的途径一是佣金比别人低（但是也有最低限制）这个不能够成
为长期吸引顾客的因素。
第二我认为这项很重要，服务！能够为客户提供水平高于其他证券公司的优质服务
那就是吸引新顾客和保住老顾客的法宝。
就算你佣金比别人高点，如果服务远强于其他公司，能够让客户得到更多实质性的
服务挣更多的钱，这才是客源不断的最终法宝。
所以说服客户的重点都是落在服务上。
以上纯属个人观点请谨慎采纳朋友。

七、如何用最快的方法使顾客向你买股票

找到目标客户及成功了一半。
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