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青岛啤酒股份有限公司业务员干什么—青岛啤酒业务员-
股识吧

一、怎样做好青岛啤酒业务员销售？？？

如果能吃得起苦，应该不错，因为新进的销售代表一般都是从扫街铺货，贴广告纸
做起的。
相对其他地方而言，上海消费水平比较高，青岛的认知度还不错，应该可以做。

二、我是学市场营销的，打算去青岛啤酒实习，青啤的业务员好
做吗，发展前景怎么样，新人会不会被欺负。。谢谢

青岛啤酒现在主要招大学生，即所谓的管理培训生，这是青岛啤酒人才战略的重要
一步，所以在青岛营销集团，现在主要培养大学生员工，发展潜力还是很大的。
当然，一般的非大学生员工也同样有发展机会！只是相对的小些，毕竟有些职位是
有学历要求的

三、青岛啤酒业务怎么样

嗯嗯，一年四季，男女老少，瓶装散啤，业务很好啊

四、青岛啤酒业务员

提成...你干脆去给经销商干活好了。
青岛啤酒的销售队伍，是基本工资+薪酬福利+奖金计提 奖金计提不光是销量提成
，讲的是绩效考核（市场推进指标、铺货率、占有率等等）...为什么？因为你们那
边管理差，缺乏培训管理。
还有一点说明：青岛啤酒的销售队伍，不是帮助经销商提高销售，是指导经销商做
市场。
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五、青岛啤酒驻县业务员主要做什么工作？是不是不如市区好做
呀？石家庄地区

最佳答案：青岛啤酒的业务员在市区的离领导近，有什么政策和好事能很快知道。
青岛啤酒驻县业代离领导远，有什么政策和好事不容易轮到你。
不过驻县的被领导管的少，自由，只要业绩好非常自在。
总之各有各的好处，我还是比较喜欢自由，所以我基本是愿意去偏远的地方工作，
不愿意在领导眼皮底下做事。
具体情况自己选自己喜欢的吧。

六、啤酒业务员好做么

行行出状元啊，业绩好就成

七、青岛啤酒 普通渠道业务 待遇怎么样 好做么 打得好 追加50分

第一市场看你是哪个地区，像湖南湖北这些市场刚起步，打市场，比较艰难。
原来都是属于华南营销，现在分出去了。
第二，不同地方的待遇不一样的标准，不同的大区的待遇标准不一样。
比如广州的工资肯定比其他的地区高些。
第三，做不同的定格。
青啤将市场分为几块：夜场，商超，KA等，夜场的工资就比其他的高些，因为夜
场应酬多消费高。
你问的比较笼统，其实青岛业务工作挺辛苦，不过是出了名的能锻炼人。
我大概先回答你这些，不懂的再问我。
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