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一、对于客户洗钱风险等级分类标准的描述，正确的是哪些选项

银行客户洗钱风险分类的参考指标中，以下哪些说法是正确的?( abca.客户因素包括
个人客户和企业客户b.个人客户的参考因素是指客户职业、职位、收入、背景、地
位、信誉和外界评价等c.企业客户的参考因素是指企业的组织架构、因素经营规模
、经营范围、所处行业、信用评级以及中介机构的评价等d.被联合国、政府部门等
列入“黑名单”的客户不属于参考因素

二、什么是，客户风险等级
-成长型，和可购买最低客户风险等级-保守型

可购买最低客户风险等级-
保守型：风险承受能力极低，对收益要求不高，但追求资本金绝对安全。
预期报酬率优于中长期存款利率（约3-5年），并确保本金在通货膨胀中发挥保值
功能；
客户风险等级
-成长型：风险承受度较低，能容忍一定幅度的本金损失，止损意识强。
资产配置以低风险品种为主，少量参与股票投资；
简单地说风险等级越高，你买这个理财产品的风险承受能力越高。

三、股市风险等级：激进型，风险是大还是小？求专业解答！不
会绕道。

这是投资者可接受的风险等级。
从大到小，依次是激进型，稳健型，保守型。
所以，激进型的风险承受能力最高，但是相对的收益也高。
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四、对于客户洗钱风险等级分类标准的描述，正确的是哪些选项

银行客户洗钱风险分类的参考指标中，以下哪些说法是正确的?( abca.客户因素包括
个人客户和企业客户b.个人客户的参考因素是指客户职业、职位、收入、背景、地
位、信誉和外界评价等c.企业客户的参考因素是指企业的组织架构、因素经营规模
、经营范围、所处行业、信用评级以及中介机构的评价等d.被联合国、政府部门等
列入“黑名单”的客户不属于参考因素

五、股票风险分类

股市可分系统风险和非系统风险，系统风险又称市场风险，也称不可分散风险。
是指由于某种因素的影响和变化，导
致股市上所有股票价格的下跌，从而给股票持有人带来损失的可能性。
系统风险的诱因
发生在企业外部，上市公司本身无法控制它，其带来的影响面一般都比较大。

六、买股票买不了 什么是低于当前风险等级1

1、股票中“涨停买不进，跌停卖不出”是指在涨停的时候，因为卖盘太小，所以
买不了股票；
而在跌停的时候，买盘比较小，所以股票卖不出去。
2、交易规则规定委托买卖是按照价格优先和时间优先的原则撮合的，涨停或跌停
时都有大量的买单或卖单堆积，各个委托只能按先后顺序等待成交，一般这种情况
都很难成交的。
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