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银行职员拉客户炒股怎么赚钱的！银行券商个人在交易过
程中，都知道券商是如何盈利，那银行如何盈利呢？-股
识吧

一、股票客户经理是怎么赚钱的！？

你好，股票客户经理主要收入取决于客户交易产生的佣金提成，但是目前佣金率很
低，客户经理需要转型，可以销售理财产品，或者针对银行或企业做委外和挂牌业
务。

二、假如你是个银行职员，怎样用十句话让一个有一百万资金的
客户投资你的项目

光说话是没用的，主要是看你个人的气质谈吐以及他对你表现出来的整体的一个感
觉，如果没有这些的话，即使你的项目再优秀再完美，这些都没用的，很多投资者
是看人出钱，不是看项目出钱，项目方案优秀而人没有表现出做这个项目的魄力与
激情的话，他最多会出钱买你的方案，等遇到优秀的人再把你的方案交给他觉得适
合的人做。
（以上观点全是个人的看法，不排除其他特别情况，如有冒犯，请多见谅）

三、如何拉客户炒股

用赚钱效应引诱，和经济危机威胁。

四、银行靠什么盈利？炒股吗？

银行最基本的盈利方式是靠吸收存款，然后再把存款借出去，贷款的利息比存款的
利息高，银行赚的是差价....当然了，现在银行还有很多方式赚钱，比如一张卡收10
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块钱工本费，TMD的成本不用2块钱，还要收你卡的年费，还要收你小额管理费，
还有别的什么垃圾理财服务...银行不能炒股

五、银行员工怎么才能赚大钱

完成行里规定的任务，客户经理主要是拉存款，放贷款，客户多了办业务多了，中
间业务收入这块也有保障，还有一些小指标，如对公开户数，pos机发放数，基金
保险，黄金理财产品什么的。

六、银行券商个人在交易过程中，都知道券商是如何盈利，那银
行如何盈利呢？

其实转账后，只是将钱转入了托管在银行的证券资金账户，如果你不买股票的话，
钱还在银行里面，银行一样可以赚取利差；
拉一个客户的提层根据客户资金有差别，模式也不太一样，一般能提客户交易净佣
金的30%左右吧

七、找人开银行卡炒股赚业绩骗人吗

你好，炒股开户风险自担，对客户充公进行风险提示即可。

八、怎样在银行找客户炒股票

呵呵 证券公司的吧 银行开户是需要运气的 另外就是
多跟大堂经理和银行的一线业务员沟通 他们都会有大量的客户在手里
如果银行的人愿意帮助你 你开客户就不存在问题 大户也是大大的有的。
预祝你成功！！
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九、是不是有很多银行的员工要完成若干“第三方存管业务”的
指标，老是推荐熟人去开证券账户！

光说话是没用的，主要是看你个人的气质谈吐以及他对你表现出来的整体的一个感
觉，如果没有这些的话，即使你的项目再优秀再完美，这些都没用的，很多投资者
是看人出钱，不是看项目出钱，项目方案优秀而人没有表现出做这个项目的魄力与
激情的话，他最多会出钱买你的方案，等遇到优秀的人再把你的方案交给他觉得适
合的人做。
（以上观点全是个人的看法，不排除其他特别情况，如有冒犯，请多见谅）
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