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美容院共享股东怎么做美容院散伙协议怎么写-股识吧

一、和一家美容院谈合作该怎么做？协议书之类的细讲？谢谢

合伙协议.主要写美容店的名称.经营场所.合伙人姓名.各合伙出资.合伙协议执行人(
管理者)的权限.盈利分配.责任的承担.入伙和退伙的条件等

二、我想问一下做了两年的一个普通美容师工资可以去到多少

我们店做两年的底薪是2000加5％的提成 一天工作十四个小时 提成是销售化妆品的
一个月只休息两天 蛮累的

三、美容院该如何开拓客源？

但在竞争激烈的美容行业，如何开拓新的客户源?客户管理又该注意哪些问题呢?13
8小编据此做了以下总结，以供参考。
一、特色美容项目的经营美容院经营过程中，一定要把握住自己擅长的特色项目，
并着重推广，这是形成美容院核心竞争力的关键。
当一家美容院提供的服务是其他店铺不可取代的，那么，这些特色美容项目就能够
带来稳定的客户群，而老客户也会在生活中不断帮您的美容院做宣传，这不仅能够
吸引更多人对美容院的关注，更能为美容院长久经营树立良好的品牌形象。
二、细分顾客，配套管理现在走在大街上，一路数过来，发单的美容院很多，但宣
传单满地都是，为什么客人对宣传单之举反感?可以看出：很多美容院的宣传工作
很盲目，钱花了，效果却一般，怎么办?如果美容院考虑到不同的顾客的消费习惯
和消费能力也完全不同，而将顾客群进行细分，如针对店周商务圈主推中高档白领
套餐，针对店周一般居民区推特惠套餐。
再比如针对问题皮肤专推特护套餐等等；
现今的时代愈来愈趋向于个性化消费，对顾客群进行个性化的细分，有针对性宣传
，有针对性服务，这将是专业美容院开拓客源的取胜关键。
三、与不同行业携手共创业绩同样都是面向女性消费群的不同行业能不能联合起来
搞活动而达到双方受益效果呢?很多聪明的美容院老板携手服装、内衣商甚至商场
、饮食机构搞活动等，一来由于分扣活动费用而减少独家举办的昂贵成本；
二来利用联合方的客源优势，可谓花少钱办大事，双方皆大欢喜。
所以美容院要联合一切可以联合的力量，引入新客源，大幅提升业绩。
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四、引进新技术，增加新利润源美容院老板还有一个任务，那就是为贪新鲜的顾客
不断开发引入新技术、新项目，逐渐淘汰非盈利项目。
美容院老板可以经常参加一些演示会、新技术新项目推介会、美博会等，既能开阔
眼界有能学到新技术，学会推陈出新，并以次吸引更多的客源，平时须多留意时尚
美容保健类资讯杂志，关注行业发展动向，并随时体察顾客不断变化的消费需求，
所有这些将对你选择引入新技术新项目大有帮助。
五、为美容院员工提供优惠活动可以准备一些优惠券或者是设立员工优惠价，让美
容院员工带朋友或者家人一起参与到美容体验当中。
不仅能够让更多人认识到美容，也可以让员工在体验过程中，树立企业荣誉感，使
其在进行美容销售时更有底气。

四、东莞南城新开了一家美容院，店长的股权激励如何定比较合
理？不知附近有没有提供股权激励方案策划公司？

北青博雅（北京）管理咨询公司专业提供股权激励服务。
可提供远程方案设计服务，价格优惠。
美容院店长股权的多少在于3点。
1-市场美容院工资整体水平。
2-店每年利润额度。
3-创始人愿意拿出多少。
根据市场整体水平核算全年薪酬⋯：固定工资＋绩效工资＋提成＋利润分红（股权
）总体分配需要满足店长的期望值。

五、美容院散伙协议怎么写

还是权利义务的分配，撤资方将失去那些权利，获得哪些补偿，应该继续维护店面
哪些声誉。
大概意思是这样。
更详细的看艾欧美容范本

六、两个人开综合美容院，他们俩持平投资拿股，我没投钱，说
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给我百分之20股份以技术入股，我要拿工资吗

美容院这个行业就目前来看还是比较有发展前景的。
但也要看你的店面处于什么位子，地段好不好，做个小股东也是不错的选择
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