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私募基金怎么招股票操盘手_具备哪些条件才能成为私募
基金经理，我炒股技术挺好的-股识吧

一、具备哪些条件才能成为私募基金经理，我炒股技术挺好的

私募基金经理是管理和经营私募基金的主要负责人。
所谓私募基金，是指通过非公开方式，面向少数机构投资者或资金量比较大的个人
投资者募集资金而设立的基金。
由于私募基金的销售和赎回都是通过基金管理人与投资者私下协商来进行的，因此
它又被称为向特定对象募集的基金。
当然了，做私募经理的酬劳也是很诱人的，以上海一家知名私募为例，该公司的产
品组合规模约为20亿美元，若赚1个点便是2000万美元，公司拿20%就是400万美元
，投研团队则将获得其中的80万美元，由于研究团队与投资团队的提成基本等比例
，所以研究团队实际可拿到40万美元。
即便同是研究员，最后拿到手的奖金也千差万别，同一家公司同一个岗位的收入可
能差十倍。
其次炒股技术好并不能成为一个私募经理人，为什么?我来告诉你，私募团队里是
又详细的分工责任的，每个岗位上有许多不同的人，就好比有人是专门负责买的，
有人是专门负责卖的，有人是专门负责给资金的，有人是专门负责和炒作的股票公
司对接的。
并且做私募，给你的投资时间和金额都是有明确规定的，达不到客户的要求达不到
盈利目标，就会被抛弃，导致基金金额损失。
如果只是炒股比较厉害的人去应聘，他们只是会做一个考量标准，但是不是唯一标
准，你要知道，做一个私募经理考虑的和普通投资是完全不同的区别。
他们要做的是如何操纵一直股票，而普通投资者做的是如何埋伏一只股票等待机构
来炒作，里面的差别是非常巨大的，可以说是两个世界！

二、私募基金的管理者都是怎么操盘的

这看私募管理人做的是一级市场还是二级市场，还是其他领域的，一级市场相当于
就投资那些没有上市的有潜力的公司，二级市场投资股票、期货、债券等其他领域
的话，投资古董、书画等产品
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三、私募基金怎么找投资者

1、渠道合作方（银行、第三方财富理财公司、券商、信托公司等）2、直接客户开
发（一般是指高净值资产客户）3、如果你是做项目的项目方，就与有实力的投资
公司谈合作条件，挂靠在投资公司，使用对方抬头出面做GP帮你募集资金。
当然还有其他灵活的方式，重要的是需要有良好的人脉资源。
谢谢，希望能对你有所帮助。

四、关于基金操盘手、交易员的问题

一般都是要求有经验的 需要特殊训练

五、请问机构 和私募 是如何操作一支股票的？ 是什么样的团队
？ 有没有这方面的资料？

首先派调研人员对企业进行调研，这一步是关键，调研的越详细，越深入，才可以
对企业有客观公正的评价。
调研人员根据调研情况出具调研报告。
基金经理根据个公司的报告做出投资决策。
最好交给投资部门执行。
调研人员跟踪被投资公司，随时和被投资公司保持联系，掌握其发展动向，为基金
持续投资服务。
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