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股票经纪人怎么发展客户_做证券经纪人如何去跟客户介
绍股票，如何让客户相信自己？在申万实习-股识吧

一、新证券经纪人怎么开发客户

证券从业人员不能利用网络招揽客户的

二、客户经理如何开发客户

证券公司对新人应该会有培训的过程，会告诉你怎么拉客户
一般都是先从自己的熟人开始，利用你的和你家人的社会关系
如果你对股票买卖操作的很好，也会有其他不认识的人主动找你 。
至于蹲点银行，这个是证券公司和银行协商，确认可以在银行蹲点，再派人过去蹲
点。
最好是驻点在银行，接触的人比较多

三、做证券经纪人如何去跟客户介绍股票，如何让客户相信自己
？在申万实习

1、介绍股市目前的行情以及位置2、房地产市场没有太大机会3、存银行虽然很安
全但是不敌货币贬值4、可以适度投资股市进行保值5、股市中还是有很多值得投资
的领域

四、如何更快的寻找股票客户？

找股票客户无外乎3种途径 第一行销 第二电销 第三直销 任何一个途径，只要执着
，都能成功，但前提是先给自己做规划，先给自己做好销售前的培训工作，磨刀不
误砍柴工！ 祝你顺利
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五、股票经纪人怎么运行的 华尔街之狼里面
一通电话就把自己的钱投出去了
怎么把自己账户告诉股票经纪人的

证券经纪人作为买卖双方的中介人，是这样代理客户买卖证券的：它询问证券买卖
双方的买价和卖价，按照客户的委托，如实地向证券交易所报入客户指令，通过证
券交易所，在买价和卖价一致时，促成双方证券买卖的成交，并向双方收取交易手
续费（佣金）。
客户作为授权人，经纪人作为代理人，经纪人必须为客户着&nbsp；
想，为其利益提供帮助。
经纪人所得收益为佣金。
客户将金钱和证券交由经纪人保存，经纪人为客户的准信托人。
经纪人在&nbsp；
信托关系中不得使用客户的财产为自身谋利。
客户若想从事股票买卖，须先在股票经纪人公司&nbsp；
开立帐户，以便获得各种必要资料，然后再行委托；
而经纪人则不得违抗或变动客户的委托。

六、证券经纪人要怎样才能拉倒客户

让投资者 相信你 这很关键。
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