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为什么还没有一家连锁上市公司.去面试一家公司，做保
健品的，跟我说公司正准备要上市，全国有200多家连锁
店。-股识吧

一、餐饮业的利润特别高，为什么很多餐饮业都不去做上市公司
呢

因为都不太稳定。
人力成本高。
人员流失大。
都是租的房子。
没啥固定资产

二、一家&quot；穷人店&quot；超市，竟然打败了沃尔玛，为
什么却不上市

1、从来不上市，不想上市。
因为上市以后，个人财富可以倍增很多，但是他认为上市会增加成本。
上市是要成本的，要有无休止的会计费用、法律费用、公告费用等等，他觉得这都
增加了成本。
所以反过来说，一个商品最终的零售价格能不能降下来，也包括你的股东是不是一
个好的股东，是不是一个愿意为顾客去牺牲的股东。
如果你是这样的股东，你是这样的创业者，企业的市场竞争能力是非凡的。
2、有很多的创业者都以获得风险投资为骄傲。
事实上，对这些风险投资，你也要判别他是不是好股东。
这些风险投资需要回报，过高的股东回报一定会增加到这罐饮料的零售价格上去。
一个不好的股东就会使你的零售价格涨上去，这样你的竞争能力就会下降。
所以从这个意义上讲引入贪婪的风险投资，长远而言不仅无助于企业的竞争能力的
建立，可能还削弱。

三、为什么有些店只是连锁不加盟
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你分清以下几个概念，就能明白。
加盟连锁与直营连锁的区别 1、产权关系不同。
加盟连锁（特许连锁）是独立主体之间的合同关系，各个特许加盟店的资本是相互
独立的，与总部之间没有资产纽带；
而直营连锁店都属于同一资本所有，各个连锁店由总部所有并直接运营、集中管理
。
这是加盟连锁与直营连锁最本质的区别。
特许经营总部由于利用他人的资金迅速扩大产品的市场占有率，所需资金较少。
相比之下，直营连锁的发展更易受到资金和人员的限制。
2、法律关系不同。
加盟连锁（特许连锁）中特许人(总部)和被特许人(加盟店)之间的关系是合同关系
，双方通过订立特许经营合同建立起关系，并通过合同明确各自的权利和义务。
而直营连锁中总部与分店之间的关系则由内部管理制度进行调整。
3、管理模式不同。
加盟连锁（特许连锁）的核心是特许经营权的转让，特许人(总部)是转让方，被特
许人(加盟店)是接受方，特许经营体系是通过特许者与被特许者签订特许经营合同
形成的。
各个加盟店的人事和财务关系相互独立，特许人无权进行干涉。
而在直营连锁经营中，总部对各分店拥有所有权，对分店经营中的各项具体事务均
有决定权，分店经理作为总部的一名雇员，完全按总部意志行事。
4、涉及的经营领域不完全相同。
直营连锁的范围一般限于商业和服务业，而加盟连锁（特许连锁）的范围则宽广得
多，除商业、零售业、服务业、餐饮业、制造业、高科技信息产业等领域外，在制
造业也被广泛应用。
加盟连锁与自由连锁的区别 1、加盟连锁（特许连锁）是总部和加盟店依照一对一
的特许经营合同成立的，而自由连锁是加盟店按自发的意志、自愿共同结成的组织
。
2、加盟连锁（特许连锁）的加盟店与总部之间存在纵向关系，各加盟店没有横向
联系。
自由连锁的加盟店之间则存在横向联系。
3、自由连锁是由加盟店集资组成，所以加盟店可以得到由总部利润中作为战略性
投资的、持续性的利润返还，而特许经营中没有这种总部对加盟店的利润返还机制
。
4、自由连锁成员店的经营自主权比加盟连锁（特许连锁）加盟店多，相互联系更
为松散。
5、加盟连锁（特许连锁）在合同期内不能自由退出，自由连锁店可以自由退出。
6、自由连锁总部一般是非营利性机构，不收或收取少量的会费。
特许经营中则有特许经营费用和保证金等。
7、特许经营体系通常依托于特许人开发的某些独特的产品、服务、经营方法、商
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号、商誉或者专利之上，而自由连锁则没有这些特点。
所谓连锁经营就好比一家母公司下属了一批分公司。
总店开设了新店。
一般都是在一个地区开展一家，形成一个网络。
发展规模会越来越壮大.. 不加盟的都是直营连锁。

四、一家公司为什么要上市？有些为什么选择不上市?

上市说好听的是为企业发展融通资金；
说得不好听就是企业的一种变现行为。
所以一般看分析报告都会该企业未来几年的盈利水平说得很好，其实这是一种合法
庞氏骗局，谁能保证未来几年肯定好，不好的话怎么办。
所以才有股市有风险，入市需谨慎的说法。
仔细分析一下，该有的说法都被说了，合着他们两头没事。
有问题的反而是股民自己，谁让你去卖的

五、集团母公司没有上市，下属子公司能上市吗?为什么?

当然能上市了。
公司不管是子公司还是母公司，都是有独立法人资格的经营实体，是自主经营自负
盈亏的，只要符合上市条件就可以上市。
如果是母公司已经上市了，那子公司再想单独上市倒是比较困难。

六、去面试一家公司，做保健品的，跟我说公司正准备要上市，
全国有200多家连锁店。

无论什么地方，都可能有骗子公司和托。
没有面试，直接录用，不去！必须是传销。
没有网址，或者是名不副实的网址，这样的公司我们都不能了解，那怎么去为他工
作，不去！记公司什么情况，生产什么产品，说是必须要在培训的时候才能说。
骗子公司多在居民楼或者地点比较偏的破旧的商务楼，试想如果你公司这么牛还在
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居民楼里摆什么谱？介绍很短，大多以本公司正处于急速成长阶段，特需要大批英
才，同样是没有网址，没有其他资料可以了解的，不要去。
对学历、英语、计算机几乎没有要求，那证书什么就是摆设，这么不重视人才你说
还能去吗？在电话里就会向你吹嘘这个工作是多么的赚钱，那个所谓的经理会向你
吹嘘她自己的经历：我来公司才3个月，现在工资就是一个月15000甚至更好，我靠
，这也能相信，有这样的待遇，都是经理级人物了还不会多聘用几个人来打电话了
，非得自己亲自花功夫来请你相信，让你发财嘛？不去！面试大多比较短，大多是
以非常欣赏你的口气，当然这不排除你本身确实很优秀，很快就通知你去培训，很
显然不要去！那些要么扣你证书，要么扣你几分之几工资等多少多少年之后再给你
之类也是坚决不能去的。

七、为什么有的公司很大却不上市？为什么有的公司不在A股上
市而跑去香港上市？

我不知道你说得很大的公司是哪家，但不上市的理由有很多。
像华为，主张员工集资，每个员工都是股东，他们很想上市融资但是这样的情况现
在证监会根本就不会批准。
还有就是很好的公司是不会上市的，我能的到真金白银为什么要分给你呢？只有在
他不好或急需资金扩大时才需要上市。
至于你说不在a股上市去香港上市的问题我想是这样的。
就私营企业而言，他们愿意海外上市，这样他们就变成了合资上市公司，政府多少
会照顾，毕竟是海外上市的公众公司，政府要注意自己的形象对于某些事情会睁一
只眼闭一只眼的。
还有老板的前进出境就相对容易了，这样便于资产转移。
另外就是海外上市相对时间较短，审批程序快，人为因素较少，一次融资额大，这
些在国内都是不太可能的。
但上市后每年的维护成本高于国内，事后监督严于国内。
而且，在海外上市很多都是风投推动的，在那里他们人熟、法熟、环境熟、有资格
、上市后好退出等等条件均优于国内。

八、一家公司为什么要上市？有些为什么选择不上市?

上市一般是为了筹集资金再发展，一方面可以提高公司的知名度。
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不过目前中国A股的公司上市是为了圈股民的钱的.
企业上市，是一项专业性极强的工作，更是一项纷繁浩大的系统工程。
在企业上市的过程中，多项工作同时交叉进行，需要编写多达40种以上的各种文件
资料，通过几十个主管机构与部门的审批，任何一个步骤出现微小的偏差，都会影
响整个上市进程，所以，必须谨慎对待整个上市过程。
在企业股改上市过程中，聘请财务顾问机构是企业改制上市中的重要一环，也是国
际惯例。
专业的“上市财务顾问”机构不是人们通常所理解的财会方面的专家顾问，而是特
指为企业在资本运营方面提供投资银行服务的机构。
它的主要职责是协助企业进行投融资决策和企业的资本运营。
财务顾问机构协助企业完成投资、融资、私募、并购、重组、公关、财务疏理、税
务筹划等战略活动的策划、调研和操作，从而保证企业总体发展战略的贯彻实施。
高水平、高素质的财务顾问机构是满足企业成功上市的重要中介机构。
上市公司是指所发行的股票经过国务院或者国务院授权的证券管理部门批准在证券
交易所上市交易的股份有限公司。
所谓非上市公司是指其股票没有上市和没有在证券交易所交易的股份有限公司。
上市公司是股份有限公司的一种，这种公司到证券交易所上市交易，除了必须经过
批准外，还必须符合一定的条件。
公司符合上市条件但不上市的理由有多个，个人觉得最主要的理由是上市成本（投
行/律所/会计师事务所等中介费用，公司改制的费用和时间成本等）与维持上市的
成本（持续的信息披露和监管）。
如果公司本身现金流充足并有多方面的融资渠道，且公司不愿对外披露过多公司的
运营和财务数据，不上市是一个更明智的选择。
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