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上市公司采购必须货比三家吗为什么⋯如何看待货比三家
？（供应商选择）-股识吧

一、采购活动中需遵循哪些原则

价格永远是采购活动中的敏感焦点，企业在采购中最关心的要点之一就是采购能节
省多少采购资金，因此采购人员不得不把相当多的时间与精力放在跟供应商的"砍
价"上。
物品的价格与该物品的种类、是否为长期购买、是否为大量购买及市场供求关系有
关，同时与采购人员对该物品的市场状况熟悉状况也有关系，如果采购人员未能把
握市场脉搏，供应商在报价时就有可能"蒙骗"采购人员。
一个合适的价格往往要经过以下几个环节的努力才能获得。
多渠道获得报价：这不仅要求有渠道供应商报价，还应该要求一些新供应商报价。
企业与某些现有供应商的合作可能已达数年之久，但它们的报价未必优惠。
获得多渠道的报价后，企业就会对该物品的市场价有一个大体的了解，并进行比较
。
比价：俗话说"货比三家"，因为专业采购所买的东西可能是一台价值百万或千万元
的设备或年采购金额达千万元的零部件，这就要求采购人员必须谨慎行事。
由于供应商的报价单中所包含的条件往往不同，故采购人员必须将不同供应商报价
中的条件转化一致后才能进行比较，只有这样才能得到真实可信的比较结果。
议价：经过比价环节后，筛选出价格最适当的二至三个报价环节。
随着进一步的深入沟通，不仅可以将详细的采购要求传达给供应商，而且可进一步
"杀价"，供应商的第一次报价往往含有"水份"。
但是，如果采购物品为卖方市场，即使是面对面地与供应商议价，最后所取得的实
际效果可能要比预期的要低。
定价：经过上述三个环节后，买卖双方均可接受的价格便作为日后的正式采购价，
一般需保持两至三个供应商的报价。
这两、三个供应商的价格可能相同，也可能不同。

二、人们购买商品时总有喜欢“货比三家”，在这里消费者主要
应该“比”什么①商品的质量，即使用价值；②商品
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三、&quot；货比三家&quot；都比什么?为什么要这样做?答案

比如你喜欢一双鞋子 你可以去a家看 他们家120 b家110 c家130
你看哪一家便宜你就可以选择哪一家

四、人们购买商品时总有喜欢“货比三家”，在这里消费者主要
应该“比”什么①商品的质量，即使用价值；②商品
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五、如何看待货比三家？（供应商选择）

还有服务，有时候质量好也是很关键的，现在的人还是喜欢好的东西，便宜的东西
基本没什么好货。
。
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