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为什么说炒股要趁年轻！全命题作文《尝试》怎么写？-
股识吧

一、电信还是外汇好？

外汇，先赚够钱再说

二、做销售好还是证券从业人员好

证券就是销售.不过待遇一般了.想做的话做好心理准备有人说过这样一句话：是一
个证券公司的客户经理说的，内容如下：[{不知道兄弟是要做什么工作，如果是客
户经理那么请慎入，如今证券经纪业务竞争太激烈了，手续费价格战把利润已经压
缩至超低范畴，客户经理主要还是要靠佣金提成来生活，工资就别提了比民工还少
。
但是佣金战把市场已经做死，现在券商基本第一就是保存有客户，所以你给低佣金
别的券商也会低佣金挽留客户，这样以来客户的流动性将大大降低。
而客户经理是有硬性责任任务的，也就是说你每个月要开几个户，卖多少理财产品
，做多少资产的任务，这些都会和你的工资佣金挂钩，每个月不能完成任务本来就
少的可怜的佣金还要被无良券商给私吞，甚至扣和低保相当的工资。
按照券商给大家画的饼，那是忽悠人的，我在这行混了很多年了看得很清。
在券商混，游戏规则的制订在别人手里，别人想怎么玩你就怎么玩你。
就算你资产很大，哪天找个合规问题黑了你，你还不是乖乖的？客户的转户流动率
在降低，佣金在降低，而任务却繁重，那也就是这是一个死胡同，你愿意往死胡同
跳吗？你就这么一直不停的开户，开到死？享受券商随意的考核，比如苛刻的克扣
？不要傻乎乎的给券商卖命了，该为自己考虑下了。
这个行业有很多盈利模式，但绝对不是吃佣金。
牛人都是搞一些名义上的有资格的人在券商挂职，然后在外做其他事，根本无需任
何考核，考核的都是傻瓜蛋和老实人，业内一些老人都是这么干的。
但这你需要能力和资源需要跟营业部老总亲密“勾结”潜规则都是如此。
一些客户经理若干年后除了发现年纪大了，自己是一无所获，这是发展趋势，看清
趋势不要逆势而为之。
有心人，还是趁年轻多学点本事。
这是一个从业6年的同行的忠告！券商这里，只是一个舞台，不能等它来谢幕，最
好自己能开一个戏院来唱戏。
上层都在拼命的捞钱，然后给经纪人制定了苛刻的管理制度，呵呵， 只是笑话。
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}]他说的都是大实话，真的！你外向吗?有客户资源吗?是不是富二代?这一行业很难
做了，中国有多少股民?现在开户数都有1.5亿了除去老人小孩，成年人
还有多少?成年人中 在农村 不上网的 有多少?现在开户就是
挖客户，互相转户证券公司之间 你挖我的，我挖你的佣金也是越来越低.都到了
万分之几了所谓万分之几 ，就是 客户买了一万块钱 股票 ，证券公司收取 几块钱
手续费这几块钱 手续费 要扣掉 两块钱的 交易所规费剩下的净佣金
才可以拿提成.比如万分之八，一个客户 一万块钱 炒股，净佣金就是
六块你的提成大概是一块钱左右.你要多少个客户才可以 拿到 一千块钱提成?一个月
能开4-5个 这样的 客户 就很厉害了.7月份一个月，我们营业部只有一个人 有效户
6个.其他的 客户经理 基本都是 一个有效户，还有很多 一个有效户
都没有.有效户的概念 就是有
一万块钱炒股.你自己想想吧.如果工作这么好，为什么
证券公司不断的招人呢?这就是人海战术，你把自己亲戚朋友 都
开完了开不到户的时候 ，证券公司就让你走人了不要说
你可以慢慢积累，你等的起吗?户难开，每个月就那么一点工资.多少人 做了
一年，还不是每个月两千多的工资.当然了，如果
你是富二代，有很多有钱的亲戚，那你可以做这个.或者你很外向，可以把
银行的理财经理 搞定他介绍客户给你，你也可以做得很好.最后就是看你自己了，
外向的话，就跟卖保险一样，见到人就问 炒股吗?这样你也可以做下去.除此以外
，恐怕你很难做下去的.有其他的 工作，就不要考虑 证券了.前途渺茫.99%的人
都会 选择离开.如果其他的销售工作提成还不错，建议不要选证券.

三、叫别人帮自己炒股有风险吗？

兄弟，炒股当然有风险。
我也刚开户，觉得自己刚结婚有些积蓄，想趁年轻在股市里赚些钱养家糊口，在别
人指点下三天挣了1000元钱，正高兴呢，第二个星期就跌了500，现在不仅挣了都
吐出去了，还赔了700多，目前正在继续赔。
。
。
我也不敢割肉。
兄弟，给你说句实话，如果你想通过股市挣钱，首先要从书本或网络上学习股票的
操作方法，K线图的识别和应用，日均线的意义等等，还要关心国际方面及国家大
事，另外还要具备成熟的心态。
炒股不是闹着玩，2009大体是熊市，股价震荡起伏不定，国际方面，金融危机尚未
结束，股市没有见底，经济复苏尚看不清希望，你又完全不懂操作，不懂形势，不
懂分析，不懂心态，不懂危机，不懂陷害，不懂低吸高抛，不懂死亡交叉，啥都不
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懂，就敢交给别人打理自己的血汗钱，他是股神吗？巴菲特去年10月份抄底失误，
赔了二百多亿美元，谁知道老头哭了没。
听我的，等你懂股票了，自己拿自己百分之十的家产炒着玩玩，炒股要快乐，快乐
炒股！心态最重要。
抱着挣钱去炒股，永远挣不了大钱。

四、个人理财怎么做? 求个人理财建议

楼主，个人理财，我觉得理财并不难，任何时候开始学都不晚。
理财不能随大流，一定要选择适合自己的。
给你支几招，比如：少打一次车，少做一次美容，吃饭少点一个菜，省下来的钱积
攒起来去投资，让钱生钱。
还可以记账，每天记账，不行的话三天记一次也可以啊。
还可以通过一些个人理财产品来帮助你理财。
我先买的是华夏银行的龙盈理财，它的盈系列理财产品和全面服务体系都做的非常
不错，进行个人理财也简单和还能增值资产。
你有空去华夏银行问问，龙盈理财的这个系列的产品特多，肯定能找到合适你的。

五、全命题作文《尝试》怎么写？

语文是没有方法的——从无字句学书 基础题——选择题、默写题等，尽量能多拿
就多拿，最好是只错一道选择，默写一定要满分
古文——课内的要拿全分，课外的，至少要拿百分之八十以上的分 阅读——这个
主要靠自己的体悟，不可以强求，答题时，尽量多体会作者的思想感情 作文——
融入自己的感情，再加些“装饰”——小标题（三个为最适）、题记、书信体等 
还有，学语文最重要的是多读一些课外读物《意林》、《读者》、《青年文摘》等
，有时间的话，还可以多看看报纸，在作文中，可以提取一些时事作为素材。
还要多读一些诗句，适当的添加在作文中，可以说是锦上添花了

六、
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七、你好你买过理财产品吗

买过的

八、科技公司的大客户经理怎么做？

做客户经理 只需准备一个通讯记录本将客户的所有个人资料收集起来包括生日
婚姻状况 家庭成员等等所有的资料全部收集起来并且集中起来

九、23岁大学毕业女生在家炒股票是不是很不像话？？

不妥。
其一：刚毕业，毕竟对炒股了解太少，炒股是以相关知识为基础，再加上理性的思
维，冷静的认识，更包含了一点点运气于其中。
就算跟令堂学，那也未必就是万能钥匙。
其二，楼主怎么保证每月一定能赚到2-3000千呢？炒股的风险，不言而喻。
其三，趁年轻，多学点相关知识比较实在，为未来打算，难道楼主想炒股一辈子？
其四，本人，对现在的行情并不看好。
其五，楼主天天在家炒股，太少的接触社会，与人沟通变少，那会更加不适应这个
社会的。
本人建议：学点实在的东西，找份工作，先安顿了自己，刚毕业，不再伸手向父母
要钱，那就是一大进步了。
炒股，可以业余时间去炒炒，当做一种投资，更好的学会理财。
但是不能当做职业！
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