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怎么跟股票客户说年金险⋯针对不同类型的客户,如何和
沟通分红险的理念,特别是高端的大客户,他们一般情况下
是不缺少钱的,如何让他们-股识吧

一、股票诈骗 什么罪？

诈骗罪。
没收、罚款，然后是1-3年的刑罚。
诈骗罪的最高刑罚可以到无期

二、每天在网点面对都是取钱的客户，我不知道该怎么开口和他
介绍保险理财产品？

哈哈，我也要成为一个保险推销员了，你这问题我早就想过，首先你得具有专业知
识，就是说你得懂，然后你所对别人说的那些话你首先你得明白，再然后让别人很
容易的去明白你所说的内容。
这应该是很重要的。
再有就是你应该具备被很多人拒绝的承受能力，再有你应该很有亲合力，让别人觉
得你很真诚，愿意听你说万事开头难，时间长了就好了，推销员是一个很锻炼人的
工作，你干的时间长了你的脸皮也就厚了，能力也就强了。

三、如何简单的跟客户讲期货的风险

期货本质是管理风险的，本身不是风险，这个要讲清楚。
风险点多的很，合约流动性风险、交易风险、宏观经济风险、政策风险、。
。
。
不过要跟客户最想知道的，估计也就是杠杆风险了，这是期货与股票、基金等其他
投资工具的主要区别。
简单说，就是以小博大，挣了加倍挣，赔了也加倍的赔。
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四、如何跟客户说保险

呵呵，让你的客户主动来找你吧，你可以开展网上展业啊。
您可以到“成功保险网”上注册免费的网上保险门店，在网上卖保险，更加轻松，
也更容易签到单，网上还有免费的培训基地，解决保险新手在营销过程中遇到的各
种问题，希望能帮到您！

五、每天在网点面对都是取钱的客户，我不知道该怎么开口和他
介绍保险理财产品？

新人？现在取钱是不是取号排队？还没轮到的顾客是不是坐在凳子等着？他们闷不
？拿上你的资料和名片，开口先说什么？自我介绍要不要？名片要不要递上？你可
以把名片递上的环节放自我介绍时递上，也可以放在结束走人的时候。
因为银保的产品都是短期的分红型产品多，而且在客户取钱完就离开的情况下做宣
传，我个人认为可以直接把产品简要明了的阐述清楚（我办理这种保险要存多少钱
？存多少年？到期能得多少钱？和存银行相比有什么利弊？到期领钱手续如何？）
就这几个问题，其实可以把几份宣传单同时递给几个客户，这样你的宣传就可以在
同一时间一对多的进行了，这样的好处是只要有人提出疑问，你就可以借势深入宣
传，同时可以试探留下对方联系方式，不给也没问题，名片递上顺便说要办理保险
记得找我，把自己的名字再次重申，让客户加深印象。

六、针对不同类型的客户,如何和沟通分红险的理念,特别是高端
的大客户,他们一般情况下是不缺少钱的,如何让他们

首先是看他的需求点，再有就是将分红险的价值简要阐述，关键是带来的附加值要
重点说明

七、保险公司的分红要怎么跟客户说？

首先每家保险公司每年都会公布分红报告的！难道你们公司没有嘛！如果是新公司
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确实不好讲，但是如果是老公司就好讲了，比如说新华保险，中国保险行业第一家
推出分红保险的公司，新华保险的分红也是有目共睹的！
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