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股票电销怎么提升业绩.请问怎么提高电话营销的业绩量
，有什么好的技巧吗？-股识吧

一、请问怎么提高电话营销的业绩量，有什么好的技巧吗？

提高电话营销业绩量，技巧方面是先有量化再到质变的，方式有很多，但是再你问
这个问题时，首先要通过漏斗管理的方式看一下你的每一类客户有多少，目前你针
对的每一类客户沟通的方式是仅有一种还是面对不同的客户有不同的营销方式和服
务态度？这些都是要不断明确后，才能制定良好的客户解决方案，另外，不可否认
的是建立良好的客户关系才是最重要的，因为这里面有重点客户、次重点客户和潜
在客户都是不容忽略的。

二、我刚从事电销员，是关于保险的，我想问各位，谁有好的办
法能很快提升自己做出业绩啊？、、、？？？？

保险电销就是大数法则，积累一定的客户就会产生业绩，积累业绩呢就是每天打尽
可能多的通话时长，而且心态是关键，调整好自己的心态！ 不要着急，每天不要
想得太多，多多积累客户就是你现在要做的，因为你刚刚处于初级阶段。

三、电话销售股票投资我在整个过程中需要什么思路才能让客户
成交？

要了解对方，你自己也要懂得股票。
你把股票当普通商品销售，那是很难交易的。
更何况，当下社会信用低下，与目标人群建立朋友关系，你也要成为股民，你才能
体会客户的心情，你才有机会成交。

四、怎样提高电话销售人员业绩
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事无大小，人无高低，均在竞争中生存 如何才能做到提高销售业绩也简单也很困
难哦.第一就是我们的老前辈传下来的五步八点做好.每五步和每八点做到位.五步八
点是最简单的通常也可以说是最难的.不管那一位优秀的业务人员都是把五步八点
做好和理解.五步一。
打招呼（目光，微笑，真诚）二。
介绍自己（简单，清楚，自信）三。
介绍产品（把产品放在顾客手上）四。
成交（快速，负责，替客户拿主意）五。
再成交（多还要更多）八点一。
良好的态度二。
准时三。
做好准备四。
做足八小时五。
保持地区六。
保持态度七。
知道自己在干什么，为什么？八。
控制

五、怎样提升电销团队的业务能力和沟通技巧

多学习多实践这是最好的方法就是多和老员工一起沟通工作减少不必要的无效沟通

六、怎么提高电话回访销售业绩

我们很多客户都是电话销售的，所以对这些有点了解，给你些建议：1.定目标。
比如，每个人每天要打80个电话（其中有个客户就是这样的），可以用软件统计出
来。
2.挤时间。
每人周面不要有电脑，他们要打的电话信息你以表格的形式发给他们，每个内容后
有具体的联系记录，然后把每天有质量的客户重点跟踪。
3.业绩和绩效挂钩。
根据具体的业务特点来指定。
希望对你有点帮助。
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七、如何把人力资源管理的知识运用到电话销售中，以提高电话
销售的业绩

哥们，HRM和企业绩效的关系，各国的顶尖级教授都没有搞得很透彻。
再有，HRM和销售或者说是市场营销本来是两个领域，但是什么战略都是由人来
贯彻并实施的，所以我想如果从这个点主攻，配以HRM的专业知识，还是可以写
的。
建议：论述HRM在销售中的关键作用，要比论证如何提高业绩要好写一点。
在不了解你的论文的大方向，和你写作目的情况下胡乱说说。

八、我现在所在的公司是一家纯粹靠电话营销进行销售的公司，
我是主管，怎样才能提高业绩？

在激烈的市场竞争中，电话营销作为一种能够帮助企业获取更多利润的营销模式，
正在越来越多地为众多企业所采用，且对社会发展具有深远的影响意义。
作为一种营销手段，电话销售能使企业在一定的时间内，快速地将信息传递给目标
客户，及时抢占目标市场。
电话销售已经成为帮助企业增加利润的一种有效销售模式，其特点省时、省力、省
钱，并能快速获利。
数十年的市场营销生涯，使我对电话有着深刻的理解。
在过去，与客户面谈或交流一定要亲临客户，经常是把宝贵的时间耗费在赶场途中
，更糟糕的是，有时匆匆赶到，却与顾客未能相遇。
今天，电话已经十分普及，我们的营销方式也因此而发生了革命性的转变。
我们总是电话提前预约，然后全方位开展业务，这样，不但工作效率得到提高，上
面那种令人恼火的现象也得以避免。
近几年的电话营销，磨炼出我与客户较强的沟通能力。
通过电话与客户交流过程中，采用提高式的沟通技巧，能够快速与客户达成共识，
同时也达到自己想要沟通的效果。
电话营销让我避免了与客户面对面的交流机会，减少各户无情拒绝的概率。
情绪也不象过去那样低沉了，生活也随着阳光灿烂，个人的休闲时间也相对增加，
留下了一点富余的看书机会。
这两年，我曾将这些经验在训练课程中与许多的朋友分享，也有不少朋友把他们得
益于电话营销带给他们的快乐加馈于我，同时也将在电话营销中产生的众多问题与
我探讨。
我想将我近几年来对电话营销方面的培训、积累，以及对电话营销带给人们的魅力
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的感受，分享于众多想在电话营销领域发展的朋友。
如今，市场竞争下的企业，哪家没有几部电话、传真、电脑什么的，但真正能够起
到增值作用的又有多少呢？又有多少张订单是靠电话打回来的呢？陌生市场的开拓
在正式电话营销启动前，我们必须对电话销售人员进行专业化、系统化培训。

九、怎样提高电话营销的效率？

您好，提高电话营销的效率，我想应该包含两部分，1是电话量，2是电话营销带来
的效果，包含品牌推广宣传及潜在客户的挖掘。
那么我们就从要得到以上两个结果来出发。
1、对我们服务的内容或者输出的产品做明确的定位，由客户需求的明确清晰定位
，对产品做梳理定位，再确定营销手段的定位，【我想你已经明确了电话营销是主
要的营销手段】；
找出基础的客户群体；
2、查看你所输出的服务或者产品从电话营销到成交的阶段是否复杂，专业度高低
，如果专业度高的话，明确电话营销是用来成交还仅仅是大海捞针进行有需求客户
的信息搜集；
3、如果仅仅是进行需求客户信息的搜集，那就可以将电话营销到成交的过程进行
分段，跟踪处理安排另外的人来做，这样可以降低培训难度，因为现在很多公司都
面临这个问题，招聘新业务员，由于业务不熟练，培养难度很大，给公司带来很大
的工资成本，并且这些人还不长久，最终钱花了时间也耽搁了；
4、如果电话营销人员从接单一直到成交都是由电话营销人员跟进，那么就要设计
话术，培训业务员熟悉产品以及产品服务及跟进的方法；
5、对业务员进行看板PK，PK的时候不仅仅是对于最终业绩的PK，因为最终业绩
多少取决于前面开发的基础客户的多少【关键因素】，所以对电话营销人员进行过
程关键点的PK和业绩的PK，如果是刚开始，建议进行过程营销关键点的PK，每个
关键点给个分数，分数加总，每天进行PK，每周进行PK，每月进行PK，现金奖惩
，【另外我建议，如果排名最后一名且低于最低标准，薪酬折半发放，如果连续2
个月最后一名且低于最低标准，薪酬折半发的同时进行淘汰，不要怕淘汰，不要认
为这些人好像有用，但实际上又带不了具体的业绩，这样做可以让整个业务团队很
有氛围，如果你直接给新来的人说如果达不到业绩就折半，新业务员是不接受的，
但是如果你说如果你最后一名折半，大部分业务员是接受的，因为他不相信他自己
会最后一名，刚入职的时候他也会表决心的。
】6、每天让这些电话营销人员围绕着业绩看板，当然业绩不仅仅是成交额，也包
含电话数量、拜访量、意向客户发觉量、成交量等等，具体的指标结合你的实际情
况来定，我建议不要超过3个指标来评分，每天电话营销人员比对看板自己上台来
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检视，兑现承诺，发动员工的主人翁精神，你作为领导要搭好台，开好头就可以了
。
最终会形成，整个业务团队围绕着目标形成PK竞争的良好氛围，会对业绩有很大
提升的。
这些是根据几十家公司实战操作过来的，您可以做参考，如有我讲的不清楚的部分
，你可以私聊我进行解答。
谢谢。
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