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卖股票的客户一般怎么说——股票电话营销的开场白怎么
说，请高人指点！！！-股识吧

一、股票电话营销的开场白怎么说

您好，我是专业的股票市场投资顾问，能跟您咨询个问题吗?您身边有朋友在炒股
票吗?(问候，表明身份，探讨请教的语气来延展话题，切入主题策略)(股票是个大
众话题，如果电话对象合理，对股票投资很多人是有兴趣的.)

二、客户说股市一般,我应该怎么回应

上面的回答不靠谱，客户经理又不是投资分析师，你不能向客户暗示投资收益和帮
助其炒股，这些都是违规的。
而且也没有几个人会信，反而另人反感。
让人转户，最有效地办法是说服他如果转过来可以收他更低的佣金。
同时服务要热情周到，不要怕麻烦帮客户排排队，填个表啥的。
没准有回头客。

三、我是做股票销售的，如何与客户聊天的开场白怎么说？

你这个问题不好回答。
第一、不知道你是电销还是面对面销售第二、不知道你跟客户的了解程度一般情况
下，这种开场白以寒暄为主，在这过程中掌握顾客的语气语速语调。
然后模仿，做到基本同步。
你就完成拉近距离的第一步了。
第二部通过开场发问技巧，了解需求。
在挖掘需求。
这个一时半会儿讲不清楚。
给你个链接，里面有资料自己学习。
有个顾问式销售和为什么做销售适合你。
*s：//yunpan.cn/ckyvtM4gPxmXR 访问密码 14cf
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四、股票除权以后一般都是怎样的走势

除权除权是上市公司在分红派息，那对这支股票是好事还是坏事？一般除权后是什
么走势？从短期看，已经过了一次分红获利的机会，从长远看，主要还是要看股票
的成长性，我们知道股票投资是看预期的，过去的分红只能作为参考，下次分红，
除非对业绩和分红有很强的承诺，这样的股票不是很多，所以说上市公司正在分红
，对于股票的短期来说，是错过了一次获利的机会，从长远投资看，可作为参考，
没有明确的好与坏之说，主要看后续的成长和分红能力。
股票是风险比较大的投资方式，对于没有学习过金融知识的人来说，不建议盲目参
与，还有那些身体不好，有心脏病上了年纪的人，无论是赚钱还是亏钱都会引起心
情的波动，对普通人来说，精神压力都比较大，最关键的是要持续不断地学习才行
，不能简单地凭借经验和所谓的股评专家，他们大多都会事后分析，对于股票的预
判其实是非常难得，考虑的因素非常多，还有很多操作手法，有人甚至戏称“不同
数学和恐怖心理学”都没有办法操作股票。
遵循价值投资，如何找到一只有价值的股票需要慧眼和运气，如果发现了有价值的
股票，就要做长期准备，在股市下跌的通道中吃进这些股票，等到股票向好的时候
清空，其实就是做一个反向的操作，切忌跟风，当菜市场大妈都在谈论股票的时候
，基本上就是离场出局的机会，当人人都嘲笑股票投资的时候，就可以悄悄建仓，
当然是自己看好的股票，不了解的股票不要轻易入手。
心态很重要：炒股要有一个好的心态，不要总想着在最高点卖，在最低点买，因为
那些都是动态数据，瞬间就过去了，很难抓到，所以不必计较太多。
股票的好坏，需要字去通过学习后判断，不能用一次分红来决定。

五、股票电话营销的开场白怎么说，请高人指点！！！

1. 首先，自报家门，告诉对方自己是哪里的，让人稍微有点了解；
2. 然后，问下对方股票做的怎么样，顺着对方的话去说，产生共鸣；
3. 其次，就是引出自己公司的产品，解释一下优势，阐述一下能够帮到客户的地方
，以及客户能从中获取的效益；
4. 最后，确定一下客户的意向，能见面的就去碰面，不行的就约好下次电话拜访的
时间。

六、我是做股票推荐的，假如要跟客户谈合作，怎么谈
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你就要跟客户谈风险，谈分析技巧，K线图，以及买卖方面，还有就是自己的判断
能力

七、作为一个股票业务员怎么开展业务

职责：1、证券行开发股票客户、维护客户；
2、公司业务宣传推广、股票代客理财，项目投资，资金配资等；
3、为客户提供股票咨询服务。
岗位要求：1、从事金融行业相关销售岗位或对金融产品销售非常感兴趣；
2、拥有个人资源，完成个人业绩目标；
3、具备带领团队完成公司定下的业绩目标；
4、有很好的沟通能力、抗压能力、协调能力、开拓市场能力。

八、电话股票销售跟客户说开场白

电话股票销售跟客户说开场白公司都有培训开场白可以直接性介绍或者问对方

九、如何更快的寻找股票客户？

找股票客户无外乎3种途径第一行销第二电销第三直销任何一个途径，只要执着，
都能成功，但前提是先给自己做规划，先给自己做好销售前的培训工作，磨刀不误
砍柴工！祝你顺利
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