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股票圈子怎么续费：股票分红派息有啥用？资产没变，反
而要扣手续费，跟股权登记日之后买一个样子。-股识吧

一、股票分红派息有啥用？资产没变，反而要扣手续费，跟股权
登记日之后买一个样子。

有的公司不断分红 股票现在比10年前涨了几十倍 你说分红有没有好处
除权后再买你就没有红利了 如果涨到除权前的价格 你觉得谁赚的多呢
分红还可以继续购买 这叫复利 除权能除到1毛吗
分红后你的分红继续购买这家公司股份 长期持有的话 可以不断购买
有的股票10年前分1毛 现在分2块 股票涨了20倍 你要不断买把分红全买了
股份不断增加 10年后你分红都是你购买本金的几倍 你觉得那个划算
但是你买的这家公司最重要 买不好还可能破产呢 买好公司是前提

二、秒见上的投资人都是真实的吗？

完全是瞎扯，没见过这种恶心的公司，投资人完全就是为了赚你约见的钱，在上面
充了1000多块，连客服都找不到，投资人告诉你非常看好你的项目，但是需要约见
，让你花钱，APP出了问题，没办法约见，既然这么看好项目，那给个联系方式是
比较符合逻辑的，看好项目但是除了让你花钱线上约见 ，不接受其他方式，几乎
所有投资人都是这种的，完全是骗子，创业者不容易，别再往上面砸钱了

三、做什么行业最赚钱，高人指点一下！

1、得有店面，至少一百平米以上，才放得下几件样品。
2、得有资金，至少十万左右，第一次进贷必须付现金。
3、得有人员，销售导购至少一名，这可以叫你老婆充当，但必须能说会道，懂得
做生意。
因为你挣钱多少，很大的成分在于导购员，她得会拉拢生意，会谈判，会聚集人气
。
维修师傅一名，负责家俱破损维修；
送贷师傅至少一名，不过这个不用自己做，可以与送贷师傅达成灵活合作协议，有
贷就送，但不得担误。
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4、得有场地。
或者说是储存仓库，因为你做家俱，都是大的东西，占地方。
铺面里只是放些样品，真正的贷必须放在仓库里。
5、得有关系，因为这个圈子里肯定有竞争对手。
没有人愿意看到你来抢别人的生意。
没有关系，当地没有人，你迟早也得关门。
6、得有技能，你自己必须懂得一些制作家俱的知识，组装方法、维修技能。
如果连你自己不懂行，劝你还是不要进入。
7、得有工具，电动工具，五金工具，气泵、漆具、机车等；
做家具，开业以后，必然会面对需要维修，磕碰的地方；
一些小的毛病，自己都处理不了，劝你尽快打消做家俱的念头！
8、得有车辆，小贷车一部，这是必须的。
你要面临客户叫你包送货的情况，短期可以雇别人给你送。
长期就得自己送贷，因为家俱行业，一般送贷还得包安装。
交给别人，服务态度和服务质量会影响你的信誉。
搞不好，你就砸在售后服务这块上。
也得早早关门。

四、股票分红派息有啥用？资产没变，反而要扣手续费，跟股权
登记日之后买一个样子。

对，你的问题已经有许多人想过，已不是新问题的问题。
分红前后的买卖，都有人做，盈与亏自己分解啦！你讲的无错，除权后再买，就无
扣扣这东西了。
换言之，上市公司为何一定要分红送股？我理解是，股票这东东，送来分去，仍旧
是一种游戏，也有它的规则。
在这圈子内，大家都要守则守纪律。
能把公司搞到人人都认购；
上市公司就得拿出诚心诚意来，交出一份成绩单，所以就有分红送股了，这是股东
一个福利。
参与以否，人人心照不宣，随缘吧。

五、我想做家具生意创业，跪求熟悉家具行业的高手指教，注意
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事项、投资金额、准备工作、等

1、得有店面，至少一百平米以上，才放得下几件样品。
2、得有资金，至少十万左右，第一次进贷必须付现金。
3、得有人员，销售导购至少一名，这可以叫你老婆充当，但必须能说会道，懂得
做生意。
因为你挣钱多少，很大的成分在于导购员，她得会拉拢生意，会谈判，会聚集人气
。
维修师傅一名，负责家俱破损维修；
送贷师傅至少一名，不过这个不用自己做，可以与送贷师傅达成灵活合作协议，有
贷就送，但不得担误。
4、得有场地。
或者说是储存仓库，因为你做家俱，都是大的东西，占地方。
铺面里只是放些样品，真正的贷必须放在仓库里。
5、得有关系，因为这个圈子里肯定有竞争对手。
没有人愿意看到你来抢别人的生意。
没有关系，当地没有人，你迟早也得关门。
6、得有技能，你自己必须懂得一些制作家俱的知识，组装方法、维修技能。
如果连你自己不懂行，劝你还是不要进入。
7、得有工具，电动工具，五金工具，气泵、漆具、机车等；
做家具，开业以后，必然会面对需要维修，磕碰的地方；
一些小的毛病，自己都处理不了，劝你尽快打消做家俱的念头！
8、得有车辆，小贷车一部，这是必须的。
你要面临客户叫你包送货的情况，短期可以雇别人给你送。
长期就得自己送贷，因为家俱行业，一般送贷还得包安装。
交给别人，服务态度和服务质量会影响你的信誉。
搞不好，你就砸在售后服务这块上。
也得早早关门。

六、问题 自愿消费资本联盟是什么行业？能做吗？

你好，我是江西人，做过8个多月的行业。
由于一个善意的谎言，我们接触到了行业，由于这特殊的方式，所以很多人在心中
都有一种失望甚至是愤怒，但是在这里经过5-7天的了解，我们慢慢的被这个新生
事物所吸引，也理解了这个行业，随之而来的就是极度的兴奋和欲望的膨胀及幻想
，当我们从事了中绿这个行业，慢慢的了解的越来越多了，才明白这是一条异常艰
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辛的道路⋯⋯ 我对于做行业我总结有以下几点： 在行业成功的一般有三种人：
第一 ，长期做生意的商人，他们的人际资源网络，很广 。
认识的人都有钱，他的圈子就决定了可以让在行业里获得成功。
因为对于他们来说就是富人游戏 第二，退休的官员
，他们的人脉就是最大的市场。
第三，做直销行业的精英，有带直接团队的经验与资源。
还有就是做行业很难成功的原因： 1、投资太大，每位想从事的朋友都想多做几份
甚至是高起点，投资几万元甚至十几万对于普通老百姓来说无疑是很大的投资，一
旦打了水漂，后果可想而知。
2、谎言邀约，做中绿一般都要谎言邀约自己最亲的人和最好的朋友，人脉太少，
而一旦他们不认可，就会给你带来致命的后果--市场破坏，关系搞僵。
3、压力太大，做行业需要对家人隐瞒的太多，一旦家人和亲友不理解，不支持，
无疑是雪上加霜。
发展不动，没钱，调控，种种压力使我们承受着痛苦的煎熬。
4、中绿蹲守，就要放弃自己的工作和正常的生活。
据我了解，有许多从事中绿的朋友不适应当地艰苦的环境和生活制度，这也是导致
人员流失的原因之一。
所以，几个月下来搞的我们精疲力尽，伤痕累累，放弃了吧，赔了几万.十几万，
很不甘心，坚持做吧，每天这样耗着，毫无进展，度日如年。
我希望通过我的分析，奉劝正在了解中绿这个行业，但还未申购加入并且很想去从
事它的朋友，一定要三思三思再三思而后行，不能被一时的兴奋冲昏了头。
还有奉劝那些正在苦苦坚持中绿的同胞们，早日认清形式，虽然不甘心，但是我们
耗不起，难道非要耗到负债累累，遍体鳞伤的时候才退出吗？
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