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装修公司样板间活动可靠吗⋯很多装修公司找到我，说是
装成样板房，更优惠。是真的吗？-股识吧

一、去了好几家比较大的装修公司，都说有样板间工程活动，请
问这是真的对消费者有利？还是只是促销的噱头？

展开全部样板间工程只是装修公司营销众多策略的其中一种，该赚的利润公司还是
要赚的，找装修公司，其实就是找个工作有责任心、家装经验丰富的工程监理，运
气好就是他厚道些就更好了，呵呵

二、听说有个样板间的活动不知道是不是真的？

一般会有样板间的活动，会比较好，大公司的都不会骗人的，你可以放心，小公司
的也会尽量做的好一些，最好争取第一个装修样板间，这样会比较划算，只是后期
很多人回来你家里参观，你要做好心理准备。

三、家装样板房活动靠得住吗

靠得住，首先 肯定是要给你装修的，但是 征集样板间这个活动，只是个噱头。

四、装修公司的样板间能完全相信吗？

样板间，我觉得是一个参考作用吧，样子，做的样子。
还是要看实在的装修效果，看看装修公司的口碑怎么样，很重要。

五、把家给装修公司作为样板房装修，可靠吗?
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两个问题，1、装修公司一般会给新开发小区树立1-3个样板间，用来做自身实力的
证明与宣传，但也有公司利用这个借口让住户感觉占便宜而轻易签订合同，随后以
合同外追加等方式磨刀霍霍。
2、全额装修存在问题的漏洞非常之多，如油漆用多乐士，可多乐士油漆的品种差
额之大非常严重的哦，还有类似常见装修方式便宜，少见或追加项目出现高价索要
情况。
备注几点注意事项给你：1、拖延工期，合同到手后，公司主抓业绩，拖后工期，
调离工人。
2、不断追加，前期合同怎样要求他们都没意见，实际施工时他们困难重重，变相
加价。
3、偷工减料，以次从好。
4、预留工程款，保质期时间过后在给最后尾款。

六、-给装修公司做样板房好不好？利大于弊还是弊大于利？

弊大于利 因为你那个定金是不可能退出来的首先我们得明白样板的概念，实际只
要你是刚交房就开始装房子无形中你就是一个施工样板，别人肯定会去你那里看，
看质量，看设计。
但是装饰公司打着样板房的旗号本身就只是一个噱头，如果装饰公司真是要拿你的
来做为一个样板工程，那是不是质量，材料，工艺，设计要求会比一般要高，那价
格怎么可能更低呢？先出方案，报价，把这些都确定了再考虑是否样板的问题。

七、很多装修公司找到我，说是装成样板房，更优惠。是真的吗
？

不可信！ 那只不过是他们的促销手段，什么样板间？都是一样的做法。
他们可能还会说优惠的力度大，但实际您是整不明白的，装修预算纷繁复杂，项目
拆开眼花缭乱，打折也是部分不清，，由于每家的做法不同，用料不同，所以很难
比较。
建议您还是多比较几家，慎重选择，不要被这些迷惑。
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