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怎么让人愿意去投资你！什么话才能让天使投资人心甘情
愿的投你？-股识吧

一、如何说服他人投资

三个大招，教你更有技巧地说服别人！

二、什么话才能让天使投资人心甘情愿的投你？

这个也要进行细分，看你的用途，如果是大学的比赛的话，需要大量的罗字。
一般长达60页A4纸。
这个不多说，因为没什么意义。
如果是真正的要吸引投资的话，就要搞清你的商业项目的几点核心。
第一：卖什么？这个要求你对你的产品或服务有清晰的了解，清楚你所能解决的问
题是什么？第二：卖给谁？也就是你的细分市场在哪？目标顾客都是什么样的人？
这一项要求你去分析市场、分析消费心理，分析机会成本、分析需求所在。
总之，你要说服你的投资人，你的产品是有人买的。
第三：怎么卖？你的盈利模式是什么、销售方式呢？你打算怎么将产品推向市场。
怎么让你的目标顾客心甘情愿的购买你的产品。
这一点很重要，可能你会有竞争对手，可能你面对着市场的不认可。
这些都是你需要向投资人说明的问题。
这些是商业策划的主体，当然这还要看你是要找天使投资人还是风险投资人。
天使投资需要你对项目有一个整体预算。
根据预算作出3～5年的财务报表。
如果是风险投资就需要对你已经做成的项目进行分析，附上财务报表。
最后，你要对财报进行分析，判断投资回报率，现金流动、资产增长等等问题。
给投资人一个完备的退出机制。
这样你的商业策划书就基本完善了，我的建议是：该详细的地方一定要清晰而详细
，该省的地方一点都不要写，摘要要写好，投资人很少有那么好的耐性，所以一定
要把笔墨用到刀刃上！祝你成功！

三、如何说服别人投资理财？
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别人看到利益且风险不是很大的话就会愿意投资了。
本身没有投资意向的人你劝也是没用的，因为他们承担不了任何的风险除非你能保
证收益否则一旦亏损你就麻烦了。

四、怎么样说服别人帮我投资？

不用说服，你把好的项目给投资商看，看得懂的自然会找你投资，投资是双赢，所
以有时他还要感谢你。
要注意的地方就是，项目计划要写清楚、简单、无陷阱，尽量用数据表示，不要说
“这个项目前景很好”，这些都是废话，一切用数据来说明，使用最少的形容词。
希望可以帮到你

五、有好的项目，如何让别人为你投资？

这个你就要有一份很成功的商业策划书，这个就是你的筹码，别人看到确实可行也
就愿意为你出这个资，商业计划书模板有很多你可以百度下载。
祝你顺利！
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