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股票赚百分之多少才不赔：买入的股票盈利在百分之多少
卖出才不亏本？-股识吧

一、买入的股票盈利在百分之多少卖出才不亏本？

盈利比例超过手续费就不亏本了。
买进费用：佣金是成交金额的千分0.2到千分之3+过户费每1手收0.06元（沪市收，
深市不收）。
卖出费用：佣金是成交金额的千分0.2到千分之3+过户费每1手收0.06元（沪市收，
深市不收）+印花税成交金额的千分之1。
佣金不足5元时，按5元收。
如果佣金千分之3的股票帐户，买卖一次的手续费达到千分之7，如果是佣金千分之
0.2的股票帐户，买卖一次的手续费只有千分之1.4（买卖价格相同的情况下且单笔
佣金超过5元）。

二、股票中的盈亏比例至少要是百分之几股票才不会亏?

我也是招商的我那个营业部收的佣金是0.24%，不足5元收5元。
不是每个营业部都一样的，但最高不会超过0.3%。
还有0.3%，印花税，是证券交易所收的。
按最高的佣金比率来算： （0.3%+0.3%）X 2 = 1.2%但其中， 0.6%是按你买入股票
时的成交金额计算，其余0.6%是按你卖出股票时的成交金额计算。

三、买入的股票多少钱卖出才不亏

首先需要考虑成本：1. 证券营业部的佣金。
不同的营业部的佣金比例不同，极个别的营业部还要每笔收1-5元委托（通讯）费
。
交易佣金一般是买卖股票金额的0.1％－0.3%（网上交易少，营业部交易高,可以讲
价，一般网上交易0.18%，电话委托0.25%，营业部自助委托0.3%。
），每笔最低佣金5元，印花税是卖出股票金额的0.1％(基金,权证免税)，上海每千
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股股票要1元过户手续费（基金、权证免过户费），不足千股按千股算。
由于每笔最低佣金5元，所以每次交易为5÷佣金比率、约为（1666－5000）元比较
合算. 如果没有每笔委托费，也不考虑最低佣金和过户费，佣金按0.3%，印花税0.1
%（单边）算，买进股票后，上涨0.71%以上卖出，可以获利。
买进以100股(一手)为交易单位,卖出没有限制(股数大于100股时，可以1股1股卖，
低于100股时，只能一次性卖出。
),但应注意最低佣金（5元）和过户费（上海、最低1元）的规定.2.
买入股票时的金额以上，肯定是要您的股票卖出时支付成本后还有余额才不亏。

四、股票做t几个点不赔钱 股票涨多少点卖出才不亏本

您好股票做t不赔钱那还瞎说，肯定赔钱，现在做散户很惨，远离股市吧，这样对
你有好处，原因：1、股票市场机构控制，散户就是赔钱。
2、股票市场遇到中国经济转型，没有什么机会。
3、股票市场全部是无业游民和老人，参与进去没有前途！

五、炒股是怎么做到百分百稳赚不赔的

1、破净就分批买入，翻倍就离场；
2、不要把鸡蛋放在同一个蓝子里面，也不要把有限的鸡蛋放在太多的蓝子里面；
3、减少交易次数，一年不要超过5次，这样做并不是为了手续费，而是为自己设限
，精细的设计交易；
4、不要和大盘比、不要跟别人比、也不和自己比，忘记它；
5、要求不能太高，如果你每年只要10%，一定不会亏，但如果你想要100%就有问
题了。
不要相信广告、专家、媒体、股神等忽悠，5个交易日获利50%是有可能，但能持
续吗？ 以上是本人经过无数次的失败总结出来的，最后两条很重要，也许你发现
你的朋友、同事、亲戚在一段时期内比你赚更多，你会放弃原来的初衷换入他们的
股票，结果几个月后再看，别人当时是赚了很多，但后来又还回去了。
其实一动不如一静！所谓的高智商、情商、人际关系、知识都不能帮你获利。
在时间面前一切都是浮云，唯一的办法是你比别人能忍，靠时间获利！
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六、一次买卖股票多少金额以上才不会亏手续费？

你好，因为存在单笔委托成交最低5元佣金限制，想不吃亏，需要一次交易金额不
低于：5/佣金率比如佣金如果是万分之2.5，那么一次要交易5/0.025%=2万元才合适
。

七、炒股赚钱赔钱的比例大概多少？没炒股的人就别回答了哈。

可以参考股市二八行情。
股票市场行情中，占二成的股票品种持续上涨，另外占八成的股票却持续下跌的现
象的一种描述。
内容二八行情是指大盘蓝筹股指标股的权重股的上涨行情，当股市出现二八这种行
情时，一般只有前述这一类股票在涨，而其他八成的中小市值的股票却在跌。
股市中有80%的投资者只想着怎么赚钱，仅有20%的投资者考虑到赔钱时的应变策
略。
但结果是只有那20%投资者能长期盈利，而80%投资者却常常赔钱。
20%赚钱的人掌握了市场中80%正确的有价值信息，而80%赔钱的人因为各种原因
没有用心收集资讯，只是通过股评或电视掌握20%的信息。
当80%人看好后市时，股市已接近短期头部，当80%人看空后市时，股市已接近短
期底部。
只有20%的人可以做到铲底逃顶，80%人是在股价处于半山腰时买卖的。
券商的80%佣金是来自于20%短线客的交易，股民的80%收益却来自于20%的交易次
数。
因此，除非有娴熟的短线投资技巧，否则不要去贸然参与短线交易。
只占市场20%的大盘指标股对指数的升降起到80%作用，在研判大盘走向时，要密
切关注这些指标股的表现。
一轮行情只有20%的个股能成为黑马，80%个股会随大盘起伏。
80%投资者会和黑马失之交臂，但仅20%的投资者与黑马有一面之缘，能够真正骑
稳黑马的更是少之又少。
有80%投资利润来自于20%的投资个股，其余20%投资利润来自于80%的投资个股。
投资收益有80%来自于20%笔交易，其余80%笔交易只能带来20%的利润。
所以，投资者需要用80%的资金和精力关注于其中最关键的20%的投资个股和20%
的交易。
股市中20%的机构和大户占有80%的主流资金，80%的散户占有20%资金，所以，投
资者只有把握住主流资金的动向，才能稳定获利。
成功的投资者用80%时间学习研究，用20%时间实际操作。

                                                  页面 3 / 5



股识吧    www.gupiaozhishiba.com
 

失败的投资者用80%时间实盘操作，用20%时间后悔。
股价在80%的时间内是处于量变状态的，仅在20%的时间内是处于质变状态。
成功的投资者用20%时间参与股价质变的过程，用80%时间休息，失败的投资者用8
0%时间参与股价量变的过程，用20%时间休息。

八、一次买卖股票多少金额以上才不会亏手续费？

1、破净就分批买入，翻倍就离场；
2、不要把鸡蛋放在同一个蓝子里面，也不要把有限的鸡蛋放在太多的蓝子里面；
3、减少交易次数，一年不要超过5次，这样做并不是为了手续费，而是为自己设限
，精细的设计交易；
4、不要和大盘比、不要跟别人比、也不和自己比，忘记它；
5、要求不能太高，如果你每年只要10%，一定不会亏，但如果你想要100%就有问
题了。
不要相信广告、专家、媒体、股神等忽悠，5个交易日获利50%是有可能，但能持
续吗？ 以上是本人经过无数次的失败总结出来的，最后两条很重要，也许你发现
你的朋友、同事、亲戚在一段时期内比你赚更多，你会放弃原来的初衷换入他们的
股票，结果几个月后再看，别人当时是赚了很多，但后来又还回去了。
其实一动不如一静！所谓的高智商、情商、人际关系、知识都不能帮你获利。
在时间面前一切都是浮云，唯一的办法是你比别人能忍，靠时间获利！
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