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跨境股票网销怎么沟通—做网销什么样的交易方法
能让客户取得信任 跪求-股识吧

一、第一次接触网络销售，怎么去丰富自己需要的沟通？客户说
一句话自己就不知道怎么回答？比如嗯，或者不忙，

这个团队都会教的啊。
基本培训，话术 营销方式等等。

二、在证券公司做网络营销和客户沟通有什么诀窍

现在不管做什么营销推广或者业务最大的技巧就是要“脸皮厚”死缠烂打，当然跟
多的是不怕吃苦啊！

三、我是做股票销售的，如何与客户聊天的开场白怎么说？

你这个问题不好回答。
第一、不知道你是电销还是面对面销售第二、不知道你跟客户的了解程度一般情况
下，这种开场白以寒暄为主，在这过程中掌握顾客的语气语速语调。
然后模仿，做到基本同步。
你就完成拉近距离的第一步了。
第二部通过开场发问技巧，了解需求。
在挖掘需求。
这个一时半会儿讲不清楚。
给你个链接，里面有资料自己学习。
有个顾问式销售和为什么做销售适合你。
*s：//yunpan.cn/ckyvtM4gPxmXR 访问密码 14cf

四、金融网销的聊天思路：我是刚做金融网销的，但不知道怎么
去跟客户聊天，不知道怎么聊兴趣、爱好、生活、工

                                                  页面 1 / 2



股识吧    www.gupiaozhishiba.com
 

做这个要崇尚客户价值，要想您是对客户好的吗，是为了客户赚钱的吗。
要想在这个行业做好首先的学会做人，就好比谈恋爱，谁教你了，还不是自己本身
就会的。
最后在一起了，能长久的原因，是您们之间有利益关系，如您能给她依靠，她能给
你安慰。
平移到您的工作，就是您能给顾客什么利益，知识？金钱？快乐？给他解决了，您
就换取了钱。
至于您要问如何聊天，您不和同事相互学习吗？

五、做网销什么样的交易方法 能让客户取得信任 跪求

问题在你的第一次交易，只要有人满意，就OK了。
俗话说，金杯银杯不如老百姓的口碑。
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