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如何与股票客户交流！证券经纪人如何开发客户?-股识吧

一、如何与股民沟通？

别总想着推销自己的业务 先让客户接受你把 先推销自己
再推销自己的产品祝你一切顺利

二、关于股票方面，怎么在聊天软件上与客户聊天

首先，你要比他沉稳，淡定。
讲出你的道理，如果他有反驳，你要坚持你的观念。
这样他才会认为你有一定的实力，愿意跟着你。

三、证券经纪人如何开发客户?

最好是驻点在银行，接触的人比较多。
而且，银行里客户的流动性非常大，超出你的想象，你要做的就是抓住自己的机会
。
首先态度要好，不管什么人询问都要认真作答，不懂的也如实说，别胡乱解释。
第二，就是专业知识要有一些，最好能结合实际。
第三，手续费别报太高，否则，客户从别的途径知道了更低的很容易流失。
第四，就是，定期关心问候一下，哪怕是寒暄几句都行，留下对方的联系方式。
年轻人可以用qq和售价,年纪大的留下手机号码或者msn号。

四、证券经纪人如何跟客户沟通

哈哈，兄弟您可以找一些在财经公司、股票软件公司的中层管理去谈的，你给他点
油水，然后叫他拉他们公司的人去你那开户啊。
。
一般在那上班的大多 都做股票。
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。
兄弟一定要采纳我哦，我就是这么做的。
。
哈哈

五、如何与顾客沟通股票电话营销

呵呵！与客户沟通有很多方式，针对客户资金量的不同，性格，说话，判断对方是
否有合作意向！而且你自己的股票基本知识也要求一定的水平！！交谈时必需做到
礼貌大方，富有专业水准，你的吸引力很关键，另外你如何帮助客户树立信心，如
何相信你，都是很有必要的，关于此类知识很多，就不一一介绍了，必需在实践中
去体会，提高水平！谢谢你提问，这个问题提的很好！！

六、如何和做股票的大客户沟通?

只要你能证明自己具有比他们更强的操盘能力，他们会主动找你沟通的。

七、针对新入手炒股人员，如何对炒股客户交谈指导？

&nbsp；
&nbsp；
&nbsp；
既然有客户想入市，先抓住他的“心”你就有了70％以上的胜率！ 抓住客户的心
理，进去股市的人都是想赚钱，你就要在交谈当中试探出他是打算做短线还是长线
， 资金多还是少，从种种方面下手。
买股票的人，看股和买股的方法都不一样。
所谓，一样米养百样人。
在谈话过程当中，熟知他是以什么样的看股方法以其交流，比如：看K线的
看日线的，看利好的，看业绩的 ，看筹码的，看主力动向的等等。
找到正题就从当中切入，他会跟你聊的津津有味。
（到这里你就已经为自己赢得了50％的筹码了）
其二，在你眼中他还是一个新股民，有些股票知识肯定没有你来的专业。
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在他说错的时候，不要直接的反驳，你要做到的是跟他打太极拳，慢慢扭转他的思
想！ 第三，用你足够专业的知识，给他推荐个股票，让他相信你的能力！(这点可
有可无）
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