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阿里巴巴什么时候开通科创板--开淘宝店怎么找货源-
股识吧

一、我是新的钢板销售业务员 我应该怎么找客户呢？

我可以告诉你找客户的几个常规方法：第一就是去相应的市场跑动，去那些有需要
不锈钢板的公司留下自己的名片介绍自己公司的产品，当然也要问对方要名片啊，
礼尚往来嘛，这个就是最普通的走市场方法。
当然局限就是范围小，因为你不可能全国各地都走个遍。
第二就是打电话，在网上找一些有意向的客户，或者同上面一样找那些做板材加工
的公司打电话过去询问，还有就是上面一点说的既然拿了对方的名片，那么也定期
询问一下对方有需要吗？？
这就是电话营销，对于上面提过的方法是很有作用的，因为
打电话可以打到全球，没有局限性，可以随便打。
第三就是现在常用的网络营销，比如在阿里巴巴注册账号开通会员，或者去淘宝做
会员，或者去其他网络商贸平台做会员，再此说明一点，我不是帮阿里巴巴打广告
，我只是提一个大家都知道的平台。
这样的话就可以坐在家里等客户来电了，但是坏处就是会有很多骗子公司也找上你
，然后还有很多莫名其妙的电话也打给你叫你做推广做网站。
第四就是靠关系了，比如你有朋友有需要啊，或者你朋友的朋友有需要啊，这样额
前提条件是广交友，运用自己广阔的人脉来做生意。
因为总有人会需要的嘛。
打了这么多字我也累了，先给你说说最常见的4种方法吧，不过你给的悬赏分太少
了。
。
。
居然是 0 分

二、阿里巴巴效果怎样

要搞个排名！ 而且你们公司要非常重视阿里巴巴的操作和运用。
不要钱交了就放那不管了，因为阿里巴巴不是广告牌。
多问阿里巴巴的售后服务人员，他们有很多运用阿里巴巴的小窍门。
例如在不买排名的情况下怎么能排的更靠前，在哪些时间段里积极的操作阿里巴巴
效果会非常好之类的。
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祝你成功

三、开淘宝店怎么找货源

要看你自己想卖什么东西啊。
不管卖什么，最重要的是卖得精，卖得专，你不能什么都想卖，这样会导致什么都
卖不出的。
确定好卖什么东西之后，你可以在网上看一下同行的人是怎样做的，然后找一下自
己附近有没有这些东西的批发商，或者借助其他的人提供给你的信息。
也可以上一下阿里巴巴的批发市场。
这些途径都挺多的。
就看你自己怎么把握了。
希望对你有帮助。
我对从阿里巴巴进货的建议：阿里巴巴上面有很多伪造的供应商，注意分辨，有些
即便不是伪造的，但是他们提供的货却是伪造的，前天我进了瑞丽的风衣，拿到手
发现不是瑞丽的，牌子成了 依.简爱，我和他们谈，结果谈到后面他们就说自己是
负责下订单的，还说他们有很多品牌，其实这些都是骗人的，他们打着品牌的幌子
，卖的是杂牌货，要的是品牌的价，建议新手买家一定要从厂家进货，即便不是也
要看清你们手里拿的是不是当初你们要的东西，不要只看款式，你要的是品牌还是
普通的牌子货，我今天顺便晒一下一个叫张玲珍的女士，做生意太黑了，我要的货
不对板，结果没人理我了，你们要注意这个人的货，是伪造的
为您总结了一下，淘宝店找货源的方法与渠道如下： 一、当地的大型批发市场。
好处是可以实现定好一些调换货的规则，从而避免压货 二、厂家。
这里的厂家，指的是有熟人在内部工作的厂家，这样才方便用低价拿较少的量。
三、外贸公司 。
询问外贸公司是否有尾单，如果有，去外贸公司看货并考虑是否可以把尾单承包下
来。
四、库存。
在逛街的时候，留意是否有店铺要转让，可以和店主洽谈，把库存承包下来。
五、代购。
你可以委托国外的亲戚朋友帮你代购国外的产品。
六、阿里巴巴。
从阿里巴巴进货，选择多、价格低。
只是如果从阿里巴巴进货，建议你从开通诚信通与诚信保障金，并且支持支付宝的
卖家进货，这样就一点不用担心安全问题了。
七、淘宝分销平台。
如果你开网店 ，完全可以在淘宝分销平台申请成为分销商，不用任何费用就可以
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代销供应商的产品，而且还可以赚钱售价与定价之间的差价，这是一条零成本、零
风险的进货渠道。
为您总结了一下，淘宝店找货源的方法与渠道如下： 一、当地的大型批发市场。
好处是可以实现定好一些调换货的规则，从而避免压货 二、厂家。
这里的厂家，指的是有熟人在内部工作的厂家，这样才方便用低价拿较少的量。
三、外贸公司。
询问外贸公司是否有尾单，如果有，去外贸公司看货并考虑是否可以把尾单承包下
来。
四、库存。
在逛街的时候，留意是否有店铺要转让，可以和店主洽谈，把库存承包下来。
五、代购。
你可以委托国外的亲戚朋友帮你代购国外的产品。
六、阿里巴巴。
从阿里巴巴进货，选择多、价格低。
只是如果从阿里巴巴进货，建议你从开通诚信通与诚信保障金，并且支持支付宝的
卖家进货，这样就一点不用担心安全问题了。
七、淘宝分销平台。

四、WINPORT旺铺正式售卖时间是什么时候？

1.阿里巴巴推出的 全能企业网站 的全称是 WINPORT旺铺 2.WINPORT旺铺正式
售卖 时间是 8月28日 3.WINPORT旺铺的 售价 是980元/年
4.在互联网上上传日记，图片，视频的 传播形式 叫博客 5.2007年中国B2B电子商务
交易规模 的金额数大约是12500亿元 6.WINPORT旺铺的三大 优势 分别是
买家多，功能全，上手快 7.在互联网上 BBS 是指电子公告板聚合形式
8.WINPORT旺铺 流量分析 包含产品浏览分析 搜索关键字分析 、地区来源分析
9.为了方便客户将图片分类展示，WINPORT旺铺推出
企业相册功能，每个会员拥有相册数为40个
10.WINPORT旺铺的企业邮局有20个邮箱可供员工使用， 容量总共有20G
11.阿里巴巴WINPORT旺铺的 域名 是下自己选择的顶级域名 12.WINPORT旺铺的
产品信息可以无限制发布 13.WINPORT旺铺的站内搜索功能
能够极大地方便客户在网站内快速找到匹配信息

五、开淘宝店怎么找货源
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要看你自己想卖什么东西啊。
不管卖什么，最重要的是卖得精，卖得专，你不能什么都想卖，这样会导致什么都
卖不出的。
确定好卖什么东西之后，你可以在网上看一下同行的人是怎样做的，然后找一下自
己附近有没有这些东西的批发商，或者借助其他的人提供给你的信息。
也可以上一下阿里巴巴的批发市场。
这些途径都挺多的。
就看你自己怎么把握了。
希望对你有帮助。
我对从阿里巴巴进货的建议：阿里巴巴上面有很多伪造的供应商，注意分辨，有些
即便不是伪造的，但是他们提供的货却是伪造的，前天我进了瑞丽的风衣，拿到手
发现不是瑞丽的，牌子成了 依.简爱，我和他们谈，结果谈到后面他们就说自己是
负责下订单的，还说他们有很多品牌，其实这些都是骗人的，他们打着品牌的幌子
，卖的是杂牌货，要的是品牌的价，建议新手买家一定要从厂家进货，即便不是也
要看清你们手里拿的是不是当初你们要的东西，不要只看款式，你要的是品牌还是
普通的牌子货，我今天顺便晒一下一个叫张玲珍的女士，做生意太黑了，我要的货
不对板，结果没人理我了，你们要注意这个人的货，是伪造的
为您总结了一下，淘宝店找货源的方法与渠道如下： 一、当地的大型批发市场。
好处是可以实现定好一些调换货的规则，从而避免压货 二、厂家。
这里的厂家，指的是有熟人在内部工作的厂家，这样才方便用低价拿较少的量。
三、外贸公司 。
询问外贸公司是否有尾单，如果有，去外贸公司看货并考虑是否可以把尾单承包下
来。
四、库存。
在逛街的时候，留意是否有店铺要转让，可以和店主洽谈，把库存承包下来。
五、代购。
你可以委托国外的亲戚朋友帮你代购国外的产品。
六、阿里巴巴。
从阿里巴巴进货，选择多、价格低。
只是如果从阿里巴巴进货，建议你从开通诚信通与诚信保障金，并且支持支付宝的
卖家进货，这样就一点不用担心安全问题了。
七、淘宝分销平台。
如果你开网店 ，完全可以在淘宝分销平台申请成为分销商，不用任何费用就可以
代销供应商的产品，而且还可以赚钱售价与定价之间的差价，这是一条零成本、零
风险的进货渠道。
为您总结了一下，淘宝店找货源的方法与渠道如下： 一、当地的大型批发市场。
好处是可以实现定好一些调换货的规则，从而避免压货 二、厂家。
这里的厂家，指的是有熟人在内部工作的厂家，这样才方便用低价拿较少的量。
三、外贸公司。
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询问外贸公司是否有尾单，如果有，去外贸公司看货并考虑是否可以把尾单承包下
来。
四、库存。
在逛街的时候，留意是否有店铺要转让，可以和店主洽谈，把库存承包下来。
五、代购。
你可以委托国外的亲戚朋友帮你代购国外的产品。
六、阿里巴巴。
从阿里巴巴进货，选择多、价格低。
只是如果从阿里巴巴进货，建议你从开通诚信通与诚信保障金，并且支持支付宝的
卖家进货，这样就一点不用担心安全问题了。
七、淘宝分销平台。

六、淘宝集市店怎么加入全球速卖通

现在变成全球速卖通了 卖到国外的���

七、我是新的钢板销售业务员 我应该怎么找客户呢？

我可以告诉你找客户的几个常规方法：第一就是去相应的市场跑动，去那些有需要
不锈钢板的公司留下自己的名片介绍自己公司的产品，当然也要问对方要名片啊，
礼尚往来嘛，这个就是最普通的走市场方法。
当然局限就是范围小，因为你不可能全国各地都走个遍。
第二就是打电话，在网上找一些有意向的客户，或者同上面一样找那些做板材加工
的公司打电话过去询问，还有就是上面一点说的既然拿了对方的名片，那么也定期
询问一下对方有需要吗？？
这就是电话营销，对于上面提过的方法是很有作用的，因为
打电话可以打到全球，没有局限性，可以随便打。
第三就是现在常用的网络营销，比如在阿里巴巴注册账号开通会员，或者去淘宝做
会员，或者去其他网络商贸平台做会员，再此说明一点，我不是帮阿里巴巴打广告
，我只是提一个大家都知道的平台。
这样的话就可以坐在家里等客户来电了，但是坏处就是会有很多骗子公司也找上你
，然后还有很多莫名其妙的电话也打给你叫你做推广做网站。
第四就是靠关系了，比如你有朋友有需要啊，或者你朋友的朋友有需要啊，这样额
前提条件是广交友，运用自己广阔的人脉来做生意。
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因为总有人会需要的嘛。
打了这么多字我也累了，先给你说说最常见的4种方法吧，不过你给的悬赏分太少
了。
。
。
居然是 0 分

八、我是刚毕业的大学生。现在在一家工厂。是做衣架和挂架的
。老板刚开通了阿里巴巴的平台。

两个方面，1、阿里巴巴的使用：阿里上定期会有在线培训，你是诚信通会员的话
是免费的，报名的方式网站上有，或者你直接打电话到客服询问，另外阿里的客服
也会教你怎么用，当然这是比较笼统的了，很多细节的使用要靠你自己在以后的工
作当中慢慢发现。
2、看你应该是做网络销售的吧，谈到销售要说的实在太多了，而且各有各的说法
，我也不是高手，只谈谈自己的感受和经验，新销售员入职，一定要跟同事处好，
因为你们之前可能是竞争的关系，所以分寸自己把握好，勤动手、勤帮忙、勤询问
，当然还要多微笑，这是新手销售的软件，另外，产品的性能技巧多跟工厂里的技
术部打打交道，平时没事的时候去他们办公室待待，聊聊天，生产区最好也多去看
看，对产品性能的了解是新手销售的硬件。
刚开始碰上客户询价，你会碰上很多困难，这是正常的，时间长了，多了，就会好
的。
最后再想说说，做什么工作都要靠坚持，我们刚出来的毕业生，太嫩，太天真，太
脆弱，能坚持个一两年，你就可以傲视那些低学历的老员工了，毕竟，学历低是他
们发展的瓶颈。

九、买电梯找哪里？

想买物美价廉的电梯，百度贴吧里搜索“本市+电梯销售”买厂家分公司品牌，不
会有中间商。
中美合资品牌略好于其他合资，什么价位都有高档的天津奥的斯，中档的西子奥的
斯，便宜点的是德森克电梯性能都比较不错。
要么就是国产的部分电梯有康力，申龙。
欧洲系品牌系统稳定性略差一点但是材质好设计成熟，价格高了。
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日产和中日合资都比较贵好多都是冒名顶替，关键维修换零件价格特别贵，买电梯
千万不要找熟人和朋友买，要是亲戚也是亲叔叔级别的而且是自己开的公司。
否则至少两万打水漂。
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