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上市公司如何自愿营销，对于企业来讲，如何结合自身特
点制定网络营销计划？请专家们给些建议。谢谢！-股识
吧

一、企业如何建立自己的网络营销体系？

1、企业决策层对网络营销的全力支持2、将网络营销有机溶进企业网络营销应该有
机地溶进企业当中往，而不是一个单独的网络部分孤零零地存在。
存在于企业实体之外的部分其作用就会大打折扣。
网络营销体系要有机的融进企业，就需要和其他部分的全力配合，互相整合，互相
促进。
所以对企业的全体员工进行系列、科学的网络营销传播的培训，让所有的员工都了
解企业网络营销，并献策献计，才能水涨船高。
企业只要能留意并解决上述题目，那么，建立起一套适合企业自己的网络营销战略
体系就不那么远远了。
3、聘请专业的网络营销顾问、策划机构作为外脑4、形成科学公道的制度和流程为
什么要这样做呢?由于企业作为一个经营机构，不可能像网络营销机构一样了解网
络营销，假如光靠自己有限的网络营销知识，很难建立起科学公道的网络营销战略
体系，假如聘请专业的企业网络营销顾问、策划机构作为外脑参与进来，给出专业
的指导意见。
这样企业在建立网络营销战略体系时将少走很多弯路，节省很多本钱。
很多企业老总在和我沟通时，都普遍有一个担心：我们没有合适的网络相关人才，
如何来进行有效的网络营销?目前国内专业的网络营销传播人才非常匮乏，但我们
也应该看到，我们需要的是执行职员，而非能给我们做战略决策的高端人才。
企业网络营销战略体系的制定是企业决策层和网络传播专家共同来完成的，而我们
招聘的相关职员需要做的事情就是执行。
以天天和5个网站建立起链接为标准，一年你就可以和一千多个网站建立链接，每
个链接网站均匀天天给你带来一个访问量，你的网站天天就有一千多的访问量(当
然，事实证实，并非每个链接可以天天带来一个流量，友情链接，只是网络营销基
础的基础)。
所以很多人抱怨IT企业的员工有时就是IT民工，确实没错，IT企业并没有象局外人
想象的那么高深，需要做的也都是很细致的简单的工作。
即便是卫星也是由一个个小零件组成的，组装这个零件的不需要是科学院院士，只
有进行研究和开发的必须是高端人才。
企业网络营销传播一旦分解成一个个细化的岗位，每个岗位的工作就会非常的简单
和明确，也易于考核。
笔者就举个网络推广的简单案例：和其他网站做友情链接。
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简单吧，只要你通过邮件、电话等方式和其他网站进行联系，安排好科学公道的交
涉沟通流程、语言文字等，即便一个初中生经过几个小时的培训也能做。

二、如何做好新产品上市营销？

没有新产品的企业注定要被淘汰，但新产品的开发和推广又具有很大的风险，如何
降低和规避风险是每个积极开发新产品的企业必须直面的问题。
企业在上市前对新产品进行各种充分测试，不失为降低风险的一种有效手段。
但传统的营销测试方法已经不能满足实际的需求了，管理者们已经不能容忍花费数
月甚至是数年的时间等待营销测试结论，这种需求促进了其他测试方法的发展如数
学模型，目前比较通用的市场测试方法有如下三种：&nbsp；
* 虚拟销售：要求潜在的买主做些如问他们是否有意愿购买，从模拟的货架上取下
产品这类事。
本方法行为清晰、易于确认、多数的营销战略都可以用得上。
但是对于买主来说没有任何付出和风险；
&nbsp；
* 控制销售：买方必须购买，销售可能是正式的也有可能是非正式的，但它是在受
控制的环境下进行的，这是产品的销售仍然不正规，一些重要的工作如分销问题虽
然已经设计还没有正式启用；
&nbsp；
* 全面销售：由公司决定将产品完全投放到市场上，但是首先要在有限的市场基础
上这样做，看看一切是否正常，除非有异常情况，产品将在整个市场一起上市。
传统的营销测试就是这种方法。
&nbsp；
新产品开发从机会识别、概念形成、开发设计到最后上市销售的整个过程中，是一
个产品设计的思想逐渐成熟、立足点越来越肯定、市场利益点越来越清晰的过程。
这个过程中需要不断进行多方位的测试，去检验公司对新产品的想法和实践。
实践证明，五步关键的新产品开发测试，能够有效地提高新产品开发成功率，保证
公司在理想的时间、合适的地点前提之下，上市能够取得良好业绩的新产品。
51调查，让调查更简单方便！

三、企业如何进行网络营销？最有效的途径是什么？

首先得对品牌做相应的调整，进行SEO优化就简单多了，达到网络营销的目的，SZ
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IN首页营销，为客户提供最佳网络营销方案。

四、作为一个新兴企业，如何开展大客户营销呢？

新兴企业有两种，一种是处在初创期，费了好大劲建起厂房、买进设备、试生产成
功，然后小批量投放市场。
这个时候，最希望有一、二个有影响力的客户购买自己的产品，不仅可以帮助自己
打开销售局面，也可以树立标杆示范效应。
还有一种新兴企业，则处在二次创业，本来已经基本立足一个行业或区域，但产品
档次升级、进入到新行业、或者起用新品牌创立新形象的时候，公司的之前积累的
资源，也就显得杯水车薪了，必须要快速积累新市场的品牌影响力。
无论那一种新兴企业，都是面对着品牌影响力和公司内在实力的矛盾，心里急于寻
求客户的认同，而客户总是三心二意，一副“我不知道你是谁”的晚娘脸。
特别是对于那些产品性能出色、性价比高的企业，往往有一种难以承受的挫折感：
我们辛辛苦苦的创新，怎么就找不到有眼光的客户呢？而大客户营销，对新兴企业
的品牌影响力要求很高，这就触及到新兴企业的软肋了。
所以，天堑通途管理咨询认为，新兴企业的大客户营销，其实就是如何在短期内、
相对低成本地构建自己的品牌形象门槛。
而这个品牌形象的门槛，从内容上包括定位战略的新颖性、营销模式的针对性、销
售组织的精干性、品牌沟通的深度性、品牌形象的差异性等五大特质。
而从手段来说，主要有高质量的VI视觉识别系统、企业宣传片、企业画册/产品画
册、企业文化以及销售队伍培训等五块内容。
深度领会营销管理的“五个特性”和品牌塑造的“五个方面”，天堑通途管理咨询
在此建议新兴企业的管理者，不要盲目地为品牌形象而品牌形象，缺少实质内容和
竞争力度的空洞品牌，很快就会落得个水中月、镜中花的虚幻。

五、企业如何在网上营销？

互联网高速发展的经济社会，企业建立一套互联网营销方案是非常有必要的。
那么该如何进行网上营销呢？1、先分析自己的产品和公司优劣势，互联网拥有一
个特点就是可以把自身优势扩大，利用优势减少劣势的影响，但是，首先自己要清
楚。
2、分析好客户群体和市场，进行落地页搭建。

                                                  页面 3 / 5



股识吧    www.gupiaozhishiba.com
 

落地页有很多，比如H5营销页，官网、产品营销站点。
所以，分析的工作很关键，只有分析好了，才能布局，才能把钱花在刀刃上，搭建
适合企业自己的落地页。
3、口碑搭建，利用互联网优势为企业自身品牌塑造良好的口碑。
扩大企业影响范围。
4、全网营销，精准引流，将流量引导到落地页。

六、企业如何进行网络营销？最有效的途径是什么？

七、对于企业来讲，如何结合自身特点制定网络营销计划？请专
家们给些建议。谢谢！

网络营销计划的目的无非是扩大企业的品牌知名度和影响力，对于企业来说网络是
更加快捷和简单的与市场进行无缝链接的优势平台。

八、企业如何有针对性地进行营销？

首先你要调查你针对的市场有何特质，针对这些特质，制定相关销售计划。
比如：促销方式、销售策划、产品策划、渠道策划。
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