
股识吧    www.gupiaozhishiba.com
 

客户经理卖股票提成是多少个点__证券公司的客户经理一
般提成多少-股识吧

一、股票客户经理的佣金怎么算

看你公司给你待遇。
。
国金证券 是给的 15%-45% 有个长城投资是15-50%
标准不一样~不过差距不大就是了 这个15% 是指的是你 手上的客户，交易了 1万，
你公司佣金抽成假如是千分之一&nbsp；
那么每交易 1万 公司就提成10块钱 佣金&nbsp；
&nbsp；
客户经理的佣金 就从这个10块钱里面提

二、证券客户经理的提成是咋算的，比如我拉了100万资产量
佣金比例0.1%交易一次我能拿多少

100万的资产，单项交易一次，也就是买进一次，要花1000左右的佣金，按照一般
证券公司佣金提成15%算，你可以拿到150块钱，卖出又是150。
但是你要注意，证券公司的规矩是很多的，万一你这个月任务没完成，说不定公司
就不给你佣金提成了，况且这个佣金提成看起来很诱人，但是人家有100万的资产
也不会满仓进满仓出的。

三、证券公司客户经理佣金提成怎么算

扣去万三是肯定的，剩下的称为净佣金，净佣金的20%你也是拿不到的，还要扣除
税费和合规保证金，最后到手的大概就是净佣金的15%的样子。
如果当月考核的任务没有完成还要打折扣。
很可怜的一点收入哦，目前中国的证券公司客户经理基本属于社会最底层，没有任
何组织和法律来保障客户经理的权益。
收入一般不如扫大街的，要入这行要考虑清楚哦。
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四、一般股票推销员提成是多少？

一般按照你推荐股票的成交量或者按股票大厅的成交量的千分之几万分之几作为提
成

五、证券公司的客户经理一般提成多少

就是说你第1、2个月只能拿固定工资2000 2个月后基本工资还是2000，但是除此之
外还会有奖金、提成，具体是多少，这部分是不确定的，提成是根据个人业绩，按
比例拿，你应该要知道比例是多少，这样就可以算了
奖金就是根据公司或部门当月的整体效益，也是按比例发多少
如果公司效益好，不确定部分有时比固定工资还高
如果公司效益不好，人事又说得不清不楚，多半就是在欺负你不懂了

六、证券客户经理一个月能拿到约多少佣金提成？

证券的客户经理一个月能拿到200元人民币。
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