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金融股票公司上班怎么样，在金融投资公司上班靠谱吗？
一个月真的能月入几万？甚至几十万？今天去了几家做金
融投资公司面试，他们都-股识吧

一、到证券公司上班好吗?

首先你要明白什么是金融公司，现在很多做一些什么黄金，白银，期货，现货，小
盘股票的，实质就是赌博性质的游戏，人家都可以后台操控的，一旦被查就是集资
诈骗，在公司的人一旦有了业绩是要负法律责任的⋯我朋友亲身经历。
还有一类公司做投资理财的钱真是投资实体了，能找回来，一旦被查也是非法集资
了⋯业务员要是提成过高到时候估计得吐出来了⋯哈哈，这就是中国的法律，所以
这些公司说垮台很快的，但是国家为了避免这方面的不良影响所以报道很少的⋯

二、证券公司的工作具体怎样

证券公司需要的是有金融分析师资格证书，相关行业2年以上工作经验，并且自己
有实盘（买卖）经验。
建议多看看金融方面的基础知识。
了解投资咨询公司的运作，毕业之后找一家金融投资公司积累经验`并考取金融分
析师资格证。
然后再到证券公司面试，有很多的优势。
工作环境还不错`人手一台电脑（必备）。
很用脑`休息时间较长`我们是早上10点半上班`12点下班下午2点上班5点半下班
双休。
只要你进入金融行业就会有自营业务`

三、女孩子去证券公司上班有什么优缺点

根据数据统计，金融行业的经纪业务竞争越来越大，几乎所有的证券公司都在潜规
则打佣金战，抢占市场份额，这导致很多经纪业务的从业人员流动性非常大;对于
刚要进入这个行业的初入者来说是非常不利的。
现在拥有从业证已经不具备竞争力了;以后金融行业的发展趋势是专业的投资顾问
人才，证券公司、银行或非银行金融机构、上市公司、投资公司、财经媒体、政府
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经济部门都青睐证券一级证或以上证书。
证券的就业大方向主要有2个，第一是做营销业务，第二个是做分析师投顾，做业
务类的考从业证就可以了，分析师方向要考一级或二级证。
既然坚定从事这个行业，就明白这个行业的前景。
目前是国内最高收益的朝阳行业，是金融行业的重要支柱。
无论在国内、国外都是“金领”的职业追求，是距离金钱财富最直接的行业。
市场对金融人才需求的热情一直保持稳定增长的趋势。
其中，高级金融顾问、高级投资分析师、高级服务管理师等招聘需求增加明显，专
业化要求进一步提高，具深厚专业知识和多年从业经验的高级人才，以及具备横跨
外汇、投资等领域的人才，均成为企业不惜高薪猎捕的对象。
证券的就业范围比较广泛，有证券公司、基金管理公司、证券投资咨询机构、证券
资信评估机构、金融资产管理公司、上市公司证券部、银行投资部、基金部等。

四、从事金融方面的工作怎么样啊？

金融工作当然好 但是你是否喜欢 否则你进去对工作失去兴趣
钱再多你也会不高兴另外 自己是否具备资质 现在金融业非常讲究你的本本
不仅是你的学校 还有你的证书 不如cfa cpa 尤其第一个非常重要 尤其在上海

五、在金融投资公司上班靠谱吗？一个月真的能月入几万？甚至
几十万？今天去了几家做金融投资公司面试，他们都

首先你要明白什么是金融公司，现在很多做一些什么黄金，白银，期货，现货，小
盘股票的，实质就是赌博性质的游戏，人家都可以后台操控的，一旦被查就是集资
诈骗，在公司的人一旦有了业绩是要负法律责任的⋯我朋友亲身经历。
还有一类公司做投资理财的钱真是投资实体了，能找回来，一旦被查也是非法集资
了⋯业务员要是提成过高到时候估计得吐出来了⋯哈哈，这就是中国的法律，所以
这些公司说垮台很快的，但是国家为了避免这方面的不良影响所以报道很少的⋯

六、在证券公司上班的待遇怎样

我是07年进入的证券公司。
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当时大学没毕业。
我实习去的。
去做的就是经纪人。
其实经纪人就是拉客户的。
说得好听的就是客户经理。
说说我第一天上班的情况吧。
我第一天上班的时候，有个师姐带我去的银行。
那时候我真的是什么都不懂。
连什么叫K线都不知道。
我第一天去的时候。
师姐叫我拿着一点折页去和银行里的客户打招呼。
那时候我哪会呢。
她又不示范。
我就只好硬着头皮去和别人说：您好！我是XX证券的公司的客户经理。
请问您炒股票吗？别人的回答很多都是没兴趣。
我后来没办法只好去银行外面发折页。
上面写上我的名字和电话，给别人。
有人拿也有人不拿的。
在那个时候我才明白我进去的时候我经理对我说的心态问题。
呵呵 你要是真去了 你就会明白的。
我告诉你去证券公司不是很好混。
有两个可能：一是过得很好，一年之后拿上万的月工资 二就是养不活自己。
证券公司讲究团队合作。
所以去一家好的公司 不如去一个好的团队
其实我很幸运的，我去的那个团队队长，人很好。
很优秀的一个队长。
我在他手里学到了很多东西。
可惜我不珍惜啊。
我离开了。
现在回想起来。
真的觉得很对不起经理啊！ 哥们 你要是去证券公司就要做好准备。
心里压力会很大的。
抓好每个机遇，你就很有可能成功的。
再说说，一般证券公司的构成吧。
我去过几家券商。
多少明白一点。
一般进去先做客户经理，客户经理上面是区域经理。
在上面就是部门经理或运营总监。
再上面就是营业部老总了。
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还有些券商会有，银行渠道经理，分析部门等。
还有就是开户柜台。
不过那个很少人愿意去。
因为一般是拿固定底薪的。
要女孩比较多。
至于财务部什么的，就和一般公司一样了。
财务，后勤啊，什么的。
一般都有。
你要是本科毕业呢。
建议你最好先做客户经理，了解证券市场，再往上走吧。
在客户经理这个职位上你能认识很多人。
这样能为你以后的房展做好准备啊。
就算你离开了证券这个行业，这也是你的人脉资源。
对你用帮助的。
哥们，我只能对你说“加油”只要你足够的努力的话，成功还是有希望滴！楼上有
人说有客源的好。
我告诉你，有客源是好。
但我见过做得好的客户经理全是外地人。
因为他们足够的努力。
因为没有客源，面临的压力要比有客源的大。
还有一点就是，你要明白，你进去的前三个月是很难养活自己的。
你要考虑一下这个因素。
要不就找个有底薪，提成低的也行

七、金融证券的工作怎么样

，金融行业很看出生，，，如果是金融专业的一本，还要看学校，不是四大名校，
那也要是人大，上财，央财这一类的，怎么可能三本艺术专业还很吃香，，，金融
专业里还要看细分，比如保险专业不好找，比如妹子，券商基本不要你，，，如果
说可以的都是要你去做销售，请自行考虑自己是否有做销售的兴趣和资源，，压力
会很大的
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