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如何避免农业类上市公司造假--如何防范上市公司财务造
假-股识吧

一、农业类上市公司造假或者舞弊容易吗？为什么？

1，一经发现，立即退市，并且以公司股价的历史最高值回购股份，2，相关责任人
终身禁入资本市场，不得出境，不得受雇任何与资本相关职务，不得开立两个以上
银行帐户，不得有大额消费支出，每年向公众汇报自己的收支情况，并接受公众质
询

二、如何彻底解决上市公司财务造假

1，一经发现，立即退市，并且以公司股价的历史最高值回购股份，2，相关责任人
终身禁入资本市场，不得出境，不得受雇任何与资本相关职务，不得开立两个以上
银行帐户，不得有大额消费支出，每年向公众汇报自己的收支情况，并接受公众质
询

三、我想知道对于农业类上市公司审计所存在的审计困难是什么
？注册会计应该如何应对呢？

农业类会计主要是生物资产的价值确认与计量及后续价值确认与计量。
如生物资产又分固定资产及经营资产产。
审计时主要是对这两方面的认定。

四、有关上市公司舞弊的问题~

上市公司会计报表中的错报可能是由错误引起的，也可能是由舞弊引起的错误通常
是指会计报表中的非故意错报。
包括金额或披露内容的漏报。
例如，报表编制过程中偶然出现的计算失误．以及在运用与计量、确认、分类、表
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达或披露有关会计原则时的失误等。
舞弊则是指导致会计报表产生不实反映的故意行为，会计工作中的舞弊与错误的根
本区别在于所涉行为是故意还是非故意的。
上市公司会计舞弊行为按照舞弊主体的不同可以划分为管理当局（经营者）舞弊和
会计人员舞弊两大类。
管理舞弊是指上市公司管理当局中一个或多个成员操纵公司会计信息生成或披露而
发生的舞弊行为；
会计人员舞弊是指上市公司的会计人员在会计工作中自己或与公司外部的第三者进
行串通故意提供虚假会计信息的行为。
上市公司会计舞弊通常是与舞弊的动机和潜在的机会相联系的，舞弊的动机有经济
性和非经济性之分。
但经济利益驱使是上市公司会计舞弊的最根本原因。
当公司的财务稳定性或盈利能力受到威胁时或当承受异常压力或受到经济利益驱使
时，上市公司就会运用各种舞弊手段来粉饰会计报表以达到各种经济目的。

五、如何通过审计防范上市公司会计造假

如何通过审计防范上市公司会计造假的问题是上市公司审计的重要手段，因为上市
公司不同与没有上市的公司，正因为他们上市才有诸多的单位或个人要向上市公司
注入资金已达到增值之目的，但是有的上市公司并非真正有实力，而是靠虚增资产
的办法跨入上市门坎，因此对即将上市的公司审计时候一定要认真履行审计职责，
不让假上市给很多人带来经济损失。

六、如何防范上市公司财务造假

上市公司报表的虚假，外行人是看不出的。
另外年报、季报、半年报都有事务所把关。
他们不能说是串通，但是也有默契的。
即使国家审计局、证监会来审，也不一定弄得出真东西来。
另外上市公司在做帐时，依据的是最新的企业准则，也不敢有太大的动作。
掩饰的多半是以前年度的遗留问题。
望楼主采纳沈阳金蝶财务为您解答
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七、企业防止财务造假有什么方法？

财务造假从广义上说，没按照会计准则、或会计制度等进项账务处理或财务管理，
都可以定义为财务造假。
狭义上说就是企业财务人员不按业务规范的财务制度和核算流程，故意隐瞒、隐匿
资产，不按实际业务记账。
甚至可以延伸到财务人员渎职、职务侵占等。
强烈建议出现财务问题的企业都对财务部门进行培训。
国内有一些知名财务培训机构品牌，比如安越财务培训，老牌子培训公司了，专业
、品质好。

八、农业类上市公司造假或者舞弊容易吗？为什么？

@罗璞 已经阐述得很好了，这里补充一下农业类上市企业舞弊的案例比较多：爆出
财务舞弊丑闻的早前的银广夏、蓝田股份、ST金鳗，后来的紫鑫药业、绿大地、
新大地，最近的万福生科。
一般来说，农业企业财务舞弊这个问题，具体表现为虚构利润，那么虚构利润的办
法无非是从两个方面下手：1、虚增收入：无非是关联交易非关联化，通过关联公
司制造虚假销售；
对于施乐虚构收入是将收入确认的时点和比例提前2、减少成本和费用：将成本和
费用移到账外。
1、得益于农业税收优惠，虚增收入的成本低，这一点@罗璞已经阐述过。
事实上，销售自己生产的农副产品是可以完全免增值税和企业所得税的。
2、现金结算比例高：农副产品采购和销售都常常使用现金，而非银行转账，这一
点造成审计上存在根本的困难。
3、生产性生物资产核查不易：农业里面的林木、养殖的动物在核查价值的时候，
有很大的调控空间，也很难核查清楚，比如ST金鳗的鳗鱼，獐子岛的辽参----------
-------------------------------------------------------------以下是我以前写的《新大地案
例涉及操作手法和核查手段》，可供在分析农业企业时作为参考：一、 操作手法 
虽然每日经济新闻对新大地的报道篇幅很长，但是实际上报道所披露的新大地的操
作手法无非是两条：1、
虚增收入，关联交易非关联化，以关联自然人或法人为大客户。
2、 隐瞒成本，部分原料采购可能不入账。
二、 引起怀疑之处和核查手段1、行业地位和产能：行业地位通常意味着企业的市
场竞争力，产能大（与销售匹配）意味着企业可能由于规模效应而获得较高的毛利
。
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2、 品牌：品牌知名度和美誉度需要运作和积淀，就消费品而言，如果品牌不出名
而行业地位领先通常是不合逻辑的，比如“胜景山河”。
3、 销售渠道：包括营销网络、销售区域分布和销售模式都是值得关注的点，其中
，销售区域过于集中意味两点：一是异地扩张能力弱，二是抗区域市场波动风险能
力差；
而销售模式决定了市场控制力、账期等内容。
4、 客户：客户的核查是非常重要的内容，这里牵扯到收入的真实性。
客户的集中度和稳定性，客户集中度低，大客户稳定性高，通常来说是一个好的信
号。
核查客户的手段相对来说比较简单，可针对披露的地址走访，根据网络搜索的信息
、工商信息顺藤摸瓜，扮演客户对店面员工进行访谈等；
采用上述手段，若存在异常情况，都能发现。
从这个角度看，异常法人客户的注册时间、注册地址、业务范围、投资人、资产规
模、新闻、招聘广告等工商信息和遗留在网络上的信息，都将成为破绽。
5、 毛利率：毛利率是一个非常重要的指标，异常的毛利通常意味着问题。
毛利率由两个指标决定，一个是收入，一个是成本，过高的毛利率意味着虚增收入
和隐藏成本，其中虚增收入常见于虚增销售单价；
隐藏成本的方式大体是不入账，但实际成本可通过对于成本构成的拆解和分析进行
估计。
高于同行的利润并非不可能，但这需要品牌、技术和生产效率的支撑。
对毛利率的核查，一方面对比同行的毛利率，一方面关注毛利率的跨期波动，毛利
率不稳通常意味着异常的数据调整。
6、 专卖店：专卖店作为一种特殊的连锁销售终端，通常为核查的重点，店面的销
售收入是否与披露一致，可以通过访谈和抽样测算进行估计；
直营专卖店非直营化，等同于关联交易非关联化的操作方式，通过核查大客户的方
式一样能够将专卖店的异常情况核查清楚。
7、 其他需要关注的财务指标：报道中没有提到，但是通常核查一个企业需要关注
包括存货、应收、应付、预付、其他应收应付等财务指标，厘清资产和业务的对应
关系以及匹配性等。
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更多关于《如何避免农业类上市公司造假》的文档...
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