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股票佣金与客户经理的关系如何_股票开户，华泰证券业
务经理答应我说佣金0.1%，请问这佣金比例高吗？还有其
他要注意的吗？-股识吧

一、你好，如何与客户经理联系，调整我的交易佣金啊？

你要知道自己的客户经理是谁，才好去协商。
如果开户时没有先和客户经理预约好，二是直接去证券公司开的户，就属于自来户
，不但佣金高，而且没有客户经理服务。
实在调整不下来，就转户到佣金低的公司去。

二、股市客户经理是怎么回事

客户经理也就是股票经纪人。
他们的主要任务就是通过各种渠道拉客户。
以此收入就是底薪+提成+佣金。
这里的佣金就是一般股民说的千几万几。
不过现在大行情不好客户难拉，大家都不炒股，券商竞争激烈，客户经理已经赚不
到佣金了，想当年大牛市 是客户自己找上们来，客户：先生能帮我开个股票账户
么？客户经理：等等啊，我在搓麻将！ 现在是 客户经理：先生
您好！请问您需要咨询什么么？ 客户：我不炒股！ 一秒变孙子

三、股票开户，华泰证券业务经理答应我说佣金0.1%，请问这佣
金比例高吗？还有其他要注意的吗？

可以 很合适 《关于调整证券交易佣金收取标准的通知》规定，从2002年5月1日开
始，A股、B股、证券投资基金的交易佣金实行最高上限向下浮动制度。
（深圳）证券公司向客户收取的佣金（包括代收的证券交易监管费和证券交易所手
续费等，通常这一部分被称为规费，深圳收取0.2175‰ ，上海收取0.1875‰）不得
高于证券交易金额的3‰，也不得低于代收的证券交易监管费和证券交易所手续费
等。
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（深圳）A股、证券投资基金每笔交易佣金不足5元的，按5元收取；
B股每笔交易佣金不足1美元或5港元的，按1美元或5港元收取.由上面的通知可知股
票佣金理论上只能在3‰～0.2175‰之间浮动.已经给你打三折了..很好了你的
证券经纪人 也拿不到 多少提成的./

四、股票中的中介费是如何算的？

假设你买的股票是100元一股的，佣金是千分之一点五的话{可能各地收费有所不同
}，那么一手100股就是10000元，手续费就是10000元**0.0015=15元，如不足5元按5
元收费，上海的还要加收一元过户费，如果200元卖出的话，200*100=20000元*0。
0015=30元，要收印花税千分之一，就10元，所以买进和卖出加起来的费用一共是1
5+30+10+（1）=55+1元

五、股票佣金如何计算加入一个月佣金千分之一客户经理一个月
的佣金费有多少

佣金根据交易额的若干乘以一个比例比如千分之二得来不交易则不产生不过根据你
说接触的客户经理权限大年夜小可以调低你的佣金我曾接触过一个同伙他的权限最
低可以调到千分之一就是说你交易10000元交10元佣金。
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