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怎样跟陌生股票客户__做金融（股票方面）怎样建立好自
己的客户源，怎么找客户源？-股识吧

一、证券经纪人如何跟客户沟通

哈哈，兄弟您可以找一些在财经公司、股票软件公司的中层管理去谈的，你给他点
油水，然后叫他拉他们公司的人去你那开户啊。
。
一般在那上班的大多 都做股票。
。
兄弟一定要采纳我哦，我就是这么做的。
。
哈哈

二、做金融（股票方面）怎样建立好自己的客户源，怎么找客户
源？

万事开头难 起步可能会有点辛苦 就只能积极面对 陌生人是你最好维护的客户
取款机等待取钱的 逛超市出来的 散步的 都是你的客户源 尤其是退休的人
你要有足够的热情 不同的人不同的对待方式 只要你有了第一批客户
你对第一批客户维护的够好 服务做得到位 用你的专业知识让客户赚钱了
那么随后的不用你去找 客户都会主动来找你！

三、理财会如何电话要约陌生客户，求话术指导

你好，我是XX公司，先自我介绍一下，一定要介绍自己有特色。
这样客户一下就能记住自己。
1、说不感兴趣，没时间。
您可以这样描述，先生您好，我知道您不感兴趣，我们也是第一次通话，如果你是
男的，您对我肯定也不感兴趣（幽默一下）缓解紧张的气氛；
如果你是女生，你对黄金不感兴趣，对女人感兴趣不？这样可以打开客户的心理。
下面严肃认真的说：我们公司正是向没有兴趣的人士来介绍。
如果你有兴趣，肯定自己在做了，还须向你介绍吗？做生意最重要的是有没有的做
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。
先计划考虑，有的做便做，没的做便不做。
最起码可以学到一项投资，现货黄金现在是非常的流行，全中国以至全世界每个城
市，每天都有无数的人在做现货黄金，这么多人来做，就是因为他们觉得有得做。
每天电视上报纸上不断的有黄金的行情消息报道，就是因为市场很旺盛。
意向不强烈的客户：问他之前有没有做过类似的金融衍生品投资？像股票，基金，
纸黄金之类的？如果做过，可以描述产品的对比；
如果没有，问客户是否对这方面的投资感兴趣？那就需要你慢慢的介绍，让客户过
来了解一下这个品种。
这就回到第一点所描述的。
不懂固执的客户：这个有点难度，好说话的，做朋友，关心他的目前投资的品种和
类型。
你也关注他所投资的项目，定期给予通话，沟通感情。
跟他讨论他感兴趣的工作，这样他就会关心你的事业，这样慢慢突破口。
每个客户的类型不同，需要不同的方式去面对总之，要心诚，说话的语调和快慢，
带有微笑的跟客户交谈。
朋友，祝你成功。

四、股票当碰见一个客户不愿意给你电话的话该怎么给他聊

其实无论是股票，期货，还是现货，客户开发都是一个比较困难工作，因为无论任
何人，当面对一个陌生人时，任何人都会产生戒备的心里，从而不易接近，因此我
们首先要做的不是做业务，而是交朋友，可以先引起话题，然后循序渐进，不能操
之过急，因为只有想让客户接受了你，才能进一步的接受你的产品，不过这不是谁
都能把我的好的，要在实践的工作中不断去摸索经验，祝你好运！

五、证券公司的客户经理如何做陌生拜访？

两者结合起来，应当要先打电话，然后再拜访。
拜访多了，你就了解的多了，打电话也好说话了，而且知道哪些是你该进攻的。
而且证券是复杂销售，如果要谈成生意上门应当是必不可少的。
打个比方，你在网上看到一个女孩子的图片，你是直接取她，还是要先见见面，谈
一谈，甚至多次谈最后.....你想想这个就明白了。
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六、我是做投资的业务员，怎么跟陌生人沟通。。？？

你好，我是国家理财规划师，提供全方面的金融投资服务和健康咨询业务。
我和陌生人沟通首先要很自然的打招呼，从他的投资现状聊起，说我们国家的宏观
经济现状，通货膨胀和银行负利率，先沟通理念，激发他的投资意识，如果我想引
导他做股票，再进行技术和操作理念的交流，开发客户做什么，全在你的引导，同
时要多做联系，灵活的处理客户的异议，解决客户的担心和疑虑，这方面一定要通
过提问或者问卷的形式让客户说出来，只有真正了解客户的问题所在，才能事半功
倍的解决，不然你说的都不是客户所真正担心的问题，没有说到正点上，可能会引
起客户反感，反而对你的为人也产生不好的感觉，这样就很难再开发成功了，更多
的内容可以查看我百度资料，加我好友，有时间再多沟通。
希望我的回答能给你提供一点思路和帮助。

七、理财会如何电话要约陌生客户，求话术指导

开户不用找经纪人，你到了证券公司后，说明来意，会有工作人员指导你如何办理
开户。
善意提醒：一定要到正规的证券公司，开户时记得带上你本人的有效身份证、银行
储蓄卡。

八、我自己去证券公司开户的，没有经纪人，怎么办？我又不认
识人，怎么去找经纪人啊？

开户不用找经纪人，你到了证券公司后，说明来意，会有工作人员指导你如何办理
开户。
善意提醒：一定要到正规的证券公司，开户时记得带上你本人的有效身份证、银行
储蓄卡。
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九、怎样和陌生人电话推荐股票 能取得他的兴趣来我这开户呢

真诚 专业 你推的股票不一定是最好的，但必须是比较适合你的客户的，客户是做
短线的，你就相应的推短线波动大的股票，以此类推
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