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青岛啤酒股份有限公司业务员干什么的-
我想做青岛啤酒的业务员
但是我没干过`不知道怎么样去做 才能把这个业务干好-
股识吧

一、青岛啤酒业务员

提成...你干脆去给经销商干活好了。
青岛啤酒的销售队伍，是基本工资+薪酬福利+奖金计提 奖金计提不光是销量提成
，讲的是绩效考核（市场推进指标、铺货率、占有率等等）...为什么？因为你们那
边管理差，缺乏培训管理。
还有一点说明：青岛啤酒的销售队伍，不是帮助经销商提高销售，是指导经销商做
市场。

二、谁有了解啤酒的业务员工作？

不一样，您说的啤酒业务员，范围太广，具体您是哪个公司的，是区域的还是总厂
的，是瓶啤还是桶啤，是鲜啤 熟啤 纯生 扎啤。
。
。
。
。
。
都不一样的，我也是从销售做起的。

三、我想做青岛啤酒的业务员 但是我没干过`不知道怎么样去做
才能把这个业务干好

业务嘛我有了解一些，流程较熟悉！这里说给你听听！我做了将近五年的业务！ 1
、青岛啤酒为知名啤酒，市场认知度大，属于大品牌，所以你要拿出豪气来，不要
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扭捏胆怯，要自信。
2、着装要职业化，要大方得体，语言要不紧不慢，不要有小动作，说话时要有磁
性，倾听时要目视对方，专心孜孜。
3、一般象如上这些娱乐场所，有决策权进货的主要为：老板，采购部经理，值班
经理等，每家店的情形都不要样，有的商家可能有分店，要到总店去才行。
进去后最好先问问店里的服务员及领班。
4、一般这些商家都是晚营业的，所以他们的办公时间都是下午以后，时间一定要
恰倒好处，不要影响别人的休息！ 5、另外在谈判之前，要先了解一下这家店的酒
水情况，知己知彼嘛，有哪些产品，价位在多少？有多少种？销路怎样？等等。
做到心中有底！
6、见面后要主动的自我介绍，大方的说出你的来意，郑重的递上名片。
7、谈判说到底就是价格的谈判，所以在价格方面始终不要松动，要主动展现你的
品牌优势，你的卖点，不要随意的降价，哪怕只是一分钱，这样会损害你的产品的
优良形象。
当然你可以在销售回赠上多做工作及介绍！
8、谈话中要严肃，但不能过于死板，有
时也要风趣幽默点，不要只局限与工作，结成朋友就更好办事了！ 9、谈到一定时
候，就是决断的时候，拍板成交的时候了，要果断的促成成交，不要一味的自顾自
的说，如果他还犹豫不决，你就要快到斩乱麻！
10、成交后要准时做好货物上柜等工作。
至于以后怎么销售那就是下一步的事了

四、怎样做好青岛啤酒业务员销售？？？

如果能吃得起苦，应该不错，因为新进的销售代表一般都是从扫街铺货，贴广告纸
做起的。
相对其他地方而言，上海消费水平比较高，青岛的认知度还不错，应该可以做。

五、我想做青岛啤酒的业务员 但是我没干过`不知道怎么样去做
才能把这个业务干好

业务嘛我有了解一些，流程较熟悉！这里说给你听听！我做了将近五年的业务！ 1
、青岛啤酒为知名啤酒，市场认知度大，属于大品牌，所以你要拿出豪气来，不要
扭捏胆怯，要自信。
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2、着装要职业化，要大方得体，语言要不紧不慢，不要有小动作，说话时要有磁
性，倾听时要目视对方，专心孜孜。
3、一般象如上这些娱乐场所，有决策权进货的主要为：老板，采购部经理，值班
经理等，每家店的情形都不要样，有的商家可能有分店，要到总店去才行。
进去后最好先问问店里的服务员及领班。
4、一般这些商家都是晚营业的，所以他们的办公时间都是下午以后，时间一定要
恰倒好处，不要影响别人的休息！ 5、另外在谈判之前，要先了解一下这家店的酒
水情况，知己知彼嘛，有哪些产品，价位在多少？有多少种？销路怎样？等等。
做到心中有底！
6、见面后要主动的自我介绍，大方的说出你的来意，郑重的递上名片。
7、谈判说到底就是价格的谈判，所以在价格方面始终不要松动，要主动展现你的
品牌优势，你的卖点，不要随意的降价，哪怕只是一分钱，这样会损害你的产品的
优良形象。
当然你可以在销售回赠上多做工作及介绍！
8、谈话中要严肃，但不能过于死板，有
时也要风趣幽默点，不要只局限与工作，结成朋友就更好办事了！ 9、谈到一定时
候，就是决断的时候，拍板成交的时候了，要果断的促成成交，不要一味的自顾自
的说，如果他还犹豫不决，你就要快到斩乱麻！
10、成交后要准时做好货物上柜等工作。
至于以后怎么销售那就是下一步的事了

六、做啤酒公司的销售员这份工作怎么样？
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