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如果客户说我现在在做股票、客户说股市一般，我应该怎
么回应-股识吧

一、我对炒股一窍不通，就只知道股票这个词，我现在想炒股，
要先怎么办啊

&nbsp；
你下载个模拟软件，每天多练习，坚持一段时间 水平会提高很快。
别急于赚钱，现在这几天大盘猛涨，但很多股民还是亏损的 股市如战场，一定要
有风险意识，切不可有暴富的心态如果做实盘，不管有多少资金，最好只拿出一半
或者更少的钱。
等技术提高后再加大投入资金管理是一门很重要的课程，很多散户就是在这方面犯
了大错，导致重大亏损。
预祝股市大发！

二、我是做股票推荐的，假如要跟客户谈合作，怎么谈

你就要跟客户谈风险，谈分析技巧，K线图，以及买卖方面，还有就是自己的判断
能力

三、股票销售中客户问我你了解我资金量干嘛我该怎么回答

因为资金量大，交易风险更大，为了更好地做好服务工作，期望了解一下。

四、请问现在做股票投资顾问还有戏吗？

对，投资顾问不是牛市才能当的，熊市同样能当投资顾问。
能给客户有用的建议，你就是成功的投资顾问。
相反则。
。
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五、问一下富尔道贵金属公司电话营销员的开场白要怎么说才好
？还有客户说他现在在搞股票都没亏本过，不想做...

你好，请问是XX总么？ 是是这样的，我们这边是福尔道贵金属公司的。
我们现在在做贵金属投资业务，看到您也在做投资，就打个电话给您，看看您有没
有一个好的投资理财规划。
然后就说：30%的资金储存应急，20%投资股票，20%投资贵金属，20%投资基金稳
定获利，10%买保险，这个是巴菲特的分散式投资。
可以对财产有一个很好的保值和稳定的收益。
然后说股票交易时间不连续，交易时间短。
只能单向交易，不能做空。
股票T+1模式，今天买了明天才能卖。
股票有涨跌停限制，跌停了抛都抛不掉，等等，很多可以说的啊

六、客户说股市一般，我应该怎么回应

上面的回答不靠谱，客户经理又不是投资分析师，你不能向客户暗示投资收益和帮
助其炒股，这些都是违规的。
而且也没有几个人会信，反而另人反感。
让人转户，最有效地办法是说服他如果转过来可以收他更低的佣金。
同时服务要热情周到，不要怕麻烦帮客户排排队，填个表啥的。
没准有回头客。

七、今天有个中国银行的人，说给我免费开个股票户。我想知道
那个人会不会骗我 有什么收费陷阱？

现在都是这样的 我就是银行的 开个第三方存款 开股票账户也是免费的
有时还有小礼品赠送的 什么油啊 话费的 至于去银行开股票账户么
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和他们说自然有人带你去开户 前提是要找大一点的银行 小银行没有这个服务
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