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怎么去找做过股票的人；专门给别人提供股票的人在哪找
工作合适?-股识吧

一、专门给别人提供股票的人在哪找工作合适?

1，进证券公司，做客户经理之类的。
2搞个私幕帮人炒股。
3.找个卖股票软件的公司，也有你的岗位的、、、

二、对于一个从没有炒过股票的人来说，怎么才能入行

股票投资是一门系统的学科，因此，本着首战必胜的原则为您做个小的提示：一：
建议您实盘操作前做一些必要的专业理论和交易规则知识的储备。
二：有了必要的知识储备以后建议您可以使用模拟操盘来练练手并从模拟交易过程
中不断总结以便从中获取相关经验，尽快丰富自己。
三：在获取一定的分析 操做经验后便可考虑小仓位参于实战了。
在首次实战前您还 需要做以下工作：1、带上身份证在您信任与喜欢的证券公司开
立证券账户或网上开户。
2、下载所开户证券公司授权的交易软件。
亲，至此您便可以实战交易了，当然了若再学会持续不断的学习 借鉴 总结和创新
，相信加以时日一位新的最牛散户就将诞生了！以上便是您所关心问题的答案，希
望对您有所帮助，祝，投资顺利！

三、炒股票的客户究竟去那里找？nuskin到底应该怎么做？

1.发展新的炒股票客户即费劲效果也不大，因为他们的交易量不会很多。
2.所谓擒贼先擒王，应该去多发现那些交易量大的，或者资金量大的客户，（比如
我的月成交额在1300万左右，可以顶你发展50--100个散户交易量，）给他们优惠条
件把他们挖过来，事半功倍。
3.多建立几个QQ群，发展本地或者外地的股友，你是业内人士可以给他们指导，
在谈话中发现潜在客户。
4.创造更多的优惠条件。
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四、怎样才能找得到有炒股需求的人我是证券公司的，怎样才能
找得到有炒股需求但还没有开户的人？

客户经理吧 以前我也做过 给你点经验吧 一开始你的客户很少
不要着急着吸引更多的客人 毕竟这个是靠天吃饭的 服务好你手上的几个客户
等行情来了自然就会在现有的客户群中拓宽出来 介绍很多客户给你
平时多点混热门的财经论坛 别直接做广告 多发点干活
别老是一上来就想让别人给你开户 另外每个开户奖励的钱 可以考虑直接给客户
或者给一半 这个行业你要坚持下来就行 等你金额做到上千万 基本就稳了
每个月也不用干嘛 就是维护客户就可以了。

五、怎样能查到我以前买过哪些股票

1.交易软件里面的交易纪录可以查到.只有一个月.2.证券公司有自助机，一般一个星
期和一个月的。
3.柜台打交割单，一般时间在3.00--3.30之间。
如果要打好几年前的可能要收费。
去年和前年一般不收费。
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