
股识吧    www.gupiaozhishiba.com
 

股票经纪人 什么地位__一般的股票经纪人一年能赚多少钱
啊？-股识吧

一、证券经纪人，工作内容是什么，前景好么。

证券经纪人分为两种 一种是纯粹的经纪人 跟证券公司只签经纪合同，不拿底薪
只拿提成 跟保险代理人有点类似 另外一种就是客户经理或者营销经理（各券商称
谓不同），这个的话就是专职做营销的
至于是否分配到银行什么的要看公司是否有渠道
或者你自己是否能找到这样的渠道。
总之不管什么方式 目的就是找客户。
至于地位的话 要看你自己怎么理解了 而起跟行情有关
行情好的时候自然地位就高了。

二、在纽约股票交易所会员中处于核心地位的是 1、佣金经纪人
2、委任经纪人 3、场内经纪人 4、专营商

应该是专营商。

三、想做股票经济人

股票经济人 的说的说法 我先指正你的错误 只有股票经纪人这个职业
而且中国的和国外的经纪人是不一样的 如果你想了解美国市场上的经纪人
我个人觉得比较正规，这才是真正意义上的股票经纪人 高薪，高地位
建议你看一部电影 很新 今年才出 &lt；
&gt；
（根据真人真事改编的) 国外的经纪人主要是帮客户理财，或者做市商
简单的说就是买卖股票 这个行业相当难进，不过待遇普遍很高 想搞清楚中国的
经纪人 基本上就可以找个内行的人咨询以下 不过在这里就不展开了
工作前景和股票市场发展挂钩 如果你认为牛市继续牛下去的话，那前景很不错
因为从事的是证券经纪业务 上海由于券商很多，所以实习的机会也很多，基本上
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每个全商都会要实习生的，对于他们而言一个优秀的经纪人是公司能否继续生存发
展的重要人材 如果做的好收入比老总要高很多，不过会波动较大 总结一下
1，上海每个券商营业部都会有实习岗位，你打电话问一下就行了。
或者你自己去，毛遂自荐：） 2，刚进去不需要什么，（一般大本
大专都行）实习的话，针对在校学生基本没要求
如果以后你打算长做下去，就需要证券从业资格，上面有介绍
3，工资分为一个基本底薪，然后就是和你的业绩挂钩的 前景怎么说了，既然是和
业绩挂钩，肯定是行情好的话，前景无限，不过行情出现问题的时候，那么也是优
先“ 安置”对象 明白了吧，最好事找个内行问一下

四、请问股票经纪人年薪30万美金在美国是一个什么样的水平呢
？谢谢。

税前还是税后的？税前的话...只能说还好啦，标准中产阶级，毕竟美国抽税很高的
，30万估计剩不下20万，要是税后...恭喜你，你发达了...税后30万在美国绝对是高
级的中产阶级

五、一般的股票经纪人一年能赚多少钱啊？

美国的股票经纪人，那代表着身份、地位和高收入，中国的股票经纪人代表着低端
、无业、拉客、低收入的一帮人。
没有夸张，现在中国的股票经纪人，主要的作用在于给券商拉客户而不是帮助客户
管理资金，你可以经常在各大银行里、门口、商场内看到这些所谓的证券经纪人，
他们和路边的开信用卡的那些人基本是一样的，你去他们券商开个户，他也能送你
些小礼品之类的

六、做股票经济人好不?

是股票经纪人！简单说就是拉客户帮别人炒股赚钱。
要看你有没有能力了。
我就看见一个股票经纪人把别人的钱亏了10几万，遭到暴打。
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七、股票经纪人的经纪人的法律地位

在股票投资于交易活动中，客户与经纪人是相互依赖的关系，主要表现在下列四方
面：（1）是授权人与代理人的关系。
客户作为授权人，经纪人作为代理人，经纪人必须为客户着
想，为其利益提供帮助。
经纪人所得收益为佣金。
（2）是债务人与债权人的关系。
这是在保证金信用交易中客户与经纪人之间关系的表现。
客
户在保证金交易方式下购买股票时，仅支付保证金若干，不足之数向经纪人借款。
不管该项借 款是由经纪人贷出或由商业银行垫付，这时的经纪人均为债权人，客
户均为债务人。
（3）是抵押关系。
客户在需要款项时，须持股票向经纪人作抵押借款，客户为抵押人，经纪
人为被抵押人，等以后股票售出时，经纪人可从其款项中扣除借款数目。
在经纪人本身无力贷 款的情况下，可以客户的股票向商业银行再抵押。
（4）是信托关系。
客户将金钱和证券交由经纪人保存，经纪人为客户的准信托人。
经纪人在 信托关系中不得使用客户的财产为自身谋利。
客户若想从事股票买卖，须先在股票经纪人公司
开立帐户，以便获得各种必要资料，然后再行委托；
而经纪人则不得违抗或变动客户的委托。

八、证券经纪人的社会地位高吗？

我刚刚考过，怎么说呢？如果有稳定的大客户，收入就相对较高，工作性质其实就
是在拉客户，多做量，我感觉如果仅仅从零开始做得话，经纪人的社会地位并不高
，（我本人除外，我是有份工作，另外手里有资源，所以过得还行，不太靠这个吃
饭，兼职玩票）需要考过证券经纪人考试，难度略低于证券从业人员资格考试，后
者我觉得没必要考就这些了，大家努力吧！
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