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股票经纪人代表什么、请问证券经纪人这工作究竟是做什
么的？-股识吧

一、股票经纪人怎么样

在中国股市，股票经纪人就是证券公司的业务代表，就是帮助证券公司开发股票客
户，说简单点，就是证券公司的推销员。

二、请问证券经纪人这工作究竟是做什么的？

按照正规的讲法应该是经纪人包括营销代表和代理人。
因此我只能将你的证券经纪人理解成证券代理人，他们的区别主要有一下几点：第
一、签订的合同协议不一样。
营销代表签订的是劳动合同而证券代理人（经纪人）签订的是代理协议。
因此营销代表的劳动报酬是属于工资范畴，按照工资扣税办法扣税，一般有底薪。
而代理人那的是劳务费，按照劳务费报税，税率较高一般没有底薪。
第二、代理人的工作一般与营销代表都是以开发客户为主，但营销代表可能要进行
考勤而代理人一般不需要考勤。
营销代表某些有基础工作，例如营业部资料整理等等。
第三、工资待遇上由于营销代表有底薪因此提成比例相对较代理人低。

三、证券经纪人是干什么的

证券经纪人指在证券交易所中接受客户指令买卖证券，充当交易双方中介并收取佣
金的证券商。
它可分为三类，即佣金经纪人、两美元经纪人与债券经纪人。
从业者要通过证券从业资格考试获得从业资格后才能从事证券经纪业务。
佣金经纪人佣金经纪人与投资公众直接发生联系，其职责在于接受顾客的委托后的
在交易所交易厅内代为买卖，并在买卖成交后向委托客户收取佣金。
佣金经纪人是交易所的主要会员。
两美元经纪人两美元经纪人不接受一般顾客的委托，而只受佣金经纪人的委托，从
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事证券买卖。
债券经纪债券经纪人是以代客买卖债券为业务，以抽取佣金为其报酬的证券商，另
外，债券经纪人亦可兼营自行买卖证券业务。
证券法规定，在证券交易中，代理客户买卖证券，从事中介业务的证券公司，为具
有法人资格的证券经纪人。
证券经纪业务是证券公司的主要业务，证券经纪业务的主体为证券经纪人。

四、证券经纪人是干什么的

证券经纪人指在证券交易所中接受客户指令买卖证券，充当交易双方中介并收取佣
金的证券商。
它可分为三类，即佣金经纪人、两美元经纪人与债券经纪人。
从业者要通过证券从业资格考试获得从业资格后才能从事证券经纪业务。
佣金经纪人佣金经纪人与投资公众直接发生联系，其职责在于接受顾客的委托后的
在交易所交易厅内代为买卖，并在买卖成交后向委托客户收取佣金。
佣金经纪人是交易所的主要会员。
两美元经纪人两美元经纪人不接受一般顾客的委托，而只受佣金经纪人的委托，从
事证券买卖。
债券经纪债券经纪人是以代客买卖债券为业务，以抽取佣金为其报酬的证券商，另
外，债券经纪人亦可兼营自行买卖证券业务。
证券法规定，在证券交易中，代理客户买卖证券，从事中介业务的证券公司，为具
有法人资格的证券经纪人。
证券经纪业务是证券公司的主要业务，证券经纪业务的主体为证券经纪人。

五、一般的股票经纪人一年能赚多少钱啊？

美国的股票经纪人，那代表着身份、地位和高收入，中国的股票经纪人代表着低端
、无业、拉客、低收入的一帮人。
没有夸张，现在中国的股票经纪人，主要的作用在于给券商拉客户而不是帮助客户
管理资金，你可以经常在各大银行里、门口、商场内看到这些所谓的证券经纪人，
他们和路边的开信用卡的那些人基本是一样的，你去他们券商开个户，他也能送你
些小礼品之类的
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六、什么是证券经纪人，什么是证券交易商。
他们的日常工作包括什么？流程怎样？ 有什么区别？

经纪人，就是你的东西我帮你管理。
证券商就是别人公司的股票上市，交给它们去卖，然后拿提成。
工作流程区别都清楚了。

七、请问证券经纪人这工作究竟是做什么的？

证券经纪人就是代理客户（在你的营业部开户买卖股票的人）把交易指令传达给出
市代表（你们证券公司在证交所的经纪人），为客户进行买卖股票的交易。
就相当于交易中介。
因为我们国家不允许个人在交易所交易。
待遇我不太清楚，我不做这个。
工作环境就是证券公司的营业部像银行柜台的员工，一般不用到外面跑楼上说的是
代理人，还有经纪业务的收入不是很高，收入高的是投资银行业务和自营业务，还
有就是信托业务。
不过这些业务的专业性很强。
另外做经纪人需要从业证，要考过证券基础知识和证券交易两科。
具体你可以去中国证券业协会的网站上看看。
最近一次考试好像是9月份，8月份报名。
难度不算大

八、股票证卷公司的投资顾问和经纪人有什么区别

投资顾问是指导客户怎么投资的，经纪人是相当于代理人，帮你买你想买的，卖你
想卖的

九、证券营销代表和证券经纪人有什么区别？

按照正规的讲法应该是经纪人包括营销代表和代理人。
因此我只能将你的证券经纪人理解成证券代理人，他们的区别主要有一下几点：第
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一、签订的合同协议不一样。
营销代表签订的是劳动合同而证券代理人（经纪人）签订的是代理协议。
因此营销代表的劳动报酬是属于工资范畴，按照工资扣税办法扣税，一般有底薪。
而代理人那的是劳务费，按照劳务费报税，税率较高一般没有底薪。
第二、代理人的工作一般与营销代表都是以开发客户为主，但营销代表可能要进行
考勤而代理人一般不需要考勤。
营销代表某些有基础工作，例如营业部资料整理等等。
第三、工资待遇上由于营销代表有底薪因此提成比例相对较代理人低。
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