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做股票怎么推销第一次电话--电话营销开场白怎么说？-股
识吧

一、股票电话营销的开场白怎么说

您好，我是专业的股票市场投资顾问，能跟您咨询个问题吗?您身边有朋友在炒股
票吗?(问候，表明身份，探讨请教的语气来延展话题,切入主题策略)(股票是个大众
话题，如果电话对象合理，对股票投资很多人是有兴趣的.)

二、电话营销开场白怎么说？

因人而异 没有死的话术 电话营销把开场白叫话术 我们也是从基本一点一点摸索的
可以以作民意调查的方法开场 你们是属于陌拜 还是指定客户群 这点很重要
陌拜的话 客户接一个陌生电话 有三个问题一 你是谁 ？二 给我打电话做什么？三
你说的这件事对我有什么好处？想好这三个问题再打电话把握语气语速语调
声音清晰 底气足 不会回答的问题别装懂 因该说：这位先生您好，您问的这个问题
呢实在是太专业了，我也不能给您乱说，这样吧，我请教过我们经理之后给您详细
解答好吗？然后刮完电话之后想对策

三、如何有效开发国外的精准客户呢？

一、每天安排一小时销售，就象任何其它事情一样，需要纪律的约束。
销售总是可以被推迟的，你总在等待一个环境更有利的日子。
其实，销售的时机永远都不会有最为合适的时候。
二、尽可能多地打电话在寻找客户之前，永远不要忘记花时间准确地定义你的目标
市场。
如此一来，在电话中与之交流的，就会是市场中最有可能成为你客户的人。
如果你仅给最有可能成为客户的人打电话，那么你联系到了最有可能大量购买你产
品或服务的准客房户。
在这一小时中尽可能多打电话。
由于每一个电话都是高质量的，多打总比不打好。
三、电话要简短打电话做销售拜访的目标是获得一个约会。
你不可能在电话上销售一种复杂的产品或服务，而且你当然也不希望在电话中讨价
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还价。
电话做销售应该持续大约 3 分钟，而且应该专注于介绍你自已，你的产品，大概了
解一下对方的需求，以便你给出一个很好的理由让对方愿意花费宝贵的时间和你交
谈。
最重要的别忘了约定与对方见面。
四、在打电话前准备一个名单如果不事先准备名单的话，你的大部分销售时间将不
得不用来寻找所需要的名字。
你会一直忙个不停，总是感觉工作很努力，却没有打上几个电话。
因此，在手头上要随时准备个可以供一个月使用的人员名单。
五、专注工作在销售时间里不要接电话或者接待客人。
充分利用营销经验曲线。
正象任何重复性工作一样，在相邻的时间片段里重复该项工作的次数越多，就会变
得越优秀。
推销也不例外。
你的第二个电话会比第一个好，第三个会比第二个好，依次类推。
在体育运动里，我们称其为“渐入最佳状态”。
你将会发现，你的销售技巧实际不随着销售时间的增加而不断改进。
六、如果利用传统的销售时段并不奏效的话，就要避开电话高峰时间进行销售通常
来说，人们拨打销售电话的时间是在早上 9 点到下午 5 点之间。
所以，你每天也可以在这个时段腾出一小时来作推销。
七、变换致电时间我们都有一种习惯性行为，你的客户也一样。
很可能你们在每周一的 10 点钟都要参加会议，如果你不能够在这个时间接通他们
，从中就要汲取教训，在该日其它的时间或改在别的日子给他电话。
你会得到出乎预料的成果。
八、客户的资料必须整整有条。
使用电脑化系统你所选择的客户管理系统应该能够很好地记录你企业所需要跟进的
客户，不管是三年之后才跟进，还是明天就要跟进。
九、开始之前先要预见结果这条建议在寻找客户和业务开拓方面非常有效。
你的目标是要获得会面的机会，因此你在电话中的措辞就应该围绕这个目标而设计
。
十、不要停歇毅力是销售成功的重要因素之一。
大多数的销售都是在第5次电话谈话之后才进行成交的。
然而，大多数销售人员则在第一次电话后就停下来了

四、我刚到一家证券投资公司工作，怎样通过电话营销方式说服
别人来炒外汇啊？
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首先需要你对业务的透彻.其次是你对电话营销的流程熟悉.最后就是你个人的语言
魅力.本人也是做电话营销的.个人感觉电话营销的基本就是多打电话.多熟悉.这要慢
慢的就会知道怎么说服客户了.因为各种情况见多了.自然说服客户就会相对来说轻
松的多了.凡事都是一步一个脚印走出来的.祝您业绩越坐越好！

五、经常接到推荐股票的电话，我该怎么办？

是券商把你的资料卖了！我也是这样，如果你的手机是智能手机，下个来电通，发
现上海重庆等外地的电话就挂，不用这个办法的话，他打来电话直接跟他说你打错
电话了，你这个号是才办的。
千万不要在电话里说出你还交易股票，这样不可能一下没有至少慢慢就没有了，大
约要三个月左右。
我一开始也是一天接三四个这样的电话，然后二三天一个，最近两三个月只接到一
个。
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