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做股票售前客服怎么样_去证券公司上班怎么样，职位是
前台柜员。-股识吧

一、北京东方金鹰信息科技股份有限公司客服工程师怎么样

还可以的

二、去证券公司上班怎么样，职位是前台柜员。

哦？你发小介绍的是那个营业部的？前台的工作还是比较好的，不是很忙，工资也
不低，每天下午收盘3点多就没什么事儿了，嘿嘿 我也是新时代证券的
可以交流一下~

三、请问证券公司什么客服岗位发展怎么样

我觉得还不错哦!大城市工资不低,高的有4000.少的也有1500.

四、我在中银香港买了股票，现在沽出去，怎么把沽出去的钱转
到自己的银行账户里？

直接转入银行账户啊。
可以上该银行的电脑网站有24小时客服人工解答。

五、请问在证券公司做客服好还是客户经理好？

客户经理是做不久的，业绩不好就不用说了，业绩好了，还是会找借口把你刷了，
因为当你的提成越来越高时，公司就要换新劳工了，而客户你也是基本上带不走的
，你长期的努力都打水漂了。
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多看看招聘信息，客户经理是天天都在招人，人员流动性比长江水还历害啊。
做客服算是份长工，也有时间学习，如果提高到能发表一些文章，或给股民（客户
）讲座，前途就是大在滴有了。

六、股票电话营销中怎么样打第一通电话最好

不用费心思了。
你这种主动向客户推荐股票赚钱的经营形式是国家法律所不允许的。
前不久证监会就查处了一批通过网络、电话招揽客户，向客户推荐股票分成的投资
公司和私募基金。
这种行为是法律所明令禁止的。
国家法律规定，投资咨询公司不允许通过广告、营销等手段招揽生意。
只能做被动的咨询业务。

七、请问证券公司什么客服岗位发展怎么样

客户经理是做不久的，业绩不好就不用说了，业绩好了，还是会找借口把你刷了，
因为当你的提成越来越高时，公司就要换新劳工了，而客户你也是基本上带不走的
，你长期的努力都打水漂了。
多看看招聘信息，客户经理是天天都在招人，人员流动性比长江水还历害啊。
做客服算是份长工，也有时间学习，如果提高到能发表一些文章，或给股民（客户
）讲座，前途就是大在滴有了。

八、进去证券公司做客户经理好吗？

如果你是金融名校毕业，可以到证券公司做非营销岗位的工作，比如分析师、客服
部，还是比较容易进的。
如果你不是，一般只能做营销岗位的工作，就是客户经理。
工作就是找客户，做市值。
当然以后看个人能力，也可以晋升为团队经理、区域经理、甚至营业部总经理等等
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。
其他人力资源、行政等工作，要么你有关系，要么你就是学这专业的名校毕业或者
有含金量高的证书、工作经历。
否则不可能，毕竟证券公司都没有小公司。
其实即便此类工作岗位，大都也是有金融教育、工作背景的人转过来的。
在证券公司工作的人，不管什么岗位，最好都有证券从业资格证。
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