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股票经理怎么规划未来-证券客户经理未来该如何进行职
业规划？前期最主要的困难有哪些？-股识吧

一、如何规划自己的职业人生,我是做证券的?

证券公司工作？看你在哪个部门吧~~根据自己的情况和所需要服务的人群制定自
己的职业人生~

二、证券客户经理未来该如何进行职业规划？前期最主要的困难
有哪些？

第一，分析自己的情况，看看自己心里到底是想做些什么，想想那方面发展；
第二分析自己的外部环境，对自己的现在的就业还用自己的客户情况的影响；
第三，就是要为自己选择的路付出行动，而不是一味的空想。
前期的困难就是你怎么度过试用期，成为正式员工，这需要你的人脉还有钱呀

三、总经理新的一年如何做规划从哪些方面

工作态度一、不足、工作情况概述、工作目标的完成情况二、工作纪律等三

四、作为一个证券客户经理怎么去分析一只股票

从分析的顺序来看 有世界局势 国内局势 公司局势（一）首先从大的环境开始
关注世界经济形势 是否适合投资 投资那类证券收益最好 同时世界政治 军事
等重大事件对经济的影响程度 是短期还是长期 属于重大的还是轻微的 （二）其次
关注国内经济局势状况 就要从国家的财政 货币政策对整体有一个大概的了解
对国内经济形势有一个了解 比如 GDP 工业增加值 失业率 通货膨胀
国际收支等项目观察 了解经济可能处于的经济周期 从而做出投资策略
长期还是短期 （三）再次 就是对上市公司进行具体分析了
这是关乎盈利与否的关键 因而很重要 对公司的分析 包括
1：基本面分析（行业地位 经济区位 产品 经营能力 盈利能力和成长性）
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2：财务分析（主要是财务报表中的 资产负债表 利润表 现金流量表和所有者权益
表，其中具体的分析方法可以找一些具体的资料来参考详细标准）
3：重大事件分析（主要就是分析上市公司的各种对经营有重大影响的事件
从而判断对上市公司的影响程度 来判断未来一定时期内上市公司的经营策略变化
从而制定相应的投资策略）希望对你有所帮助

五、股票经纪人的出路

我是上海一家大券商的证券经纪人，出路有3条，一是继续往市场拓展方向发展，
成为客户经理，最后成为区域经理，即使做了区域经理也要完成指标，而且任务比
一般的经纪人更艰巨。
二是成为证券投资顾问。
三是做操盘手。
这是我们公司的晋升阶梯，在国内所有的券商中，绝对是最畅通的了。
别的公司不清楚。

六、总经理新的一年如何做规划从哪些方面

证券业前景是必然的，公司融资需求不断，证券业就不会停止。
女性在证券业做的出色的也大有人在，如我们公司好多领导就是女性。
证券业工种也是很多的，好不好进还要看你具体想要从事那种岗位了。
证券与期货、黄金等都有一定的相关性，都算金融一支，又有区别，具体产品又是
不同的。
随着股指期货的日益临近，证券与期货的关联度越来越大。
公司财务、行政、后勤、出纳、经纪业务等对证券专业要求并不是很高，不要以为
证券业的所有工作岗位都有很高的专业性。

七、刚毕业在一个证券营业部当客户经理,未来该怎么发展?

哪一行都要慢慢熬资历，学习的，所以脚踏实地好好在这一行做吧，至于将来是往
行政管理方面走还是专业的投资方面，要看自己喜好和专长以及机遇
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八、作为一名证券新人，如何做好职业发展规划

证券新人如何做好职业发展规划?第一步，分析自己的性格;第二步，分析自己掌握
的知识、技能;第三步，分析自己掌握的或能够调配的资源;第四步，确认自己的发
展目标;第五步，坚持不懈走下去。
证券业三大发展方向一是未来成为专业分析人士,比如CFP和CFA，往金融理财和投
行业务发展;二是向投资银行发展，考保荐人，做发行与承销的工作，客户经理—
—投资分析师——基金经理/保荐人;三是营销，从营业部做起。
如：客户经理——区域经理——营销总监。
证券公司岗位发展前景1.投资银行业务薪水相对而言非常高，但对学历等要求也非
常的高。
2.直投部门主要从事股权投资，公司上市之前都有一个pro-
ipo的过程，现在实力强的券商在这过程中进行一些私募pe操作，获取高额利润。
整体来说这个业务属于整个行业产业链的高端，每个公司的自有资金的上线是券商
净资本的15%，所以选择大型的券商公司非常有必要。
3.资产管理业务主要为公司、机构处理一些理财业务，这个业务对员工的要求非常
的高，所以相对而言薪水也非常不错。
4.自营业务部门负责证券公司自己产品的理财工作，在这个部门公司有点像基金的
工作。
对于把自己定位为基金经理或者资产管理人的从业人员可以选择进入研究部门或交
易部门达到目的。
5.股票、债券承销业务这个业务今年行情不太好，而且员工的工作相对而言很辛苦
，但是整体来说薪水也非常的高。
如有能力进入这个部门，小康的生活应该不成问题。
6.经纪业务如果你喜欢社交，对证券分析和数据分析又没有太多的兴趣的话，可以
考虑进入证券经纪部门，这个部门考核的是你的客户资金量，如果你的客户资金量
比较大，你的收入会相当的可观。
当然，大多数人的客户资金量是要有个积累的过程的。
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