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股票证券经纪人怎么样|证券经纪人如何-股识吧

一、股票经纪人怎么样？好做吗？

要成为一名股票经纪人必须经过三道关。
首先是考试关。
证券经纪人是证券从业人员的一种，因此必须通过证券业从业人员资格考试或证券
经纪人专项考试，并在执业期间持续具备规定的证券从业人员执业条件。
根据《证券业从业人员资格管理办法》，只要年满18周岁，具有高中以上文化程度
和完全民事行为能力的人员即可以报名参加考试，考试合格的，即可取得证券从业
资格。
其次是合同签订和培训关。
考试通过后，由证券公司为证券经纪人向中国证券业协会进行执业注册登记，在此
之前证券经纪人必须完成两道程序：一是与证券公司签订委托合同，因委托合同是
证券公司与证券经纪人之间建立委托代理关系的基础和依据，证券经纪人应当在合
同的授权范围内从事业务；
二是完成执业前培训并测试合格，执业前培训不能少于60个小时，其中法律法规和
职业道德的培训不少于20个小时。
当然，在证券经纪人执业过程中，还须接受规定的后续培训。
最后是执业注册登记关。
根据《证券经纪人管理暂行规定》及相关自律规则的要求，证券经纪人须通过证券
公司在中国证券业协会进行执业注册登记。
证券从业人员基本的执业条件主要包括具有良好的职业道德、最近三年未受过刑事
处罚、不存在因违法行为或者违纪行为被开除的情形等，这些执业条件同样也适用
于证券经纪人。
执业注册登记成功后，证券公司按照协会的规定打印证券经纪人证书，加盖公司公
章后颁发给证券经纪人。
证券经纪人只有在取得证券公司颁发的证券经纪人证书后，才能专门代理该证券公
司从事客户招揽和客户服务等活动。
特别需要注意的是，接受一家证券公司的委托成为该家证券公司的证券经纪人，就
不能在这家证券公司以外的任何单位任职，也不能接受证券公司以外单位（例如银
行、保险等）的委托开展业务。
之所以做上述规定，是因为证券经纪人是证券公司的代理人，如接受多家证券公司
或其他单位的委托，势必在执业活动中产生利益冲突。
同时，证券经纪人不在其他单位任职，有利于证券公司对证券经纪人的日程管理，
有利于提高证券经纪人的专业素质和客户服务水平，也有利于证券经纪人通过专注
服务来实现自身的持续发展。
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月收入：1500~200+提成（各个公司不同）

二、现在这年头去证券公司做证券经纪人怎么样？有经历过的可
以详细说一下吗？高分哦，请详细真实回答

券商经纪人是最纯粹的营销岗位，业务指标非常明确的，营销压力非常大。
收入的话基本上就是“上不封顶下不保底”，底薪很低的，主要就是靠营销奖励。
以前券商都以经纪业务为主，经纪人主要就是拉客户拉资金，客户成交越频繁，产
生的交易手续费越多，经纪人的提成就越高。
如今券商转型，经纪人也可以通过销售理财产品、IB业务、为券商承揽项目等方式
来获得收入，某种程度上和券商的投顾有趋同的趋势。
但经纪人的营销定位没有改变。
而且随着市场佣金率的不断下滑和新设营业部的放开，券商之间的竞争越来越激烈
，经纪人如果没有非常稳定的客户群体，指标压力是很可怕的。
总之，如果你对自己的营销能力有非常的信心，手里的资源也非常可观，那从事这
一行是不错的。

三、证券经纪人好做吗？

不管做哪一行 ，都是事在人为。
我本身学金融行业，虽未毕业在国金证券实习，而且处在这个城市很陌生，没有任
何人脉，但是相信自己坚持下来，做哪一行都能有成效。
这一行，很锻炼人。
但是，压力很大。

四、大家觉得现在做证券经纪人怎么样

这是个好主意，在市场低迷的时候多锻炼，混到牛市就是金领了。
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五、证券经纪人是干什么的，薪资待遇怎么样？

股票雷神为您作答：1、证券经纪人的书面解释：证券经纪人指在证券交易所中接
受客户指令买卖证券，充当交易双方中介并收取佣金的证券商。
它可分为三类，即佣金经纪人、两美元经纪人与债券经纪人。
从业者要通过证券从业资格考试获得从业资格后才能从事证券经纪业务。
2、证券经纪人的通俗解释：其实就是证券公司和证券投资者的中介，帮投资者在
证券公司开户，然后提取佣金分成。
3、证券经纪人通常是没有底薪的，深圳的券商对证券经纪人有不同的分类。
以海通证券为例：分为资源型经纪人和紧密型经纪人4、资源型经纪人也叫独立性
经纪人，没有底薪，提成是手续费的40-50%，不用每天去上班打卡，自己发展客户
；
5、紧密型经纪人是需要在银行驻点的，每个月会有2000-2500补助，提成一般20-30
%左右，但是要求和银行作息时间相同，定期要到营业部开会，且每个月必须完成
相应的开户数，如果完不成就要转换成资源型经纪人。

六、证券经纪人目前怎么样

哪种工作都有做的好的人，也有做不好的人，只能说大环境不乐观，证券交易佣金
不断下滑，a股投资交割频率下降，证券经纪人收入模式太过单一。

七、证券经纪人的前景如何??

基本以在银行驻点的方式，来开发炒股客户和维护炒股客户。
这叫客户经理，是劳动合同制。
你所说的经纪人制度是没有合同保障的，只把你通过渠道开发来的客户挂靠在你要
去的券商，它给你客户佣金的提成，没有保险、底薪、福利。

八、证券经纪人这个行业工作怎么样？
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基本以在银行驻点的方式，来开发炒股客户和维护炒股客户。
这叫客户经理，是劳动合同制。
你所说的经纪人制度是没有合同保障的，只把你通过渠道开发来的客户挂靠在你要
去的券商，它给你客户佣金的提成，没有保险、底薪、福利。
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