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股票销售人员遇到淡定客户怎么办.做销售行业遇到不可
理喻的顾客如何解决？-股识吧

一、我做销售运气不好，老是遇到水客户
怎么办很影响一个心态 我时不时调整心态

销售本来就压力大，要想卖出去，也挺难的。
我做过销售，销量很不好。
所以我现在找工作都尽量不找销售，但是销售做的好赚的钱也多，加油吧，努力努
力再努力，总能赚到钱，如果觉得自己实在做不好，那就换一个工作吧

二、如果一个销售业务员遇到一个很沉默的客户怎么打破僵局?

作为一个销售经理，在我的销售历程中，遇到这样的问题是非常正常的，所以，希
望我的一点点小建议，能为你提供必要的帮助，也祝你将自己的销售业绩提升上去
，下面简要给你介绍一下，主要是从心理学入手！希望能对你有点点作用！ 这个
问题其实是作为销售经常遇到的问题，首先应该分析客户沉默的原因，也许像楼上
各位说的.但是，作为当事人，你应该能分析出客户到底是那种沉默型的客户，还
是属于对推销不甚感兴趣的客户，只有先分析出客户属于的类型，才能正确的处理
好这类事情. 如果是碰上沉默型的客户，最好是少说.因为这类人吧，都是不大喜欢
说的多的，尤其是推销商品来说，碰上这样的客户，他更多的是喜欢看，但是，作
为销售人员，应该随时看好客户的一举一动，发现他对什么感兴趣的时候再不时的
作出具有争对性的解释.如果他谈了价格等问题，他保持沉默，那他一定是在思考
这样的产品到底适合不适合他，或者这样的产品处于市场同位中性价比到底高不高
！所以，必要时可以稍微重复介绍点点产品的优越性！ 如果碰上对推销这类不感
冒的客户，那么最好是少作这样那样的介绍，这类就主要抓住质量和产品优点，最
好是少谈性价比，也是这样的客户对于推销有厌烦的心理，所以，一定要用最少最
适合的话去介绍和帮助客户作出决策. 不论是那样的客户，都要用心去观察其所属
类型，再根据自己的判断去简要分析，然后就用自己所擅长的手段把产品卖出去. 
作为销售人员，一定要吃得苦中苦，才能将自己的销售业绩提升上去，不然，只能
看到别人买的很好，而自己却不知所然.

三、做销售行业遇到不可理喻的顾客如何解决？
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上面的回答说的很有道理的哦，销售是给客户提供一个方便的平台，并不是就要忍
气吞声，低他们一等的，公司的形象固然重要，但是销售人员的人格更重要的，我
们凡事要以理服人，保持心平气和的语气对话，让他没话说。
在对的时间遇到不对的人的时候呢，我们也不必看的太认真；
也根本就不需要为此而不开心，不过对刚开始做销售的人来说这是一种挑战。
你销售的产品当然是针对买的起、认可你产品的人，如果对方不是你的客户群，你
又何必在意他说的呢。

四、做为销售人员遇到难缠的客户怎么办？

不要让客户掌握主动权，解决问题的最好方式是不要让问题发生。

五、股票电话销售碰到客户有顾虑怎么办

给股票。
能给一只好股票什么顾虑都没有

六、在做销售过程中，受打准客户的打击，如何及时有效的调整
好心态，面对下一位准客户？

乔吉拉德说过销售其实就是在销售自己的一个过程，既然这个准客户打击了你，那
只能证明你没有成功的推销出你自己，客户一般都是先接受你人，在接受你的产品
。
所以问题在于你身上，找出问题的根源，解决好了，在去面对你的下一个准客户。
我相信你很快就能成功
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