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高净值人群是什么样子－－银行业中的高净值客户指的是
什么？-股识吧

一、高净值人群的定义，是100万以上吗？

高净值人群一般指资产净值在600万人民币（100万美元）资产以上的个人，他们也
是金融资产和投资性房产等可投资资产较高的社会群体。
截至2022年末，中国高净值人群数量比上年增长3.6%（10万人），达到290万人，
其中亿万资产以上的高净值人群数量比上年增长4%（2500人），达到6.7万人。
中国高净值人群可以根据职业和个人可投资资产规模分为六大类：资产规模在5000
万元人民币以下的企业主、资产规模在5000万元人民币到1亿元之间的企业主、资
产规模在1亿元人民币以上的企业主、职业经理人、企业高管、专业人士、专业投
资人、其他，主要包括全职太太、退休人士、演艺明星、体育明星等。
在年龄和学历方面，中国高净值人群50%左右来自40~50岁的人群，且以男性为主
。
企业主中，可投资资产规模越大，年龄也成正比。
职业经理人群体呈现出三个特点：年龄小、学历高、男女比例更加均衡。
扩展资料：投资方式高净值人群有七成有对房地产和股票的投资需求，随着财富的
累积和观念的转变，如今这些人群的投资配置除了海外投资、企业投资等品种外，
艺术品等另类投资成了他们的投资大方向。
健康、旅游和教育是高净值人群心灵投资的三大领域，其次是社会责任（慈善、环
保、纳税）、保险和信仰等。
女性对教育的诉求高于男性。
男性选择信仰的比例高于女性；
年龄越大，资产级别越高，对信仰的需求就越大；
三成以上高净值人群有宗教信仰，23%信奉佛教，6%信奉基督教，其余所占比例均
不高；
值得一提的是，最富有人群其六成以上拥有信仰。
参考资料： 百科-高净值人群

二、什么是“超高净值人士”呀，哪位能解释一下？

超高净值人士：除住宅、车辆、收藏品等非流动资产的可供投资资产之外，名下“
净值”（个人金融资产和投资性房产等可投资资产等）至少100万美元者的社会群
体。
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三、什么是高净值用户？

高净值是指资产净值较高，高净值人群一般指个人金融资产和投资性房产等可投资
资产较高的社会群体。

四、什么是高净值用户？

就是中产阶级或者非常富有的投资者

五、高净值客户究竟是些什么人

高净值（HNW）客户，即不止是关注客户的交易规模，也同样关注它们为公司带
来的利润，所以它重点发展私人银行业务，以较少的资本滚动了庞大的资产，而且
保持了较高的回报率。
通俗的叫高净值客户群就是富裕阶层。
高净值客户是私人银行的潜在客户群，在金融服务需求方面有着与一般零售客户表
现出较大差异性。

六、什么是超高净值人群

意思就是一群穿西装的下流生物一直说是上流人物

七、银行业中的高净值客户指的是什么？

高净值客户一般指个人金融资产和投资性房产等可投资资产总值较高的社会人群。
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高净值客户是银行的潜在客户群，在金融服务需求方面有着与一般零售客户表现出
较大差异性。
高净值客户有如下几方面特点：一，高净值客户多为成功人士，他们有自己独特的
见解或思维方式，更喜欢自己进行投资决策和操作，“上帝”意识强烈，不会轻易
相信和接受别人的建议，他们中的多数对财富规划的专业知识仍然缺乏。
二，高净值客户多为富一代、富二代的创富阶层，他们中的多数人具有强烈的做大
做强企业的意愿，所以更加关注新的投资创富机会。
当下银行服务的核心仍是为用户“赚钱”，就是说不仅为其原有的财富保值，更强
调让其财富增值。
三，资本的属性是趋利的，这决定了手握重资的高净值客户是唯利是图的，为利游
走于各大银行之间，成为各家银行争夺的重要对象，因为他们确实是银行利润增长
的重要支柱。

八、高净值人群

270万富人均资产超600万据京华时报报道，在这份白皮书中，被定义为个人资产在
600万元以上的人群。
胡润研究院的调查显示，目前中国满足这一条件的人群达到270万人，平均年龄为3
9岁，其中，个人资产达到亿元以上的数量约6.35万人，平均年龄为41岁。
胡润百富创始人兼首席调研员胡润表示：虽然中国富豪的消费能力很大，但现在我
感觉他们还在从富豪到新贵族转变的路上。
兴业银行私人银行部总经理张长弓表示：消费是一国经济可持续发展的内生动力，
研究消费需求对于扩大内需具有现实意义。
爱旅游看重人脉据国际金融报报道，调查显示，旅游、养生保健、子女教育是最近
最期待私人银行提供的增值服务。
而作为新兴趋势，中国的对游艇、商务机这些欧美富豪热衷的生活方式开始升温。
另外，超过3/4的认为对自己最大的帮助是拓展人脉，其次认为对扩大知识面和增
长专业知识有帮助的分别有六成，认为对提高学历有帮助的有35%。
对于30岁以下的来讲，人脉(87%)和学历(45%)对他们非常重要。
胡润说，生活方式主要分为三个阶段：创富、守富和享富阶段。
中国经历了利用奢侈品品牌凸显社会地位的创富阶段，已步入以低调、适用型的生
活方式为主的守富阶段，并逐步向以投身公益慈善事业为代表的享富阶段过渡。
相关新闻高净值家庭达到121万户建设银行和波士顿咨询公司联合发布《中国财富
管理市场报告》显示，截至2022年年底，高净值家庭(指可投资资产在600万元人民
币以上的家庭)共拥有的可投资资产规模预计达到27万亿元人民币，高净值家庭总
数将达到121万户。
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从省市分布看，北京总人数最多，拥有约46万人，亿万资产以上约1.05万人，其次
是广东、上海和浙江。
这四个省市共拥有165.5万人，亿万以上资产3.6万人，总和分别占到全国的61%和57
%。
拥有超过5万人的省市还包括江苏、福建、山东、辽宁、四川。
这些高净值家庭主要集中在北京、上海、广东、深圳以及其他东南沿海地区。
四川、山西、辽宁、河南、河北、湖北、湖南、福建也有相当数量的高净值家庭。
同时，国内的高净值人士近六成为私营企业主。
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