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做金融炒股怎么跟客户聊天！证券经纪人如何跟客户沟通-
股识吧

一、如何在金融界跟客户沟通

明白客户的需求

二、做金融怎样与客户聊天

慢慢沟通，互相了解。
就跟谈朋友一样，循序渐进。

三、证券营销员怎么跟客户沟通

和卖其他产品是一样的。
营销营销，把你自己卖出去了，产品自然有人上门找你。

四、股票销售刚开始怎么和客人对话

股票市网上卖哎，不需要销售人员的呀

五、和客户聊天怎么切入股票

您好，证券公司的网站一般会有在线客服图标，可以在线交流，也有客服热线，可
以拨打电话咨询。
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六、金融投资如何跟客户说开场白（电话销售），如何不让客户
马上挂电话》

1.首先要理解到客户现在遭受到的其他同行的同样的电话销售的“骚扰”对现时打
进电话的影响有多大，作出一个相对客观的评估；
2.客户对“电视销售”的接听时间长短决定于客户的心情与脾气；
3.建议把你所服务的客户进行一种简单的分类，然后去研究每一类客户的心理（包
括接听时的话气、环境、时段等因素）对接听时长的影响；
4.经过以上的分析研究后，可以提高在很短时间内先把客户进行一个对号入座式的
分类，然后根据分类推出你原定的计划（想客户所想至上），不光是马上挂电话的
概率会减少，而且还会有意外的收获。

七、和客户聊天怎么切入股票

首先问对方做股票做的怎么样，后然可以给他看看，后面就解说等等，望采纳

八、证券经纪人如何跟客户沟通

哈哈，兄弟您可以找一些在财经公司、股票软件公司的中层管理去谈的，你给他点
油水，然后叫他拉他们公司的人去你那开户啊。
。
一般在那上班的大多 都做股票。
。
兄弟一定要采纳我哦，我就是这么做的。
。
哈哈
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