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玩股票什么算是潜在客户期货目标客户群体是什么`？潜
在客户有那些？-股识吧

一、什么叫潜在客户信息表？

即将成为你的客户的群体的表格
但时间不太确定，看你的周期或者客户的需求情况

二、怎么判断一个客户是潜在的客户？？

并非所有的潜在客户都如出一辙。
在一个销售周期中，不同的潜在客户能转变为真正合作客户的可能性也不同，同时
在购买决策的时间框架上也各有差异。
因此潜在客户评估必须首先根据他们的准备度和购买潜力进行分类很多时候，一名
活跃的潜在客户并不代表他就是有效客户。
某些潜在客户会迟迟不下订单，或根本没打算下订单。
处理这类潜在客户的方法之一是减少跟进工作量，把你的有效时间投入到更有下单
潜力的客户身上潜在客户在转换上一般都符合8-4-2-1的原则。
即在8名潜在客户中，有4人会进入到产品咨询阶段，其中2人会进入到实质报价阶
段，最后能够交易结案的客户往往只有1名评估一名潜在客户的典型标准是判别他
在订单上的决策权有多大，以及他所在的公司是否有足够预算来执行订单。
显然，最佳情况是对方就是决策者，而最令人失望的情况就是对方根本没有决策权
。
中间也会有一些折中的情况，比如联系人没有最终决策权，但能够影响到最终的决
策并非所有潜在客户都做好下单准备。
大部分潜在客户，甚至是高质量潜在客户，不一定有立刻下订单的准备。
有些客户会反复咨询但从不下单，有些客户可能要在半年甚至一年后才会下正式订
单对我们销售人员来说，好的潜在客户就是让你见到曙光，很快下单，成为合作客
户，实际对于我们销售人员来说，必须了解潜在客户在整个销售周期中的位置，这
样才能量身定制出对潜在客户最有效的跟进方式

三、期货目标客户群体是什么`？潜在客户有那些？
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目前正在从事相对高风险的事业的人接受期货的可能会更大，比如做生意的，不要
找刚刚开始做生意的人，他们承受风险的能力有限。
生意场上的老手是重点开发对象。
但是他们长期商场上的摸爬滚打，对人对事都有较深刻的认识，想要成功地开发他
们，首先你得人要得到他们的认可。
说直接点，去找些想发财，想炒期货，而对期货技术和风险一无所知的人去配资最
合适不过了。
因为无知者无畏.，会炒期货的人都知道，期货本身杠杆就大，按比例配资只会加
大风险。
按照1：10配资的话，资金回撤度不能超过6%，否则自己的本金全没了.。
我圈子里，即使炒期货一年能翻2倍的人也不敢保证资金撤度不超过6%，说明何其
难做。
首先人要得到他们的认可。
这一点对于刚从事期货行业的比较难。
得到了他们的认可，剩下的就水到渠成了，简单的告诉他们期货的性质和功能，再
告诉他们你能够做些什么。
剩下的让他们考虑，能做就做，做不成就做朋友也很好

四、潜在客户是什么意思

对我们有用的人

五、潜在顾客是什么意思？

还没有消费，但是有能力而且很有可能消费某种产品或服务的群体。

六、如何发现在潜在的客户。

1，不同的产品有不同的需要客户，你首先要了解你的产品的功能及适用人群，在
这个前提下去寻找潜在的消费者.... 2，见到客户首先是拉家常，（不要一见面就直
奔主题，这样客户回认为你过于急功近利对你避让三分），谈谈对方感兴趣的话题
，仔细聆听客户的诉说，按照对方的话题问下去，并不时夸奖对方几句，而博得对
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方的好感.....
3，再顺势把对方引导在你卖的产品上，着重介绍本产品给客户带来的好处......
4，通过交谈进行准客户的确认： （1）对方对你的产品有需求吗？
（2）对方有经济购买力吗？ （3）对方买本产品有决策能力吗？ 5，当准客户一经
确定，你要做的就是当好顾问角色，帮助客户拿定主意，达成成交并做好售后服务
，从而让客户为你带来新的客户，以此促成良性循环......
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