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新华人寿保险股份有限公司工作怎么样--你好，你现在新
华保险吗？觉得在这家保险公司工作怎样？它比平安怎样
？我在衡量是去平安还是新华。-股识吧

一、新华人寿保险股份有限公司经 营销员
怎么样，这个职位好做吗 进去之后是不是还要买保险，

保险销售有直销电销和银保，还有一种是续期。
直销最难做，一般会先从亲戚朋友开始做，然后辐射更广的人头。
你想做的话要看自己条件了，没资源就不要做直销员，考虑下电销或银行渠道的。
反正这行就这样，很多人有看法，但保险公司还是越来越赚钱的，看个人能力了。

二、你好，你现在新华保险吗？觉得在这家保险公司工作怎样？
它比平安怎样？我在衡量是去平安还是新华。

你要考虑公司实力，口碑，还有未来可以带来收益的来源，平安有银行，投资，信
用卡，证卷，好车，好房，好医生，购物等，后面的收入渠道多，我建议选平安

三、今天去新华人寿保险公司应聘内勤外勤或者助理
那里怎么样 能成吗

寿险是个锻炼人的地方，一般人都坚持不下去。
内勤只是个幌子，就是招聘也是合同工。
助理就更扯了，说白了就是业务员。
猎鹰主任就是筹备主管。
想拿到给的工资，你就必须有相应的要求。
业务员简单一点就是有保费就有工资。
猎鹰主任要求就要多了，下属的业务员团队的保费。
如果是没有从事过保险，一般人都完成不了。
如果你成功了，你绝对就是人才。
建议你可以去尝试一下，不管成功与否，是对你人身的一种经历。
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四、新华保险新人如何工作?

新人做保险很难。
一年内的流失率超过百分之90.保险公司向来是铁打的营盘流水的兵。
所以有人说能在保险公司做长久的业务员都是人精。

五、石家庄新华人寿保险公司待遇怎么样？

我也是这两天去应聘内勤的就在那安桥商务，总是觉得不是很靠谱的啊，我投了一
份简历，五个人给我打电话，总是一直说你很合适，那个公司招聘的能这么跟应聘
的说啊，好像我都是他们的客户似的，总觉得太假了，不相信。
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