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婴童股票有哪些－－如何经营一家亲子装店？亲子装货源
怎么找？-股识吧

一、有哪些早教公司是上市公司？

教育与资本结合的热潮正在来袭，一方面各种金主们跨界进军教育，另一方面已形
成一定规模的教育公司也有非常强的资本需求以跑马圈地。
幼教这个问题与机遇并存，且规模越来越大的金矿受到很多上市公司青睐。
幼教这个金矿有多大？据教育部统计数据，截至2021年底，我国幼儿园数量达到22.
37万所，同比增长6.2%，入园儿童2008.85万人，比上年增加21.07万人。
学前教育毛入园率达到75%。
幼儿园园长和教师共230.31万人，比上年增加22.28万人。
学前教育阶段幼儿园数量、入园在园人数、园长和老师数量等各个指标均有所增加
。
业内人士透露，官方公布的20余万所幼儿园加上一些尚未注册在案的10余万所幼儿
园，中国目前累计有30多万所幼儿园。
政策上的利好也推动着民办幼儿园的发展，从2010年开始国务院及教育部便推动鼓
励吸引社会力量办幼儿园，目前按照学生数量统计的民办幼儿园渗透率占学前教育
的53%，未来还会有较大的发展。
从人群上来看，目前中国正在经历第四次人口高峰，80年代末的回声婴儿潮带来了
目前新一轮出生高峰，加上二胎政策的全面开放，预计未来几年每年将有2000万新
生儿出生，早幼教行业的市场规模巨大。
但目前幼儿园的数量还不能匹配快速增长的幼儿园适龄人口，优质的幼儿园更是炙
手可热，幼儿园及相关产业即将迎来较大的发展。
与教育行业类似，幼儿园也是处于小而散的格局，幼儿园top10品牌市场占有率不
足1%。
两极分化现象也非常严重，低端幼儿园软硬件条件落后，门可罗雀，而高端幼儿园
却人满为患。
在政策干涉较少的情况下，民办幼儿园的市场渗透率超过一半，有一定规模的民办
幼儿园硬件、课程、师资完备，客单价能达到2万元，已经拥有了稳定的现金流及
利润。
问题与机遇并存，这6家上市公司早已在幼教领域有所作为。
上市公司是如何一步步拿下幼教资产的？威创股份——线下幼儿园实力强盛，打造
幼教生态链国内经济增速放缓的大趋势下，以传统数字墙拼接为主营业务的威创股
份$威创股份(SZ002308)$
从2014年开始面临发展瓶颈，营收利润大幅下滑，之后引入和君咨询做市值管理。
目前和君投资已经是威创股份第二大股东，对威创股份的资本运作有着重要的推进

                                                  页面 1 / 4



股识吧    www.gupiaozhishiba.com
 

作用。

二、育儿期指什么

育儿主要指的是对0～6岁年龄阶段的幼儿所实施的教育，幼儿教育是学前教育或说
早期教育的后半阶段，前面与0～3岁的婴儿教育衔接，后面与初等教育衔接，是一
个人教育与发展的重要而特殊的阶段。
“重要”指的是它是一个人发展的奠基时期，许多重要能力、个性品质在这个时期
形成基本特点；
“特殊”指的是这个阶段是儿童身心发展从最初的不定型到基本定型，转而可以开
始按社会需求来学习并获得发展的过渡时期。

三、婴幼儿概念股有哪些

关于母婴类的股票有这些：1、母婴药类：戴维医疗、山大华特、康芝药业、通策
医疗、太安堂;2、婴幼儿奶粉类：贝因美、伊利股份、西部牧业;3、婴儿用品：卫
星石化、江南高纤、中顺洁柔(尿不湿)、北玻股份(奶瓶);4、儿童玩具类：群兴玩
具、高乐股份、星辉车模、骅威股份、奥飞动漫;

四、如何经营一家亲子装店？亲子装货源怎么找？

目前，国内服装市场已经被一股"亲情"风暴所席卷，以"亲子装"为卖点诉求的服装
销售正呈现出前所未有的火爆气氛。
因此，开间亲子装专卖店大有可为。
中国的"婴童经济"呼之欲出 2007年我国就有2200多万个"猪宝宝"出生，2008年至少
有1800多万个"奥运宝宝"诞生，巨大的消费人口带来了巨大的消费市场，难怪很多
商家绞尽脑汁在婴幼产品上变出各种花样。
根据预测，目前中国婴童消费市场的规模达7500亿元，2022年可达1万亿元。
再加上，现在很多新妈妈都是80后女性，她们追求时尚、消费观念超前，在婴幼儿
用品消费上更舍得花钱，这也使得厂家和商家们在市场细分上更会去动脑筋。
当幸福的一家三口，身着同一款式的衣服出现在机场、酒店、度假村、景点、游乐
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场的时候，周围的羡慕眼光一定会让你们的心情增加更多的快乐指数。
这就是亲子装的魅力，最先流行于南方的亲子装如今已经开始席卷全国的大都市，
北京、深圳、上海、成都、重庆、杭州，让众多追求优质生活的家庭，领略到了服
饰给精神上带来的愉悦。
亲子装专卖店经营法则对于亲子装来讲，每款服装目前主要为8个尺码，远高于通
常的服装尺码数，在每个销售季节大约更新200个以上的款式，因此尺寸多、品种
多是亲子装的基本特点。
在经营亲子装专卖店时要注意以下几点： 一、货源是关键 1、新入行的店主为了省
事可以选择加盟亲子装品牌，创业者在选择亲子装品牌时需要注意的一些细节请参
阅《服装加盟实用技巧与案例分析》专题。
加盟的好处是服装品牌可提供从产品到管理的全套服务，缺点是我国亲子装品牌较
少，选择范围小。
从而导致店中款式不多，但是每款的数量大，可以概括为用销量来赚钱。
2、具备服装设计功底的店主可以选择个性亲子装服务。
例如，手绘亲子装、定制亲子装等。
好处是，个性、时尚、与众不同，店面中每款的服装数量很少，但是款式却非常多
，因此可以概括为用款式赚钱。
缺点是从产品设计研发到店铺管理销售都需要亲力亲为。
二、选址有讲究亲子装专卖店的选址除了繁华街区、大型商场之外，还可以选择在
妇幼医院、幼儿园、小学校附近。
其中的奥妙自不必多说！ 三、锁定目标客户由于完全是新型概念的服装经营，亲
子装面向的消费人群为当地城市生活条件较好的现代家庭，不针对低端消费，这样
的消费群体的消费能力勿庸置疑。
四、营销技巧首先，亲子装强调的是亲情，几乎所有的亲子装商家都把亲情作为最
大的卖点。
同时，亲子装和童装类似，是少数购买决策者和消费者分离的品类之一――决定购
买的是父母，而消费的主体是孩子。
因此，亲子装的营销既要从母亲的感受出发，也要充分照顾宝宝的感受。
另外，按照台湾的成功经验并结合国内的市场实践，建议亲子装专卖店以50%来经
营亲子装，另外50%主要经营童装。
从几十元的饰物、包到几十元至几百元的服装，种类要丰富。
尽管从市场条件与基本投资要求看，亲子装比较适合小投资来运作，但是业内人士
还是提醒投资者，要想在亲子装领域掘金，最好还是要有一定的服装营销经验。
本文转载：批发市场南京服装批发市场

五、全面二孩政策将实施 母婴产业相关概念股有哪些
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1、母婴药类：戴维医疗、山大华特(行情,问诊) 、康芝药业(行情,问诊)
、通策医疗(行情,问诊) 、太安堂(行情,问诊) ;
2、婴幼儿奶粉类：贝因美(行情,问诊) 、伊利股份(行情,问诊) 、西部牧业;
3、婴儿用品：卫星石化(行情,问诊) 、江南高纤(行情,问诊) 、中顺洁柔(行情,问诊)
(尿不湿)、北玻股份(行情,问诊) (奶瓶); 4、儿童玩具类：群兴玩具(行情,问诊)
、高乐股份(行情,问诊) 、星辉车模(行情,问诊) 、骅威股份(行情,问诊)
、奥飞动漫(行情,问诊) ; 5、幼儿教辅类：凤凰传媒(行情,问诊)
、中南传媒(行情,问诊) 、皖新传媒(行情,问诊) 。
海通证券(行情,问诊) ：二胎如放开助推婴儿回声潮
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